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Wstep

Jednym z najistotniejszych aspektéw globalizacji jest fragmentaryzacja
proceséw produkcji, polegajaca na podzieleniu wczesniej zintegrowane;j
dziatalno$ci na geograficznie rozproszone bloki produkcyjne. Pracochtonna
produkcja przenoszona jest z krajow wysoko rozwini¢tych do posiadajacych
przewagg kosztowa, wynikajaca z niskich kosztow pracy, gospodarek rozwija-
jacych sie. W konsekwencji, dynamicznie ro$nie wartos¢ wymiany handlowe;j
pomiedzy krajami o r6znym poziomie PKB per capita, ktorej przedmiotem
sa podzespoty i dobra posrednie. Zjawisko to rozwija si¢ przede wszystkim
dzigki postepowi technologicznemu, ktory przejawia si¢ w spadku kosztow
transportu, komunikacji i przesylania informacji oraz liberalizacji handlu
i przeptywow kapitatu.

Poniewaz do najistotniejszych komponentdéw kosztoéw handlowych naleza
koszty transportu, cta i bariery pozataryfowe, najwigksze korzysci z offsho-
ringu mozna potencjalnie uzyska¢ w krajach znajdujacych si¢ w niewielkiej
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odlegtosci, nalezacych do preferencyjnego ugrupowania handlowego'. Z tego
powodu, pomimo postgpujacej internacjonalizacji dziatalnosci, handel mig-
dzynarodowy ciagle ma charakter bardziej regionalny niz globalny. Zgodnie
z danymi Swiatowej Organizacji Handlu, w 2011 roku 64,7% eksportu Unii
Europejskiej trafito na rynek krajow cztonkowskich, w przypadku NAFTA
byto to 48,3%, ASEANu — 25,3% i MERCOSURu — 15,2%?.

Ze wzgledu na istnienie kosztoéw wymiany, migdzynarodowy handel pod-
zespotami i dobrami posrednimi skoncentrowany jest w trzech osrodkach: Azji
Potudniowo-Wschodniej, Ameryce Potnocnej i Europie. Pierwsze z wymie-
nionych centrow powstato wokot Japonii, Korei Poludniowej i Chin, drugie
przede wszystkim opiera si¢ na handlu Stanéw Zjednoczonych z Meksykiem.
Trzeci o$rodek integruje sieci produkcyjne krajéw Unii Europejskiej, a klu-
czowa role odgrywaja w nim powiazania handlowe Niemiec.

Rozwoj procesu offshoringu powinien w istotny sposdb wplynaé na zmiany
specjalizacji handlowej, a tym samym na ujawniona przewage komparatywna
w handlu miedzynarodowym. Jednak niedoskonatos¢ statystyk handlowych,
opierajacych si¢ na wartosci brutto eksportu, stanowita barier¢ analityczna,
ktora skutkowata ograniczona wartoscia poznawcza prowadzonych badan.
W roku 2008 F. di Mauro i K. Forster opublikowali artykut, w ktérym ocenili
pozycje konkurencyjna strefy euro na podstawie indeksow ujawnionej przewagi
komparatywnej, obliczonych w oparciu o warto$¢ eksportu brutto®. Uzyskane
wyniki nie potwierdzily zatozen teoretycznych i, pomimo delokalizacji praco-
chtonnej produkcji do krajow Europy Srodkowej i Wschodniej, nie wykazano
istotnych zmian w ksztaltowaniu si¢ przewagi konkurencyjnej strefy euro.

Przelomem w badaniach nad skala zjawiska fragmentaryzacji procesow
produkcji byto opracowanie alternatywnej metody mierzenia strumieni handlu
zagranicznego w oparciu o warto$¢ dodana. Jej teoretyczne podstawy stworzyt
w latach 30. XX wieku laureat Nagrody Nobla W. Leontief*. Zastosowanie
klasycznej metody przeptywow migdzygateziowych umozliwito dekompozycije
eksportu na krajowa i zagraniczna warto$¢ dodana. Niezbedne dane zostaly

' J.E. Anderson, E. van Wincoop, Trade Costs, Journal of Economic Literature 2004/42/3,
pp. 691-751.
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zgromadzone dzigki dwdém inicjatywom podjetym przez WTO 1 OECD (Made

in the World — MITW) oraz Komisj¢ Europejska (World Input Output Database

— WIOD). W bazie MITW aktualnie zgromadzono dane dla pigciu lat: 1995,

2000, 2005, 2008 1 2009, obejmujace 18 przemystow w 40 krajach®. W bazie

WIOD zebrano dane dla 40 krajow, ktorych taczny udziat w swiatowym PKB

przekracza 85%, obejmujace 59 produktow wytwarzanych w 35 przemystach

w latach 1995-2009°.

Istniejace prace, wykorzystujace statystyki handlu zagranicznego, oparte
na warto$ci dodanej do eksportu brutto, ujawnity istotne réznice zaréwno
w ksztaltowaniu si¢ przewagi konkurencyjnej, salda bilansu handlowego,
jak 1 geograficznej strukturze eksportu i importu. R.C. Johnson i G. Nogu-
era’ wykazali, ze rzeczywista wartos¢ bilateralnej wymiany handlowe;j jest,
w zaleznosci od kraju, od 3% do 50% nizsza niz przy tradycyjnych miarach
eksportu. Deficyt handlowy Standéw Zjednoczonych z Chinami jest o okoto
30—40% nizszy, natomiast z Japonia o 33% wyzszy.

Celem opracowania jest ocena wplywu miedzynarodowej fragmentaryzacji
produkcji na ksztattowanie si¢ pozycji konkurencyjnej krajow Unii Europe;j-
skiej. Szczegdtowej analizie poddano:

1) stopien umigdzynarodowienia produkcji i udziat zagranicznej wartosci
dodanej w eksporcie brutto krajow cztonkowskich UE oraz w eksporcie
produktow kapitato- i pracochtonnych;

2) ksztaltowanie si¢ przewagi konkurencyjnej w oparciu o indeks Balassy,
obliczony na podstawie tradycyjnej metody (eksport brutto), jak réwniez
alternatywnej (krajowa warto$¢ dodana);

3) intensywno$¢ wymiany wewnatrzgateziowej w handlu dobrami posredni-
mi, oszacowana na podstawie indekséw Grubela-Lloyda.

Zakres czasowy analizy zostal zdeterminowany dostgpnoscia danych
statystycznych zawartych w bazach WIOD 1 OECD. Badaniem objg¢to lata
1995-2009.

> Dane sa dostgpne dla wszystkich krajow OECD, Brazylii, Chin, Indii, Indonezji, Rosji i RPA.
¢ Dane sa dostepne dla krajow Unii Europejskiej (UE-27), Turcji, Kanady, Stanow Zjedno-
czonych, Meksyku, Japonii, Korei Potudniowej, Tajwanu, Australii, Brazylii, Rosji, Indii,
Indonezji i Chin.

R.C. Johnson, G. Noguera, Accounting for intermediates: Production sharing and trade
in value added, Journal of International Economics 2012/86/2, pp. 224-236.
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1. Teoretyczne podstawy analizy

Mozemy wyrdzni¢ dwa podstawowe nurty badawcze w rozwoju teorii
wyjasniajacych zjawisko migdzynarodowej fragmentaryzacji produkcji.
Pierwsza grupe¢ tworza autorzy opierajacy swe prace na neoklasycznych mo-
delach handlu migdzynarodowego, natomiast druga — integrujacy dwa obszary
badan: teorie handlu migdzynarodowego 1 teorie przedsigbiorstwa. Pierwszy
model — o neoklasycznych korzeniach — zostal stworzony przez R.W. Jone-
sa 1 H. Kierzkowskiego® i rozwinigty w pracach S. Arndta’, A. Venablesa'®,
R. Jonesa i H. Kierzkowskiego!! oraz W. Kohlera'2. Nowsze prace mieszczace
si¢ w nurcie neoklasycznym zostaly stworzone przez G. Grossmana i E. Rosi-
-Hansberga'® oraz R. Baldwina i F. Roberta-Nicouda'.

R. Jones i H. Kierzkowski's przedstawili proces produkcji jako serig
blokéw produkcyjnych, ktdére moga by¢ zlokalizowane w roznych regionach,
potaczonych ze sobg ustugami (administracyjnymi, transportowymi, finanso-
wymi). Poniewaz zréznicowanie w poziomach produktywnosci pracy i kosz-
tach czynnikow wytworczych jest wyzsze pomigdzy krajami niz regionami
kraju, procesy produkcji beda podlegaty podziatlowi w skali migdzynarodowe;j.
Zgodnie ze standardowym modelem handlu, pracochtonne segmenty procesu
produkcji zostana ulokowane w krajach obfitych w silg¢ robocza, natomiast
bardziej kapitatochtonna aktywno$¢ — w tych w zasobnych w kapitat.

R.W. Jones, H. Kierzkowski, The Role of Services in Production and International Trade:

A Theoretical Framework [in:] R.W. Jones, A.O. Krueger (eds), The Political Economy of’

International Trade: Essays in Honour of Robert A. Mundell, MIT Press, Cambridge 1990,

pp. 31-48.

S.W. Arndt, Globalization and the Open Economy, North American Journal of Economics

and Finance 1997/8/1, pp. 71-79.

A.J. Venables, Fragmentation and Multinational Production, European Economic Review

1999/43/4, pp. 935-945.

' R.W. Jones, H. Kierzkowski, A Framework for Fragmentation, [in:] S. Arndt, H. Kierz-

kowski (eds), Fragmentation: New Production Patterns in the World Economy, Oxford
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W. Kohler, 4 Specific-factors View on Outsourcing, North American Journal of Economics

and Finance 2001/12/1, pp. 31-53.

3 G.M. Grossman, E. Rossi-Hansberg, Trading Tasks: A Simple Theory of Offshoring,
American Economic Review 2008/98/5, pp. 1978-1997.

4 R. Baldwin, F. Robert-Nicoud, Offshoring: General Equilibrium Effects on Wages, Produc-
tion and Trade, NBER Working Paper Series 2007/12991, pp. 1-23.

5 R.W. Jones, H. Kierzkowski, 7he Role..., pp. 31-48.
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Niezbednym warunkiem fragmentacji procesow produkcji jest niski poziom
kosztow wymiany (7). Aby nastapit podziat produkcji na dwie kategorie dobr:
Y —posrednie i Z—finalne, koszt wymiany dobr posrednich w relacji do warto-
$ci produktu (z,) musi by¢ odpowiednio niski. W przeciwnym razie produkcja
YiZ pozostanie zintegrowana w jednej lokalizacji'®. Korzy$ci zwiazane z geo-
graficznym podziatem produkeji i nizszymi cenami czynnikéw wytwoérczych
za granica musza by¢ wyzsze od dodatkowych kosztow transportu, kontroli
jakosci, komunikacji, koordynacji proceséw zarzadzania i logistyki. Efekt
redukcji ¢, jest uzalezniony od relatywnej kapitalochtonnos$ci produkeji Y'i Z.
Jesli kapitatochtonnos¢ produkeji dobra finalnego (2) jest wyzsza niz dobra
posredniego (Y), wowczas fragmentaryzacja nastapi wskutek przeniesienia
produkcji Y do kraju o niskich kosztach pracy. Natomiast jesli kapitalochton-
nos¢ dobra posredniego jest wyzsza niz finalnego, za granice przenoszony jest
montaz débr finalnych, a produkcja débr posrednich pozostaje w kraju. Tym
samym krajowy eksport staje si¢ bardziej kapitatochtonny.

W nowszych pracach rozpatrywany jest rowniez przypadek, w ktoérym
przedmiotem offshoringu do krajow z przewaga kosztowa, o nizszym poziomie
rozwoju spoleczno-gospodarczego, przenoszone sg zadania naukochtonne,
wykonywane przez posiadajacych wysokie kwalifikacje pracownikdéw!”. Ujecie
takie stoi w opozycji do tradycyjnego podejscia, w ktorym do rozwijajacych
si¢ gospodarek przenoszono najmniej zaawansowane technologicznie, praco-
chtonne etapy produkeji.

Drugi nurt badawczy zwiazany jest z rozwojem nowej ekonomii instytu-
cjonalnej w latach 70. XX wieku, ktory nastapil na gruncie krytyki ekonomii
neoklasycznej i pozwolil na uwzglednienie w analizie ekonomicznej aspektéw
politycznych i spotecznych. Podstawowa rolg, z punktu widzenia teorii przed-
sigbiorstwa miedzynarodowego, odgrywaja dwa kierunki badawcze: teoria
praw wlasnos$ci i teoria kosztow transakcyjnych. Istnienie praw wiasnosci
i kosztéw transakcyjnych ma istotny wplyw na decyzje przedsigbiorstw o spo-
sobach internacjonalizacji dziatalno$ci. Musza one dokona¢ wyboru pomigdzy
wertykalna integracja procesow produkcji, a outsourcingiem poza obszar firmy.
Koncepcje¢ praw wlasnosci i kosztow transakcyjnych w modelowaniu handlu
migdzynarodowego najpelniej rozwinat P. Antras, a wsrod autorow majacych

' A.J. Venables, Fragmentation..., pp. 935-945.
7 G.M. Grossman, E. Rossi-Hansberg, Trading..., pp. 1978-1997.
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istotny wktad w rozwdj teorii nalezy wymieni¢ G. Grossmana, E. Helpmana,
R. Feenstre oraz B. Spencer.

W pionierskiej pracy P. Antras®® zbudowal, oparty na teorii praw wila-
snosci (Grossman-Hart-Moore), model réwnowagi ogélnej przedsigbiorstwa
dziatajacego w warunkach konkurencji monopolistycznej, zaangazowanego
w produkcje dobr zréznicowanych, w ktérym koszty transakcyjne zwigkszaja
si¢ wraz ze wzrostem kapitatochtonnosci importowanych dobr. Wykazat on,
ze kapitatochtonne dobra posrednie sa przedmiotem wymiany realizowanej
w granicach firmy (handel wewnatrzkorporacyjny), podczas gdy pracochtonne
beda sprowadzane od podmiotow trzecich (outsourcing).

Model P. Antrasa zostat rozwinigty w pracy P. Antrasa i E. Helpmana®.
Autorzy ci zaproponowana przez P. Antrasa koncepcj¢ organizacji firmy,
oparta na prawach wtasno$ci, potaczyli z wprowadzona przez M. Melitza®
teoria wewnatrzsektorowej heterogenicznos$ci przedsigbiorstw. Zbudowali oni
model dwoch krajow (Péinocy i Potudnia), w ktorym jedynym podstawowym
czynnikiem produkcji jest praca. Poziom ptac w kraju Potudnia jest nizszy niz
Poétocy. Produkcja wszystkich zroznicowanych dobr finalnych oraz ustug
dostarczanych przez centrale (np. ustugi B + R) zlokalizowana jest w kraju
Potnocy, natomiast dobra posrednie moga by¢ produkowane zaréwno w kraju
Poétnocy, jak i Potudnia.

2. Metoda badawcza

Podstawowym zatozeniem metodologicznym przyjetym w analizach
handlu migdzynarodowego, opierajacych si¢ na warto$ci dodanej do eksportu
brutto, jest mozliwo$¢ oszacowania krajowego wkladu do wartosci finalnej
produktu. Przyjmujemy, dla uproszczenia pomijajac podatki i subsydia, ze
warto$¢ produktu finalnego (V7) roéwna jest sumie wartosci dodanych (VA)
w procesie produkcji w kolejnych krajach. Formuta przyjmuje postac¢ (1).

18 P. Antras, Firms, contracts, and trade structure, Quarterly Journal of Economics 2003/118/4,
pp. 1375-1418.

1 P. Antras, E. Helpman, Global sourcing, Journal of Political Economy 2004/112/3,
pp. 552-580.

20 M.J. Melitz, The Impact of Trade on Intra-Industry Reallocations and Aggregate Industry
Productivity, Econometrica 2003/71/6, pp. 1695-1725.
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W prosty sposob mechanizm mierzenia handlu w oparciu o wartos¢ dodana
ilustruje przyklad przedstawiony na rys. 1. Kraj A eksportuje dobra posred-
nie do kraju B, gdzie sa one przedmiotem dalszej obrobki. Warto$¢ dodana
w kraju B wynosi 10 dolarow. Kraj B eksportuje dobra do kraju C o warto$ci
110 dolarow. W tradycyjnym ujgciu warto$¢ globalnego handlu trzech krajow
wyniesie 210 dolarow, natomiast w oparciu o warto$¢ dodang — 110 dolardw.
Ponadto kraj C ma deficyt handlowy z krajem B w wysokos$ci 110 dolaréw inie
prowadzi wymiany handlowej z krajem A, ktory jest w rzeczywistosci glownym
beneficjentem konsumpcji w kraju C. Rzeczywisty deficyt kraju C w stosunku
do kraju B wynosi 10 dolaréw, a z krajem A 100 dolaroéw (por. rys. 1).

RYSUNEK 1: Mierzenie handlu w oparciu o wartos¢ dodang

Eksport brutto 100$ Eksport brutto 110$
(dobra posrednie) (dobra finalne)
Kraj
Kraj B Wartos¢ dodana 10$ Kraj
A " ¢
Warto$¢ dodana

Zrédto: OECD-WTO Database on Trade in Value-Added, http://www.wto.org/english/res_e/
statis_e/miwi_e/tradedataday13_e/oecdbrochurejanv13 e.pdf; stan na dzien 1.08.2014 .

Warto$¢ dodana netto kraju 4 (NVA), a zatem saldo bilansu handlowego,
jestréznica pomiedzy eksportem i importem brutto i przyjmuje posta¢ rownania
(2). Eksport brutto jest to suma krajowej bezposredniej i posredniej warto$ci
dodanej (DVA), ktora kraj A eksportuje do innych krajow, oraz zagranicznej
warto$ci dodanej (F'VA4), na ktora sktadaja si¢ wezesniej importowane zagra-
niczne komponenty, podzespoty i surowce wykorzystywane w procesie pro-
dukcji. Na warto$¢ importu netto sktadaja si¢ trzy komponenty: 1) bilateralna
warto$¢ dodana (BVA); 2) reimportowana warto$¢ dodana (RVA) i 3) multilate-
ralna warto$¢ dodana (MVA). Bilateralna warto$¢ dodana oznacza import kraju
A produktow, ktorych warto$¢ dodana w 100% powstata w kraju B. Reimpor-
towana warto$¢ dodana oznacza import kraju 4 produktéow, ktorych finalna
warto$¢ sktada sig z wartos$ci dodanej kraju B, ale rowniez z komponentow
pochodzacych z kraju 4. Natomiast multilateralna warto$¢ dodana oznacza
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import kraju 4 produktow z kraju B, do wytworzenia ktorych potrzebne byly
komponenty z kraju C.

NVA = (DVA + FVA) — (BVA + RVA + MVA) )

3. Znaczenie zagranicznej wartosci dodanej
w eksporcie krajow Unii Europejskiej

Jednym z podstawowych miernikow, pozwalajacych oceni¢ skalg umig-
dzynarodowienia krajowej produkcji i zaangazowania gospodarki w mig-
dzynarodowe sieci produkcyjne, jest udzial zagranicznej wartosci dodanej
w eksporcie brutto. Eksperci UNCTAD?* podaja, ze w roku 2010 udziat
zagranicznej wartosci dodanej w eksporcie Unii Europejskiej byt najwyzszy
na $wiecie 1 osiagnat 39%. W tym samym roku zagraniczna warto$¢ dodana
stanowita 28% eksportu $wiatowego, 11% eksportu Standw Zjednoczonych
1 18% Japonii. Wérdd krajow rozwijajacych si¢ najwyzszy udzial zagranicz-
nej wartosci dodanej wystgpowal w eksporcie Ameryki Srodkowej (tacznie
z Meksykiem 31%) 1 Azji Wschodniej i Potudniowo-Wschodniej (30%). W po-
zostatych krajach, ze wzgledu na wysoki udziat w ich eksporcie produktéw
przemystu wydobywczego i rolnego, ktoére w niewielkim stopniu podlegaja
fragmentaryzacji produkcji, udziat zagranicznej wartosci dodanej w eksporcie
brutto nie przekraczat 15%.

Dane zawarte w bazie WIOD pozwalaja nie tylko na oszacowanie udziatu
zagranicznej wartosci dodanej, ale rowniez na okre$lenie, jaki jest jej udziat
w eksporcie produktow praco- i kapitatochtonnych. W tabeli 1 zaprezentowano
statystyki pokazujace udzial zagranicznej wartosci dodanej w eksporcie krajow
Unii Europejskiej w latach 1995-2009. Najwyzszy udzial zagranicznej wartosci
dodanej w eksporcie brutto w roku 2009 wystepowat w Luksemburgu (61,7%),
Wegrzech (43,7%), Irlandii (43,2%), Stowacji (42,3%), Czechach (41,5%)
i Belgii (40,6%). O wiele mniejsza rolg zagraniczna warto$¢ dodana odgrywata
w eksporcie duzych gospodarek. We Francji stanowita 25,0% eksportu brutto,
w Hiszpanii —24,6%, w Niemczech —23,6%, we Wloszech —22,1%, natomiast
najnizszy udziat charakteryzowat Wielka Brytani¢ (17,1%).

2l UNCTAD, Global Value Chains and Development. Investment and Value Added Trade in
the Global Economy, United Nations 2013.
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Szczegolna rolg wirdd wymienionych krajow odgrywaja Niemcy. Pomimo
niewielkiego udzialu zagranicznej wartosci dodanej, w ich eksporcie stanowi
ona gldwne zrodto podzespotéw i komponentéw wykorzystywanych w produk-
cji w innych krajach Unii Europejskiej. Zgodnie z danymi OECD, pochodzaca
z Niemiec wartos¢ dodana miata najwyzszy udziat w zagranicznej wartosci
dodanej w eksporcie brutto Austrii, Czech, Danii, Hiszpanii, Holandii, Polski,
Stowacji, Szwecji i Wtoch. Tak istotna rola Niemiec jest rezultatem ich pozycji
w $wiatowym handlu, ale rowniez zachodzacych w gospodarce swiatowej
zmian, a przede wszystkim — w bedacym specjalizacja Niemiec przemysle
motoryzacyjnym. Jak wskazuja T.J. Sturgeon, J. van Biesebroeck i G. Geref-
fi2? w ostatnich dwoch dekadach przemyst motoryzacyjny przeszedt istotne
przeobrazenia, polegajace na przenoszeniu finalnego montazu samochodéw do
krajow, w ktorych maja by¢ sprzedawane, co w konsekwencji doprowadzito do
geograficznego rozproszenia produkcji. Za sprawa offshoringu réznego rodzaju
dziatalno$ci produkcyjnej, gtownie do krajow Europy Wschodniej, wartos¢
dodana niemieckich produktow, ktora zostata wytworzona poza granicami
Niemiec, wzrosta w latach 1995-2008 z 21% do 34% catkowitej wartosci
produktéw niemieckich?.

TABELA 1: Udzial zagranicznej wartosci dodanej w catkowitym eksporcie krajow Unii Euro-
pejskiej w latach 1995-2009 w %

Udzial zagranicznei Udzial zagranicznej Udzial zagranicznej
Zag | wartosci dodanej wartoSci dodanej
warto$ci dodanej K . dukté K . dukté
w eksporcie brutto w eksporcie produktéw| w eksporcie produktow
kapitalochlonnych pracochlonnych
1995 | 2007 | 2009 | 1995 | 2007 | 2009 | 1995 | 2007 | 2009
Austria 22,1 |1 32,5288 | 240 | 352 | 329 | 21,1 30,7 | 26,6
Belgia 39,1 | 44,1 | 40,6 | 43,4 | 524 | 51,8 | 37,0 | 38,5 34,4
Bulgaria 32,4 | 46,0 | 358 | 34,6 | 46,2 | 349 | 30,7 | 45,7 | 36,8
Cypr 25,0 | 27,0 | 24,9 | 24,1 | 30,0 | 26,3 | 25,7 | 25,0 | 24,0
Czechy 314 | 474 | 41,5 | 23,6 | 488 | 440 | 393 | 46,3 39,8
Dania 27,1 | 38,2 | 36,9 | 29,0 | 42,5 | 43,5 | 26,0 | 355 33,3
Estonia 38,1 | 38,2332 | 423 | 398 | 373 | 359 | 36,9 | 30,8

2 T.J. Sturgeon, J. van Biesebroeck, G. Gereffi, Value Chains, Networks and Clusters:
Reforming the Global Automotive Industry, Journal of Economic Geography 2008/8/3,
pp. 297-321.

% M.P. Timmer, B. Los, R. Stehrer, G. de Vries, Fragmentation, Incomes and Jobs. An
analysis of European competitiveness, WIOD Working Paper 2012/9, p. 13.
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dsat sagrancane| UL agramirnel [ Uddal agraicrne
warto$ci dodanej . . . .
w eksporcie brutto w eksporcle produktow| w eksporcie produktow
kapitalochlonnych pracochlonnych

Finlandia 23,7 1339 | 31,7 | 250 | 36,4 | 41,6 | 23,0 | 32,0 | 26,8
Francja 19,9 | 27,4 | 25,0 | 24,6 | 36,5 | 35,0 17,8 22,6 | 20,6
Grecja 17,5 12721225 158 | 222 19,2 18,7 33,9 | 263
Hiszpania 20,9 | 30,5 | 24,6 | 20,9 | 34,7 | 279 | 20,8 | 27,5 22,3
Holandia 31,8 | 35,6 | 34,9 | 34,1 404 | 414 | 30,6 32,1 30,9
Irlandia 37,8 1419 432 31,2 | 340 | 358 | 432 50,3 50,5
Litwa 32,8 |1 31,6 | 334 | 288 | 30,6 | 31,6 | 36,9 32,6 | 35,0
Luksemburg 45,0 | 61,7 | 61,7 | 40,0 | 56,8 | 59,3 | 48,6 66,3 63,8
Lotwa 24,41 30,6 | 24,8 | 19,5 | 31,1 | 25,1 29,5 30,3 24,6
Malta 50,2 | 45,8 | 39,6 | 42,1 | 44,0 | 37,9 | 557 | 47,2 | 40,7
Niemcy 16,41 27,0 | 23,6 | 222 | 322 | 327 14,0 | 23,6 19,3
Polska 17,9 1 33,7 | 28,5 | 15,9 | 30,2 | 233 19,5 37,1 33,6
Portugalia 27,71 32,6 | 284 | 29,7 | 379 | 352 | 26,6 29,3 24,9
Rumunia 2241270 22,8 | 23,5 | 26,0 | 20,3 | 21,6 | 27,9 | 25,0
Slowacja 32,8 | 48,2 1423 | 242 | 39,8 | 33,8 | 44,6 57,8 51,2
Slowenia 343 | 42,4 | 36,6 | 51,0 | 481 | 46,0 | 28,8 38,8 32,2
Szwecja 26,2 | 32,5 | 31,2 | 25,6 | 36,6 | 37,1 26,6 | 29,7 | 279
Wegry 30,3 | 49,4 | 43,7 | 329 | 50,3 | 43,0 | 28,8 | 48,7 | 4473
Wielka Brytania | 19,1 | 17,9 | 17,1 | 19,0 | 21,2 | 20,1 19,1 15,8 15,3
Wilochy 1841259 |22,1| 21,5 | 344 | 32,8 16,9 | 21,1 17,3

Zrodto: R. Stehrer, N. Foster, G. de Vries, Value Added and Factors in Trade: A Compre-
hensive Approach, WIIW Working Papers 2012/80, pp. 111 14.

Najwigkszy wzrost zagranicznej warto$ci dodanej w eksporcie brutto
w latach 1995-2007 miat miejsce na Wegrzech (19,1 pkt), w Luksembur-
gu (16,7 pkt), Czechach (16,0 pkt), Polsce (15,8 pkt) i Stowacji (15,4 pkt)
(por. tab. 1). Niewielkie, nieprzekraczajace 5 pkt, wzrosty odnotowano
w Portugalii (4,9 pkt), Rumunii (4,6 pkt), Irlandii (4,1 pkt), Holandii (3,8 pkt),
Cyprze (2,0 pkt) i Estonii (0,1 pkt). Natomiast w przypadku Litwy, Wielkiej
Brytanii i Malty udziat zagranicznej warto$ci dodanej w eksporcie spadt. Warto
rowniez podkresli¢, ze w latach kryzysu gospodarczego 2008-2009 udziat
zagranicznej warto$ci dodanej zmniejszyt si¢ w eksporcie wszystkich krajow
Unii Europejskiej za wyjatkiem Irlandii i Litwy.

Analizujac udziat zagranicznej wartosci dodanej w eksporcie produktow
pracochtonnych i kapitatochtonnych, mozemy wskaza¢ na pewne prawidto-
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wosci. W roku 2009 zagraniczna warto$¢ dodana odgrywala najwigksza role
w eksporcie produktéw kapitatlochtonnych w Luksemburgu (59,3%), Belgii
(51,8%), Stowenii (46,0%), Czechach (44,0%) 1 Danii (43,5%) (por. tab. 1).
Rzeczywisty wktad krajowego kapitatu do eksportu produktow kapitatochton-
nych byt zatem niewielki, a uzyskiwane wyniki byty zastuga duzego zaangazo-
wania w europejskie sieci produkcyjne. Najnizszy udziat zagranicznego wktadu
do eksportu produktéw kapitatochtonnych charakteryzowat Grecje (19,2%),
Wielka Brytanig (20,1%), Rumunieg (20,3%) oraz Polske (23,3%). W eksporcie
produktow pracochtonnych najwyzszy udziat zagranicznej warto$ci dodane;j
wystepowatl w eksporcie Luksemburga (63,8%), Stowacji (51,2%), Irlandii
(50,5%), Wegier (44,3%) i Malty (40,7%). Natomiast niewielkie znaczenie
miata ona w krajach duzych. W Wielkiej Brytanii stanowita 15,3% eksportu
brutto, we Wtoszech — 17,3%,w Niemczech — 19,3%, a we Francji i Hiszpanii
— odpowiednio 20,6% 1 22,3%.

Relatywnie w najwigkszym stopniu pracochtonna cz¢s¢ produkcji przeno-
szona byta do Stowac;ji, Irlandii i Polski. W krajach tych udzial zagranicznej
wartosci dodanej w eksporcie produktow pracochtonnych byt o ponad 10 punk-
tow procentowych wyzszy niz w eksporcie produktow kapitatochtonnych.
Natomiast w przypadku Belgii, Wtoch i Finlandii, zagraniczna warto$¢ dodana
byta znacznie wyzsza w eksporcie produktow kapitatochtonnych.

4. Ksztattowanie sie rzeczywistej przewagi komparatywnej
w $wiatowym handlu towarowym

Zjawisko migdzynarodowej fragmentaryzacji proceséw produkcji jest naj-
silniejsze w przemystach: motoryzacyjnym, elektronicznym i maszynowym,
a zatem w tych o najwigkszym nasileniu wymiany wewnatrzgateziowej*.
Standardowym narzedziem badawczym, wykorzystywanym w ocenie prze-
wagi konkurencyjnej kraju w swiatowym eksporcie, jest opracowany przez
B. Balass¢® indeks. Mierzy on przewage komparatywna kraju 4 poprzez po-
rownanie udziatu grupy produktow j w eksporcie kraju 4 (Sf Ef‘) z udziatem

2 M. Briilhart, An Account of Global Intra-industry Trade 1962—2006, World Economy
2009/32/3, pp. 401-459.

% B.Balassa, Trade Liberalization and Revealed Comparative Advantage, Manchester School
of Economic and Social Studies 1965/33/2, pp. 99-123.
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grupy produktéw j w eksporcie grupy referencyjnej R (Sf .S'f ). Indeks przyjmuje
postac (3). Wartosci wigksze od 1 oznaczaja, ze w danej grupie produktow kraj
A posiada ujawniona przewage komparatywna wzgledem grupy referencyjne;.

L
BI7 = j'{ 3)
d

Oceniajac pozycje konkurencyjna krajow Unii Europejskiej na podstawie
indeksow Balassy, mozemy zastosowa¢ dwa ujgcia. W pierwszym, tradycyj-
nym, obliczenia zostaly wykonane w oparciu o warto$¢ brutto eksportu, nato-
miast w drugim — przy zastosowaniu krajowej wartosci dodanej. W pierwszym
przypadku, istotny wptyw na ksztaltowanie si¢ wskaznikow ma stopien integra-
cji kraju z migdzynarodowymi sieciami produkcyjnymi i udziat zagranicznej
warto$ci dodanej. Wskazniki RCA obliczone na podstawie krajowej warto$ci
dodanej w bardziej obiektywny sposob pokazujq rzeczywista przewagg krajow
w $wiatowym eksporcie.

W tabeli 2 zaprezentowano indeksy Balassy, obliczone dwoma alterna-
tywnymi metodami dla trzech grup produktow: maszyn i urzadzen, urzadzen
elektrycznych i optycznych oraz $srodkow transportu. Przewagg konkurencyjna
w eksporcie maszyn i urzadzen w roku 2009, obliczona na podstawie war-
tosci eksportu brutto, posiadato osiem krajow Unii Europejskiej. Najwyzszy
poziom indeksu RCA charakteryzowal Wtlochy, Niemcy, Danig, Szwecje,
Stowenig, Finlandig, Austri¢ i Francj¢. W pozostatych krajach wystgpowata
luka konkurencyjna, najwigksza w Irlandii, Grecji, Estonii, Portugalii i Belgii.
Gdy indeksy RCA zostaty obliczone w oparciu o krajowa warto$¢ dodana,
wowczas dodatkowo przewage konkurencyjna uzyskaty, poza wymienionymi
gospodarkami, dwa kraje: Czechy i Holandia. Ponadto w 14 krajach na 21, dla
ktorych dysponujemy danymi statystycznymi, nastapit wzrost indeksow RCA,
najwigkszy w Finlandii, Czechach i Holandii (por. tab. 2).

W eksporcie urzadzen elektrycznych i optycznych przewaga konkurencyj-
na krajow Unii Europejskiej jest nizsza. W tradycyjnym ujeciu, w roku 2009
indeksy Balassy o poziomie wyzszym od 1 uzyskaty tylko 4 kraje: Finlandia,
Wegry, Irlandia i Stowacja, a w Czechach i Estonii pozostawat on nieznacznie
ponizej 1. W pozostatych krajach wystgpowala duza luka konkurencyjna. Po
skorygowaniu wskaznikéw o zagraniczng warto$¢ dodang przewaga Finlandii,
Wegier i Irlandii znacznie si¢ zmniejszyta, a w przypadku Stowacji pojawita
si¢ niewielka luka konkurencyjna. Poglebienie luki konkurencyjnej nastapito
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rowniez w Czechach, Estonii i Portugali. W pozostatych krajach nastapit nie-
wielki wzrost indeksow Balassy (por. tab. 2).

TABELA 2: Indeksy RCA (ujawnionej przewagi komparatywnej) liczone na podstawie eksportu
brutto oraz krajowej wartosci dodanej w wybranych grupach produktow w roku 2009

RCA w oparciu o eksport brutto o kraj[;vcvgvvvva(l)'g?élécg:) dana
_ maszyny ;Zﬁg;s;;i srodki _ maszyny :lzggx;i srodki
i urzadzenia| -, transportu| i urzadzenia | -, transportu
i optyczne i optyczne
Austria 1,4183 0,6411 1,0301 1,3585 0,7217 0,9196
Belgia 0,5703 0,2892 0,8702 0,6057 0,3700 0,7717
Czechy 0,9155 0,9957 1,7920 1,0361 0,7230 1,7308
Dania 1,5877 0,7870 0,2333 1,5071 0,8400 0,2003
Estonia 0,4545 0,9667 0,3442 0,4419 0,8613 0,3696
Finlandia 1,4597 1,6318 0,3419 1,6105 1,4742 0,3467
Francja 1,0409 0,4752 1,6639 1,0748 0,5366 1,4533
Grecja 0,3319 0,3092 0,0851 0,3676 0,3474 0,1038
Hiszpania 0,6157 0,4124 1,7367 0,6308 0,4520 1,6690
Holandia 0,9522 0,3222 0,5094 1,0656 0,3459 0,5423
Irlandia 0,1753 1,1562 0,0652 0,1892 1,0911 0,0682
Luksemburg 0,6460 0,2780 0,0384 0,6911 0,3373 0,0540
Niemcy 1,8838 0,6014 1,6326 1,9247 0,7095 1,5719
Polska 0,8078 0,5670 1,5142 0,7864 0,5927 1,3452
Portugalia 0,5319 0,6147 1,0882 0,5835 0,5444 0,7982
Slowacja 0,6718 1,0827 1,5735 0,6843 0,9871 1,1719
Slowenia 1,4604 0,5893 1,1173 1,3794 0,6308 0,9422
Szwecja 1,5537 0,6958 1,1953 1,6150 0,7466 1,0613
Wegry 0,6675 1,9937 1,2636 0,7297 1,6557 1,2760
rielka 0.8806 | 07166 | 12985 | 08485 07837 | 1,191
rytania

Wilochy 2,0069 0,4563 0,7841 1,9737 0,5193 0,7845

Zrodto: OECD, OECD-WTO Trade in Value Added (TIVA), http://stats.oecd.org/; stan na
dzien 1.08.2014 r.

Sektorem, w ktorym sieci produkcyjne naleza do najlepiej rozwinigtych,
apozycja konkurencyjna krajow UE najsilniejsza, jest przemyst motoryzacyjny.
W roku 2009 az 12 krajéw Unii Europejskiej posiadato przewagg konkuren-
cyjna w eksporcie srodkow transportu. Najwigksza warto$¢ indeksow RCA
uzyskaty Czechy (1,79), Hiszpania (1,73), Francja (1,66), Niemcy (1,63),
Stowacja (1,57) 1 Polska (1,51). Zastosowanie alternatywnej, opartej na war-



214 Tomasz BIALOWAS

tosci dodanej, metody ma istotne konsekwencje w ksztattowaniu si¢ indeksow
Balassy. Najwigkszy spadek ujawnionej przewagi konkurencyjnej nastapit na
Stowacji, we Francji, Stowenii i w Polsce. Za wyjatkiem Francji, wszystkie
wymienione kraje maja silne powiazanie produkcyjne z Niemcami, a udziat
zagranicznej warto$ci dodanej nalezy do najwyzszych na §wiecie.

5. Ocena pozycji konkurencyjnej krajow Unii Europejskiej
w Swiatowym handlu wewnatrzgateziowym dobrami posrednimi

Podstawowym mankamentem przeprowadzonej w poprzednim punkcie
analizy ujawnionej przewagi konkurencyjnej w oparciu o indeksy Balassy jest
to, ze obejmuje ona handel migdzygateziowy, a we wspotczesnej gospodarce
$wiatowej podstawa konkurowania jest przewaga w handlu wewnatrzgatezio-
wym. Powszechnie wykorzystywany wskaznik, stuzacy do mierzenia inten-
sywnosci handlu wewnatrzgaleziowego, zostal opracowany przez H. Grubela
i P. Lloyda®. Przyijeli oni, ze dobra z poszczegdlnych poziomoéw klasyfikacji
SITC naleza do jednego typu przemystu, a wigc handel wewnatrz i-tej gatezi
na kazdym poziomie agregacji stanowi warto$¢ eksportu i-tego przemystu (X)),
ktory jest rownowazony przez import dobr z tego samego przemystu (M,)?’.
Indeks Grubela-Lloyda przyjmuje postac (4), gdzie |X,— M,| reprezentuje ab-
solutna warto$¢ handlu migdzygaleziowego i-tej branzy, a (X; + M,) catkowita
warto$¢ obrotdw i-tej branzy.

X, M, @)

=1
GLL =\~ Ly

Indeks przyjmuje wartosci od 0 do 1. Gdy GLI,= I woéwczas X, = M,,
a caty handel to wymiana wewnatrzgateziowa. Gdy GLI; = 0, caty handel to
wymiana migdzygale¢ziowa.

Wplyw procesu fragmentaryzacji produkcji na pogtebienie specjalizacji
wewnatrzgal¢ziowej mozemy oceni¢ na podstawie indekséw Grubela-Lloyda
w wymianie produktami posrednimi. W roku 2008 najwyzszy udzial handlu
wewnatrzgateziowego dobrami posrednimi wystgpowal w duzych krajach

% H.G. Grubel, P.J. Lloyd, Intra-Industry Trade: The Theory and Measurement of Interna-
tional Trade with Differentiated Products, Macmillan, London 1975.
2 E. Czarny, Teoria i praktyka handlu wewnqtrzgaleziowego, SGH, Warszawa 2002, ss. 183—184.
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o wysokim PKB per capita. W Niemczech indeks Grubela-Lloyda osiagnat
poziom 0,57, we Francji — 0,54, Belgii — 0,51, Wielkiej Brytanii — 0,48,
Hiszpanii — 0,47 i Holandii — 0,46. Najmniejsza intensywno$¢ wymiany
wewnatrzgateziowej wystepowala na Malcie (0,05), w Luksemburgu (0,18),
Litwie (0,20), Lotwie (0,22) i Bulgarii (0,22) (por. tab. 3).

Znaczenie handlu wewnatrzgaleziowego w wymianie dobrami posrednimi
jest zréznicowane w zalezno$ci od kierunkow wymiany. W krajach UE-15
najlepiej rozwini¢ta wymiana podzespotami tej samej galezi przemystu wyste-
puje na wewngetrznym rynku Unii Europejskiej (UE-15) oraz z innymi krajami
wysoko rozwinigtymi OECD. Jedynie Austria, Finlandia, Irlandia i Wlochy
posiadaja relatywnie silniejsze powiazania z gospodarkami nowych krajow
cztonkowskich UE (por. tab. 3). Najwyzsza intensywnos¢ wymiany wewnatrz-
gateziowej dobrami posrednimi z krajami Azji wystgpowata w Niemczech
(indeks G-L=0,42), Wegrzech (0,37), Francji, Holandii i Stowacji (0,34) oraz
Irlandii (0,33). Natomiast z najszybciej rozwijajacymi si¢ gospodarkami BRIC
(Brazylia, Rosja, Indie, Chiny), a w szczeg6lnosci z Chinami, pionowy handel
wewnatrzgateziowy odgrywat najwicksza role¢ w wymianie Wtoch, Holandii,
Wielkiej Brytanii, Hiszpanii i Niemiec.

Analizujac dynamike zmian intensywnos$ci handlu wewnatrzgateziowego
dobrami posrednimi w krajach Unii Europejskiej w latach 1999-2008, mozemy
wskaza¢ pewne tendencje. Przede wszystkim, najwigkszy wzrost znaczenia
wymiany wewnatrzgateziowej nastapil z nowymi krajami cztonkowskimi
Unii Europejskiej oraz z dynamicznie rozwijajacymi si¢ gospodarkami Azji
i krajami BRIC. Zjawisko to stanowi potwierdzenie teoretycznych koncepcji,
zgodnie z ktérymi pracochtonna czg$¢ procesu produkcji przenoszona jest
do obfitych w tanig sit¢ robocza krajow. Najwigkszy wzrost indekséw G-L
w handlu z krajami UE-12 nastapit w Irlandii, Holandii, Rumunii, Wegrzech
i Wioszech, a jedynie w czterech krajach nastapito ostabienie powiazan
(Cypr, Finlandia, Luksemburg i Szwecja). Z krajami Azji znaczenie wymiany
wewnatrzgateziowej w najwigkszym stopniu wzrosto w gospodarkach Euro-
py Srodkowej, a zwlaszcza na Stowacji, w Polsce, Czechach i Bulgarii oraz
w specjalizujacych si¢ w produkcji dobr kapitalochtonnych i posiadajacych
tradycyjnie wysokie nadwyzki handlowe Niemczech, Austrii i Holandii.
Z krajami BRIC (przede wszystkim z Chinami) dwukierunkowy handel pod-
zespotami najszybciej rozwijal si¢ w krajach Europy Poludniowej: Wtoszech,
Hiszpanii i Grecji oraz Butgarii.
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TABELA 3: Indeksy Grubela-Lloyda w handlu dobrami posrednimi w krajach Unii Europejskiej
w roku 1999 i 2008

Weaysthie | yp.1s | UE-12 | OECD | Azja BRIC | Reszta
raje Swiata

19992008 | 1999]2008 | 1999 [2008 [ 19992008 [ 1999 [2008 [ 1999 [2008 | 19992008
Austria 041|044 0,48 0,53 | 0,42 0,54 0,35 | 0,30 | 0,20 | 0,32 | 0.21 | 0,29 | 0,37 | 0,44
Belgia 0,50 | 0,51 | 0,59 | 0,62 | 0,20 | 0,32 0,39 0,39 | 0,32 | 0,31 | 0,18 | 0,31 | 0.38 | 0,30
Bulgaria | 0,13 | 0,22 | 0,13 ] 0,26 | 0,19 ] 0,25 | 0,09 | 0,16 | 0,03 | 0,19 | 0,05 | 0,27 | 0,28 | 0,20
Cypr 031 0,38 | 0,34 0,48 | 0,12 0,08 | 0,10 | 0,35 | 0,17 | 0,03 | 0,18 [ 0,07 | 0,32 | 0,13
Czechy 0,40 | 0,47 [ 0,45 0,52 | 0,38 | 0,52 0,26 | 0,30 | 0,07 | 0,25 | 0,10 | 0,21 0,27 | 0,38
Dania 047|043 | 0,58 0,55 | 0,23 | 0,39 | 0,38 | 0,36 | 0,18 | 0,23 | 0,14 | 0,24 | 0,14 | 0,17
Estonia 0,25 | 0,24 | 0,28 [ 0,26 | 0,33 | 0,40 | 0,13 | 0,20 | 0,04 | 0,05 | 0,13 | 0,15 | 0,07 | 0,12

Finlandia 0,27 | 0,26 | 0,29 0,29 | 0,46 | 0,33 | 0,22| 0,22 | 0,20 | 0,22 { 0,17 0,19 | 0,12 | 0,13
Francja 0,56 | 0,54 (0,67 |0,68 | 0,45|0,44 |0,57]0,51 {0,30|0,34 (0,18 |0,31 | 0,36 | 0,31
Grecja 0,23 10,24 (0,33|0,30{0,19]0,22|0,11]0,09 | 0,08 0,16 | 0,09 0,25 0,22 | 0,27
Hiszpania | 0,50 | 0,47 | 0,65] 0,61 | 0,26 | 0,38 | 0,28 | 0,29 | 0,14 | 0,18 | 0,17 | 0,34 | 0,23 | 0,18
Holandia 0,43 | 0,46 | 0,61]0,67 0,27 0,50 | 0,54 0,41 | 0,21 0,34 |0,26|0,36 | 0,19 | 0,18
Irlandia 0,410,29 (0,38|0,27(0,210,45|0,50| 0,41 | 0,44]0,33 0,23 |0,14 (0,30 | 0,17

Litwa 0,17 (0,20 0,14|0,13 0,26 | 0,31 0,10 0,26 | 0,04 | 0,03 { 0,26 | 0,19 | 0,13 | 0,18
Luksemburg| 0,28 | 0,18 | 0,30 | 0,21 | 0,11 | 0,10 0,14 |{ 0,21 | 0,20 | 0,02 | 0,04 | 0,10 | 0,39 | 0,09
Lotwa 0,10 | 0,22 (0,06 | 0,16 | 0,34 | 0,37 | 0,04 | 0,21 | 0,02 0,05 | 0,12 | 0,15 | 0,09 | 0,14
Malta 0,09 0,05 (0,11|0,11 {0,020,050,04]0,05|0,01]0,01|0,10|0,04 0,48 | 0,09
Niemcy 0,57 10,57 | 0,64 | 0,62 | 0,48 | 0,56 | 0,54 | 0,56 | 0,29 0,42 | 0,26 | 0,33 | 0,42 | 0,46
Polska 0,37 10,39 (0,41 |0,46 | 0,34 | 0,44 | 0,30 | 0,29 | 0,08 | 0,27 | 0,16 | 0,28 | 0,24 | 0,24

Portugalia | 0,33 (0,32 |0,37|0,41|0,11 0,26 (0,16 |0,18 | 0,14 0,04 { 0,19 0,18 | 0,11 | 0,15
Rumunia 0,15(0,320,23|0,39(0,10|0,31{0,10| 0,14 | 0,05] 0,14 | 0,02 0,14 | 0,16 | 0,26
Slowacja 0,24 10,37 (0,30 0,38 (0,31 0,42 0,12 0,24 | 0,03 ] 0,34 | 0,08 | 0,12 | 0,22 | 0,24
Slowenia 0,28 10,31 (0,34|0,38{0,17 0,28 | 0,15]0,13 {0,13]0,09 | 0,05]0,14 | 0,25 | 0,28
Szwecja 0,44 | 0,40 | 0,45 0,44 | 0,39 0,29 | 0,48 | 0,40 | 0,26 | 0,21 | 0,20 | 0,26 | 0,30 | 0,31

Wegry 0,3510,36 (0,38]0,39 (0,27 | 0,45(0,25]0,37 { 0,38 0,37 [ 0,16 | 0,24 | 0,15 | 0,31
Wielka
Brytania 0,51 0,48 |0,60|0,57 (0,23 0,37 0,53 0,53 {0,31]0,30 0,30 |0,35|0,25 | 0,28

Wilochy 0,39 (0,40 | 0,49 0,48 | 0,34 | 0,52 | 0,35 0,38 | 0,27 | 0,25 { 0,20 | 0,39 | 0,17 | 0,22

Objasnienia:do grupy krajow OECD nie zaliczono krajow UE-15 1 UE-12 i obejmuje ona:
Australig, Kanadg, Szwajcarig, Islandig, Japonig, Norwegig, Nowa Zelandig i Stany Zjednoczo-
ne. Kraje Azji obejmuja: Hongkong, Indonezje, Koreg¢ Potudniowa, Makau, Malezjg, Filipiny,
Singapur, Tajlandig, Tajwan i Wietnam.

Zrodto: R. Stehrer i in., Trade in Intermediate Products and EU Manufacturing Supply Chains,
WIIW Research Reports 2011/369, pp. 48 1 50.
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Zakonczenie

Podsumowujac, przeprowadzona analiza pozwala na sformutowanie kilku
wnioskow. Po pierwsze, stopien fragmentaryzacji produkcji w Unii Europej-
skiej jest najwyzszy na swiecie. Udziat zagranicznej wartosci dodanej w eks-
porcie brutto w roku 2010 wynosit 39%. Jednoczes$nie znaczenie zagranicznych
podzespotow w wymianie handlowej bylo mocno zrdéznicowane pomigdzy
krajami Unii Europejskiej. Najwigksze znaczenie zagraniczna warto$¢ dodana
miata w Luksemburgu, na Wegrzech, Irlandii, Stowacji i Czechach, natomiast
relatywnie niewielka rolg odgrywata w eksporcie duzych gospodarek (Francji,
Niemiec, Hiszpanii, Wtoch i Wielkiej Brytanii). W wigkszos$ci krajow Unii
Europejskiej, a zwlaszcza gospodarek Europy Srodkowej i Wschodniej, za-
graniczna warto$¢ dodana pochodzita gtéwnie z Niemiec.

Po drugie, wysoka kapitatochtonnos¢ eksportu Luksemburga, Belgii,
Stowenii, Czech i Danii jest spowodowana gtdwnie duzym udzialem kapita-
lochtonnych podzespotow importowanych z innych krajow, ktore stanowia
dobra posrednie w eksportowanych produktach. Relatywnie w najwigkszym
stopniu pracochtonna cze$¢ procesu produkeji przenoszona jest na Stowacje,
do Irlandii i Polski, przyczyniajac si¢ do powstania wielu miejsc pracy.

Po trzecie, migdzynarodowa fragmentaryzacja procesow produkcji wy-
wiera istotny wptyw na ksztaltowanie si¢ przewagi konkurencyjnej w handlu
migdzynarodowym. Zastosowanie dwoch metod badawczych do obliczenia
indekséw ujawnionej przewagi komparatywnej, opartych na wartos$ci brutto
eksportu oraz krajowej wartosci dodanej, ujawnia rzeczywisty wptyw frag-
mentaryzacji na pozycje krajow Unii Europejskiej w $wiatowym handlu
towarowym. Przede wszystkim, przyczynia si¢ ona do zmniejszenia luki konku-
rencyjnej, a nawet uzyskania przewagi w takich krajach jak Stowacja, Czechy,
Polska, Stowenia i Irlandia. Gdy do obliczenia indeksow RCA zastosujemy
dane oczyszczone z zagranicznej warto$ci dodanej, przewaga wymienionych
krajow znacznie zmaleje.

Po czwarte, wpltyw fragmentaryzacji na uzyskiwana przewage w handlu
wewnatrzgateziowym mozemy ocenic na podstawie indeksow Grubela-Lloyda
w wymianie dobrami posrednimi. Najwyzsza intensywno$¢ wskaznikow cha-
rakteryzowata kraje duze o wysokim poziomie PKB per capita, a zwlaszcza
Niemcy, Francjg, Wielka Brytanig. Najlepiej rozwinigty handel wewnatrzga-
leziowy wystepowat na rynku wewngtrznym Unii Europejskiej oraz z krajami
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OECD. Mnigjsze znaczenie dwukierunkowa wymiana dobrami posrednimi
miata z krajami Azji i najdynamiczniej rozwijajacymi si¢ gospodarkami BRICs.
Jednak charakteryzowata si¢ ona najwyzsza dynamika wzrostu, co stanowi
potwierdzenie zatozen teoretycznych.
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Tomasz BIALOWAS

INTERNATIONALIZATION OF PRODUCTION AND REAL COMPARATIVE ADVANTAGE
OF EUROPEAN UNION COUNTRIES IN WORLD MERCHANDISE TRADE

(Summary)

This paper analyses the impact of international fragmentation of production on compara-
tive advantage of European Union countries in international trade. Fragmentation is measured
by new method based on the concept value-added trade by decomposition of total value added
trade into domestic value added and foreign value added content of export. The analysis used
two main data sources: OECD-WTO Trade in Value Added Database (TIVA), and World Input-
Output Database.

Foreign value added affected EU Member States comparative advantage — its impact on
various industries was adverse. In some cases it improved RCA indexes while in others using
domestic value added for the calculations resulted in a larger comparative advantage.

Keywords: International Trade; Value Added; Fragmentation; European Union; Comparative
advantage.
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