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WyraZne zmiany w geografii Swiatowej gospodarki,
jakie pod wptywem spektakularnego wzrostu znaczenia
krajéw BRIC dokonaty sie w pierwszej dekadzie XXI wieku,
w niewielkim tylko stopniu znalazty odzwierciedlenie
w eksporcie krajéw Europy Srodkowej i Wschodniej
(ESW). Najwieksze gospodarki rozwijajace sie, oprécz
Rosji, wciaz praktycznie pozostaja raczej egzotycznymi
rynkami dla eksporteréw z regionu ESW. Sytuacji tej nie
poprawity nawet gtebokie zmiany w strukturze eksportu
krajow regionu w kierunku zwigekszenia udziatu towa-
row o wyzszym stopniu przetworzenia, zwiazane z roz-
szerzeniem Unii Europejskiej i naptywem bezposrednich
inwestycji zagranicznych. Tak wiec w dalszym ciagu
w eksporcie regionu znaczenie takich krajéw, jak Chiny,
Indie czy Brazylia, pozostaje wyraznie mniejsze nie tylko
w poréwnaniu z ogélnymi tendencjami w handlu swia-
towym, ale takze w poréwnaniu z Europa Zachodnia.
Ponadto mozna zauwazy¢, ze mimo dynamicznie rosna-
cego eksportu krajow ESW w ciagu ostatnich dziesieciu
lat, te niekorzystne proporcje nie zmienity sie.

W 2011 r. na kraje BRIC przypadato 6,3% eksportu
ogétem krajéw ESW (wobec 15% udziatu tych krajéw
w Swiatowym imporcie oraz 7,5% w eksporcie UE-15).
Gtéwnym kierunkiem eksportu w tej grupie krajéw jest
Rosja, na ktéra przypadato w 2011 r. ponad 70% warto-
Sci eksportu do krajéw BRIC (a w przypadku krajow
battyckich nawet ponad 90%). Wielkos¢ i struktura
towarowa eksportu krajéw ESW do Rosji znaczaco rézni
sie od eksportu do pozostatych krajow BRIC, co wynika
przede wszystkim z bliskosci geograficznej, kulturowej
oraz komplementarnosci gospodarek. Czynniki te zwiek-
szaja przewagi komparatywne wiekszosci krajéw ESW
na rynku rosyjskim w poréwnaniu z innymi eksporterami
(chociaz ich znaczenie w kolejnych latach zauwazalnie
zmniejsza sie wraz ze zmianami struktur gospodarek
zaréwno krajéw ESW, jak i Rosji). Determinanty ekspor-
tu na rynki odlegte geograficznie maja natomiast zdecy-
dowanie bardziej globalny charakter. Z tego wzgledu
przedmiotem analizy w dalszej czesci artykutu jest eks-
port krajéw ESW do Chin, Indii i Brazylii (o eksporcie
krajéw ESW do Rosji w nastepnym numerze ,Unia Euro-
pejska.pl”).

Wspomniane trzy kraje stanowia jedynie niewielki
margines w eksporcie Europy Srodkowej i Wschodnie;j.
taczny udziat Chin, Indii i Brazylii w eksporcie krajow
ESW (regionu) w 2011 r. wyniést zaledwie 1,8%. Co

prawda, zwiekszyt sie on w poréwnaniu z 2000 r. (Wéw-
czas wyniost on 0,6%), nadal jednak jest to znacznie
mniej nie tylko w poréwnaniu z udziatem tych trzech
krajow w $wiatowym imporcie (13,2% w 2011 r.), ale
takze w poréwnaniu z eksportem UE-15, gdzie udziat
wspomnianych krajéw wyniést 5,3% (wzrost z 2,2%
w 2000 r.).

Najwazniejszym kierunkiem eksportu krajéw ESW
sposréd najszybciej rozwijajacych sie gospodarek swiata
sa Chiny, na ktére przypada 1,2% eksportu ogétem kra-
jow ESW (podczas gdy w 2011 r. przypadato na nie
3,4% eksportu ogétem UE-15 oraz 9,5% Swiatowego
importu). W 2011 r. Chiny byty jednak dopiero 19 ryn-
kiem eksportowym krajéw ESW (w ujeciu wartoscio-
wym). Jest to dalekie miejsce, biorac pod uwage, ze
gospodarka chiriska jest drugim, po Stanach Zjednoczo-
nych, najwiekszym importerem na $wieciel.

Znaczenie Indii i Brazylii w eksporcie krajéw regionu
jest zdecydowanie mniejsze. W 2011 r. na Indie przypa-
dato 0,4% wartosci eksportu ESW (wobec 1,0% eksportu
UE-15 i 2,5% udziatu w $wiatowym imporcie). Pod
wzgledem wartosci eksportu krajéw ESW, Indie zajmo-
waty w 2011 r. 34. miejsce. Z kolei na Brazylie w 2011 r.
przypadato zaledwie 0,2% wartosci eksportu krajow regio-
nu (wobec 0,9% eksportu UE-15 i 1,3% udziatu w $wia-
towym imporcie).

Poréwnujac znaczenie trzech najwiekszych gospoda-
rek rozwijajacych sie w eksporcie ESW oraz w $wiato-
wym imporcie (a takze eksporcie UE-15) mozna zauwa-
zy¢, ze w latach 2000-2011 skala despecjalizacji? eks-
porteréw z krajéw naszego regionu na tych rynkach nie
ulegta zmianie. Jedynym praktycznie krajem regionu,
gdzie nastapito zauwazalne zmniejszenie stopnia despe-
cjalizacji jest Stowacja (podczas gdy w przypadku pozo-
statych krajéw, w tym Polski, mozna powiedzie¢, ze
nastapito pogtebienie sie despecjalizacji).

Mimo zblizonych warunkéw (odlegtosé) oraz poste-
pujacego upodabniania sie struktur eksportu miedzy
krajami ESW i UE-15 (wskazuja na to ogélne statystyki
handlu zagranicznego, np. wedtug sekcji klasyfikacji
SITC)3, utrzymuja sie nadal réznice w znaczeniu nowych
dynamicznie rozwijajacych sie rynkéw w eksporcie Euro-
py Srodkowej i Wschodniej oraz krajéw starej Unii.
Mozna przypuszczaé, ze jest to efektem strategii korpo-
racji miedzynarodowych, zwtfaszcza strategii platform
eksportowych.

W wyniku proceséw delokalizacji produkgji, jakie
towarzyszyly wejsciu do Unii krajéw ESW, korporacje
miedzynarodowe maja obecnie bardzo duzy wptyw na
strukture eksportu w regionie. Analiza zmian struktury
geograficznej eksportu krajéw ESW w ostatnich latach
wskazuje, ze gtéwnym celem przenoszenia produkcji do
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Udgziat Chin, Indii i Brazylii w $wiatowym imporcie oraz w eksporcie UE-15 i ESW
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Udziat krajéw ESW w eksporcie Unii Europejskiej w wybranych kierunkach w 2011 r.
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Udziat najwiekszych gospodarek rozwijajacych si¢ w eksporcie krajow ESW
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ESW przez firmy z Europy Zachodniej byto zwiekszanie
eksportu (poprzez podniesienie jego konkurencyjnosci
cenowej) na najblizsze geograficznie rynki, przede wszyst-
kim UE-15 oraz Rosji i pozostatych krajéw b. ZSRR. Taka
struktura geograficzna eksportu wynika z faktu, iz wigk-
szos¢ filii przedsiebiorstw zagranicznych w Europie
Srodkowej i Wschodniej specjalizuje sie¢ w produkgji
i eksporcie wyrobéw, o stosunkowo mato zindywiduali-
zowanych cechach, przeznaczonych na nizsze segmen-
ty rynku. Produkcja towaréw o wyzszej jakosci (i jedno-
czesnie cenie) pozostawiana jest natomiast w krajach
macierzystych, a wiec tam gdzie przede wszystkim zlo-
kalizowane sg osrodki naukowo-badawcze.

Réwnolegle korporacje z Europy Zachodniej (w $lad
za podobnymi dziataniami przedsigbiorstw japoriskich
i amerykanskich) dokonywaty delokalizacji catych pro-
ceséw produkcyjnych wyrobéw o podobnych charakte-
rystykach technologicznych do odlegtych gospodarek
rozwijajacych sie, w tym réwniez do Chin, Brazylii
i Indii. Miato to na celu, z jednej strony — zmniejszenie
kosztéw zwiazanych z transportem towaréw (co ma
wieksze znaczenie przede wszystkim w przypadku tar-
szych towaréw), z drugiej — ominigcie wysokich cet sto-
sowanych w tych krajach na wyroby gotowe. Nalezy
réowniez uwzglednic fakt, ze omawiane kraje rozwijajace
sie to gospodarki o bardzo duzym potencjale i w konse-
kwencji samowystarczalne w szerokim zakresie produk-
tow z nizszych segmentéw rynku. Natomiast wzrost
popytu importowego w tych krajach, zwtaszcza na
wyroby gotowe, koncentruje sie gtéwnie w segmentach
o wysokiej wartosci dodanej. Tak wiec takie kraje, jak
Chiny, Indie czy Brazylia, nie kreowaty raczej popytu na
towary pojawiajace sie w ofercie eksportowej ESW,
a réwnoczesne zmiany zachodzace w gospodarkach
ESW oraz BRIC sprawity, ze staly sie one bardziej substy-
tucyjne.

W rezultacie, w eksporcie Unii Europejskiej do odle-
gtych geograficznie krajéw, w tym wtasnie do Chin, Indii
i Brazylii, wsréd wyrobéw gotowych dominuja produkty
nalezace do wyzszych segmentéw rynku, co m.in. wyra-
za sie w wyzszych wartosciach jednostkowych (unit
value). Srednia wartos¢ jednostkowa produktéw goto-
wych z kategorii o wysokiej intensywnosci handlu
w ramach global value chains (GVC) — tj. BEC 410, BEC
5101 BEC 610, a wiec zwiazanych w najwigkszym stop-
niu z handlem korporacyjnym (intra-firm trade) — w eks-
porcie ESW do Chin, Indii i Brazylii traktowanych tacz-
nie wyniosta 59% wartosci jednostkowej eksportu UE-27
do tych krajéw#. Natomiast wartos¢ jednostkowa ekspor-
tu UE-15 wyniosta 104% UE-27 (a w przypadku najwiek-
szego eksportera UE — Niemiec warto$¢ jednostkowa
eksportu stanowita 116% wartosci jednostkowej ekspor-
tu UE-27).

Produkcja i eksport towaréw o wysokich wartosciach
jednostkowych, co moze odzwierciedla¢ wysokg war-
tos¢ dodang, skoncentrowana jest przede wszystkim
w krajach starej Unii, stad udziat Pietnastki w unijnym
eksporcie do Chin, Indii i Brazylii jest wyraznie wyzszy
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niz udziat tych trzech krajéw w eksporcie wewnatrz Unii
Europejskiej. Natomiast znaczenie eksporteréw ESW
zmniejsza sie wraz z odlegtoscia rynkéw, co wskazuje,
7e tarisze produkty z ESW przewaznie uzupetniaja oferte
eksportowa przedsiebiorstw z Europy Zachodniej na ryn-
kach lokalnych>.

Towary pochodzace z ESW maja wiec stosunkowo
niewielkie praktyczne mozliwosci zaistnienia na odle-
gtych geograficznie rynkach. Wynika to zaréwno ze
zdecydowanie nizszej ich innowacyjnosci w poréwna-
niu nie tylko z towarami pochodzacymi z UE-15, ale
takze z towarami z Japonii, Stanéw Zjednoczonych czy
pozostatych gospodarek rozwinietych, jak i silnej konku-
rencji ze strony eksporteréw z azjatyckich krajéw rozwi-
jajacych sie (w przypadku rynku chiriskiego i indyjskie-
go) oraz Ameryki Potudniowej (w przypadku rynku bra-
zylijskiego). Przyktadem moze tu by¢ przemyst motory-
zacyjny. Chociaz w regionie ESW dziata trzynascie
fabryk samochodéw bedacych filiami koncernéw z Euro-
py Zachodniej (nalezacych do Europejskiego Stowarzy-
szenia Producentéw Pojazdéw — ACEA), to tylko jedna
z nich eksportuje pojazdy do Chin, mimo ze jest to
obecnie najszybciej rosnacy rynek motoryzacyjny na
Swiecie.

Mozna wiec powiedzie¢, ze struktura eksportu ESW
nie wpasowuje sie w strukture popytu importowego naj-
wiekszych gospodarek rozwijajacych sie. Z jednej bowiem
strony stosunkowo niewielki udziat maja w nim wyroby
zaawansowane technologicznie, ktére sq produkowane
przede wszystkim w krajach o silnym zapleczu badaw-
czo-rozwojowym. Z drugiej natomiast strony kraje ESW
nie sq liczacymi sie eksporterami surowcow, na ktére
zwtlaszcza Chiny zgtaszaja niemal nieograniczony popyt.
Ponadto towary oferowane przez ESW tatwo znajduja
substytuty, czy to produkowane w tych krajach, czy
w bezposrednim sasiedztwie tych najszybciej rozwijaja-
cych sie rynkow.

Z tego tez wzgledu na prézno szuka¢ krajéw ESW
wsréd najwazniejszych partneréw handlowych Chin,
Indii czy Brazylii. Dostawy z krajéw ESW stanowity
w 2011 r. zaledwie 0,7% catosci importu Chin (w tym
przypadku wida¢ zauwazalng zmiange w poréwnaniu
z poczatkiem dekady 2000-2010, kiedy przywoz z kra-
jow regionu stanowit 0,3% chiriskiego importu). Jeszcze
mniejsze znaczenie kraje regionu majg w imporcie Indii
— zaledwie 0,6% (dane z 2010 r.), wobec 0,4% w 2001 r.
Z kolei w imporcie Brazylii nastapit w ostatnich latach
niewielki spadek znaczenia krajéw ESW (z 1,0% w 2001 r.
do 0,9% w 2011 r.).

Przedstawione powyzej uwarunkowania powoduja,
7e najwieksza czes¢ eksportu ESW do najwiekszych
gospodarek rozwijajacych sie stanowig dobra posrednie.
Do 2008 r. stanowity one ok. 70% wartosci eksportu do
Chin, Indii i Brazylii traktowanych tacznie. W kolejnych
latach (gtéwnie wskutek wzrostu eksportu samochodéw
ze Stowacji) udziat ten malat. W 2011 r. dobra posrednie
stanowity 55% eksportu ESW do najwiekszych gospoda-



rek rozwijajacych sie. Najwigkszy udziat dobra posred-
nie maja w eksporcie do Brazylii (blisko 70% wartosci
eksportu) i Indii (60%), a nieco mniejsze w eksporcie do
Chin (niewiele ponad 50%).

Eksport débr posrednich z krajéw ESW zwigzany jest,
z jednej strony - z popytem sektora przemystowego tych
krajéw, z drugiej — z globalnymi sieciami produkgc;ji
utworzonymi przez korporacje miedzynarodowe. Staty-
styka handlu zagranicznego tylko w bardzo ograniczo-
nym stopniu umozliwia rozréznienie tych dwéch form
popytu, w pierwszym przypadku przede wszystkim popy-
tu krajowego, w drugim — zaréwno krajowego, jak i glo-
balnego (zwtaszcza gdy kierunkiem eksportu sg Chiny).

Popyt sektora przemystowego gospodarek rozwijaja-
cych sie - to przede wszystkim zmieniajace sie zapotrze-
bowanie na przetworzone towary zaopatrzeniowe (BEC
220). Natomiast aktywnos¢ globalnych sieci produkcji,
ktérych czescia sq z jednej strony fabryki zlokalizowane
w krajach ESW, z drugiej —filie w krajach BRIC, odzwier-
ciedlajg gtéwnie zmiany w kategoriach obejmujacych
czesci débr inwestycyjnych (BEC 420) oraz czesci Srod-
kéw transportu (BEC 530). Obecnie nieco wieksze zna-
czenie w eksporcie do najwiekszych gospodarek rozwi-
jajacych sie odgrywaja czesci (obejmujace blisko 30%
catego eksportu ESW do tych krajéw), co wynikato
z szybszego wzrostu eksportu czesci (Srednio o 27%
rocznie) w latach 2000-2011. Wysoka dynamika ekspor-
tu czesci odzwierciedlata ogélng tendencje do umacnia-
nia sie roli korporacji miedzynarodowych w globalnym
handlu. Tego rodzaju powigzania (tj. pomiedzy filiami
korporacji miedzynarodowych) najwieksze znaczenie
maja w eksporcie Wegier (w 2011 r. czesci stanowity
53% eksportu Wegier do Brazylii, Chin i Indii) oraz
Czech (43%).

Przedstawione powyzej uwarunkowania sprawiaja
z kolei, ze w eksporcie ESW do krajéw BRIC (z wytacze-
niem Rosji) relatywnie niewielki udziat odgrywaja wyro-
by finalne. W 2011 r. stanowity one niewiele ponad 40%
eksportu (z czego przeszto 90% wartosci stanowit eks-
port w kategoriach zwigzanych z wysoka intensywnoscia
handlu w ramach GVC)é.

W eksporcie do najwiekszych gospodarek rozwijaja-
cych sie stosunkowo niski jest udziat débr konsumpcyj-
nych (zaledwie 18%). Jednoczes$nie nalezy zauwazy¢, ze
blisko 3/4 wartosci eksportu débr konsumpcyjnych do
trzech krajéw BRIC stanowit w 2011 r. eksport samocho-
déw ze Stowacji do Chin. W wyniku eksportu z braty-
stawskiej fabryki Volkswagena modelu Touareg Stowacja
stata sie w Unii trzecim pod wzgledem wartosci ekspor-
terem samochodéw do Chin (po Niemczech i Wielkiej
Brytanii). Jednoczesnie samochody osobowe stanowity
az 85% wartosci eksportu do Chin. Stowacka filia Volks-
wagena jest takze najwiekszym w regionie eksporterem
samochodéw do Indii i Brazylii. tacznie do trzech naj-
wiekszych gospodarek rozwijajacych sie w 2011 r. trafi-
to ponad 15% wartosci eksportu samochodéw ze Stowa-
cji. Gdyby pomina¢ eksport samochodéw ze Stowacji do

Chin, wéwczas udziat débr konsumpcyjnych w ekspor-
cie do trzech najwiekszych gospodarek rozwijajacych
sie zmalatby ponizej 5%.

Nieco wieksze znaczenie w eksporcie do trzech kra-
jow BRIC maja produkty klasyfikowane jako dobra inwe-
stycyjne. W 2011 r. stanowity one 19% wartosci ekspor-
tu do tych krajéow. Zdecydowana wiekszos¢ eksportu
débr inwestycyjnych przypada na Czechy (gdzie na te
kategorie przypadato 29% wartosci eksportu) i Wegry
(32%). W przypadku Polski dobra inwestycyjne stanowi-
ty niespetna 10% wartosci eksportu do Chin, Indii i Bra-
zylii traktowanych tacznie.

Trzecia forma eksportu ESW do najwiekszych gospo-
darek rozwijajacych sie jest udziat czesci i podzespotow
dostarczanych przez kraje regionu do pozostatych kra-
jow Unii Europejskiej, ktére nastepnie stajq sie elementa-
mi sktadowymi produktéw gotowych (lub podzespotéw)
eksportowanych do Chin, Indii lub Brazylii. Réwniez ta
forma eksportu realizowana jest w ramach regionalnych
lub globalnych sieci produkcji. W najwigkszym stopniu
tego rodzaju ,posrednikiem” jest niemiecki sektor eks-
portowy. Z jednej strony wynika to z wysokiej aktywno-
sci przedsigbiorstw niemieckich w eksporcie do wspo-
mnianych krajéw (w 2011 r. na Chiny, Indie i Brazylie
przypadato 8,2% catego niemieckiego eksportu; podczas
gdy w pozostatych krajach UE-15 srednio — 4,2%), z dru-
giej strony — z dominujacej pozycji Niemiec jako rynku
eksportowego débr posrednich, w tym przede wszystkim
czesci (BEC 420 i BEC 530) dla krajéw Europy Srodkowe;j
i Wschodniej’. Skala tego zjawiska, okreslanego niekie-
dy jako eksport posredni, jest bardzo trudna do oszaco-
wania, poniewaz nie znajduje ona odzwierciedlenia
w statystykach handlu zagranicznego. Biorac jednak pod
uwage prostg korelacje miedzy zmianami niemieckiego
eksportu débr gotowych do gtéwnych gospodarek rozwi-
jajacych sie oraz eksportu czesci z ESW, rozmiary tej
formy eksportu nie wydaja sie duze. Prawdopodobnie
popyt sektora eksportowego w Niemczech oraz w innych
krajach UE-15 na dobra posrednie z Europy Srodkowej
i Wschodniej jest zwigzany bardziej z eksportem wewnatrz
Unii i z krajéw b. ZSRR.

Duze zréznicowanie udziatéw w eksporcie najwiek-
szych gospodarek rozwijajacych sie wystepuje nie tylko
miedzy nowymi i starymi paristwami cztonkowskimi, ale
réwniez miedzy krajami ESW. Najwieksze znaczenie
Chiny, Indie oraz Brazylia maja w eksporcie Stowacji —
w 2011 r. na wspomniane gospodarki przypadato tacz-
nie 2,9% stowackiego eksportu ogétem. Stowacja jest
takze tym krajem, gdzie udziat Chin, Indii i Brazylii rést
od 2000 r. najszybciej8. W Estonii i na Wegrzech udzia-
ty te wynosity ponad 2,0% wartosci eksportu. Z kolei na
Litwie ich udziat nie przekraczat 1%. Udziat tych krajow
w eksporcie Polski jest nizszy niz srednio w pozostatych
krajach ESW (1,5% wobec 1,9%). Moze to wynika¢
z mniejszego znaczenia korporacji miedzynarodowych
w strukturze polskiego eksportu w poréwnaniu z pozo-
statymi krajami, w ktérych eksport do krajow odlegtych
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jest przede wszystkim domeng duzych wielonarodo-
wych firm.

O ile w pozostatych krajach ESW (oprécz Polski)
przeszto 90% wartosci eksportu débr finalnych do naj-
wiekszych gospodarek rozwijajacych sie byto w 2011 r.
skoncentrowane w kategoriach o wysokiej intensywno-
$ci handlu w ramach GVC, to w przypadku Polski byto
to niewiele ponad 2/3. Udziat Polski w eksporcie tych
kategorii wyniést zaledwie 7% (tj. trzykrotnie mniej niz
w catym eksporcie ESW do Chin, Indii i Brazylii). Tak
mate znaczenie towaréw zwigzanych z handlem korpo-
racyjnym w polskim eksporcie na tle pozostatych krajéw
ESW moze $wiadczy¢, ze korporacje wielonarodowe na
lokalizacje swojej produkcji wybieraty dotychczas raczej
inne kraje regionu niz Polske.

T Jedynie w przypadku Stowacji Chiny znajduja sie wsréd dzie-
sieciu najwazniejszych rynkéw eksportowych (10. miejsce). Jedno-
czednie ze Stowacji na rynek chiriski w 2011 r. trafito 2,7% warto-
Sci eksportu (tj. najwiecej sposréd wszystkich krajéw ESW).

2 Specjalizacja kraju x na rynku kraju y ma miejsce gdy udziat
kraju y w eksporcie kraju x jest wiekszy niz udziat kraju y w eks-
porcie $wiatowym. Jesli udziat ten jest mniejszy, mozna — zdaniem
autora — mowic¢ o despecjalizacji.

3 W latach 2000-2011 nastapity zasadnicze zmiany w struktu-
rze eksportu krajéw ESW do Chin, Indii i Brazylii, w kierunku
zwiekszenia udziatu produktéw bardziej przetworzonych. O ile
bowiem na poczatku dekady na produkty klasyfikowane jako
maszyny i urzadzenia (SITC 7) przypadato niewiele ponad 40%, to
po jedenastu latach ich udziat zwiekszyt sie do blisko 60% (pod-
czas gdy w krajach UE-15 w catym tym okresie utrzymywat sie na
zblizonym poziomie — ok. 55%). Jednoczesnie zmniejszyto sie
znaczenie produktéw klasyfikowanych wg surowca (SITC 6) oraz
surowcéw innych niz paliwa (SITC 2). Obecnie w poréwnaniu

z krajami UE-15 w ESW mniejsza role odgrywaja produkty che-
miczne (ich udziat w eksporcie UE-15 wyniést w 2011 r. 13%;
wobec 8% w krajach ESW).

4 Wartos¢ jednostkowa zostata tu obliczona na podstawie war-
tosci eksportu oraz eksportu wyrazonego w jednostkach fizycz-
nych (kilogramy) na podstawie danych z bazy Eurostat-Comext.
Tak policzony wskaznik nie odzwierciedla w petni ztozonosci
kwestii zwigzanych z warto$cig dodana w handlu zagranicznym.
Jednak w zestawieniu z innymi wskaznikami zwigzanymi ze zmia-
nami w strukturze towarowej, jak i geograficznej wskazuje na
ogélne procesy zachodzace w tej dziedzinie.

5 W 2011 r. na kraje ESW przypadato 4% wartosci eksportu
Unii Europejskiej do Chin, Indii i Brazylii traktowanych tacznie,
podczas gdy w przypadku eksportu realizowanego wewnatrz UE
ich udziat wyniést wowczas 14%, a w przypadku eksportu do Rosji
- 22%.

6 taczny udziat Chin, Indii i Brazylii w ogéInym eksporcie débr
gotowych krajéw Europy Srodkowej i Wschodniej wyniést w 2011 r.
zaledwie 1,5%, a wiec byt nizszy niz catkowity udziat tych trzech
gospodarek w eksporcie ESW.

7'W 2011 r. z krajéw ESW pochodzito blisko 1/4 wartosci nie-
mieckiego importu czesci i akcesoriow (BEC 420 i 530), podczas
gdy udziat krajéw regionu w imporcie Niemiec wyniést 13,0%.
Jednoczesnie czesci i akcesoria stanowia niemal 30% importu
Niemiec z ESW. Z kolei na Brazylig, Chiny i Indie przypada 11,7%
wartosci eksportu débr gotowych o wysokiej intensywnosci handlu
w ramach GVC i 11,4% czesci. Jednoczesnie na dobra finalne
o wysokiej intensywnosci handlu w ramach GVC i czesci, a wigc
towary bedace w najwiekszym zakresie przedmiotem handlu kor-
poracyjnego (intra-firm trade) przypada [ catosci niemieckiego
eksportu do trzech najwigkszych gospodarek rozwijajacych sie.

8 W 2000 r. w eksporcie Stowacji taczny udziat Chin, Indii
i Brazylii wynidst 0,6%, podczas gdy w eksporcie Polski — 1,2%.
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PROPOZYCJE NOWYCH ZRODEL
FINANSOWANIA UNIJNEGO BUDZETU
W LATACH 2014-2020

Elzbieta Kawecka-Wyrzykowska™

W ostatnich latach narasta krytyka systemu finanso-
wania UE. W grudniu 2005 r., kiedy z trudem uzgodnio-
no Perspektywe finansowg 2007-2013, ustalono tez, ze
w latach 2008-2009 nastapi przeglad budzetu i zostana
m. in. przedyskutowane zmiany sposobu finansowania
dziatai UE. Komisja przygotowata odpowiedni doku-
ment i przedstawita go w 2010 r. Jednakze problemy
z ratyfikacja Traktatu z Lizbony, narastajacy kryzys finan-
sowy oraz inne czynniki sprawity, ze zadnych zmian
w systemie finansowania UE nie udato sie wdéwczas
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przeprowadzié. Do dyskusji wrécono w potowie czerw-
ca 2011 r., kiedy to Komisja zaprezentowata projekt Wie-
loletnich ram finansowych na lata 2014-2020. Jest to
pakiet zasadniczych zmian w budzecie Unii, zwtaszcza
systemu jego dochodéw. Gdyby propozycje Komisji
zostaly przyjete, nastapityby najwieksze zmiany systemu
finansowania UE od czasu reformy budzetowej ). Delor-
saz 1988 r. W artykule ograniczono sie do przestawienia
propozycji dwéch nowych Zrédet finansowania unijnego
budzetu, ktérymi sa modyfikacja dochodu opartego na
VAT (tzw. nowy VAT) oraz nowy podatek unijny od
transakcji finansowych (PTF).

Celem niniejszego artykutu jest krytyczna analiza
tych propozycji, tj. przedstawienie zasad i przyczyn sto-
sowania nowych podatkéw oraz ocena obu podatkow.
Kryteriami oceny beda a/ teoretyczne kryteria optymal-
nego sposobu finansowania budzetu oraz b/ realnosc ich



