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Wstep

Rynek transakcji forfaitingowych nazywany jest gag prawnikow”. Brak
jasno okrélonych regut oraz brak wystandaryzowanej dokumegntanplikuja brak
jednolitasci zawieranych transakcji, co z kolei daje dowdtnmterpretacji i utrudnia
rozwiazywanie sporéw w sslacH?®. Préby uporadkowania tego chaosu na rynku
transakcji forfaitingowych oraz zebrania i oiemia zestawu praktyk rynkowych
podgto sie Migdzynarodowe Stowarzyszenie Forfaitingovwsdrnational Forfaiting
Association IFA). Efektem byto powstanie w 2004 roku Wytycehy Praktyk
Rynkowych Market Practice Guidelings Przez ponad cztery latag sone
z powodzeniem stosowane w transakcjach kupna/sptgedwierzytelngci
forfaitingowych na rynku wtornym poridzy cztonkami stowarzyszenia, do ktérych
nalezg najwicksze instytucje finansowe i forfaitingowe $wiecie.

Celem niniejszego artykutlu jest zapoznanie czyelnz dziatalnécia
International Forfaiting Associatigre naciskiem na omowienie Wytycznych Praktyk
Rynkowych, ich ustale warunkdéw transakcji inkorporagych Wytyczne oraz praw

I obowigzkdw stron transakcji.

1. Dziatalnos¢ International Forfaiting Association

Miedzynarodowe Stowarzyszenie Forfaitingowe zostalozoae w sierpniu
1999 roku w Zurychu (Szwajcaria). Pierwszy zdri#A reprezentowaty osoby, ktére
byly, i nadal §, waznymi postaciami na mdzynarodowym rynku forfaitingowym.
Przed swoimi cztonkami IFA postawito wae i zasadnicze zadanie do wykonania:
zbudowa@ nowoczesne stowarzyszenie orazbgego ustawiczny rozwdj i wzrost
zarowno w kategoriach liczbowych, jak i j@kmwych. Od pocgtku istnienia IFA

jego gtowny cel stanowi budowanie i wspieranie cgldnandlowych, rozwdj i
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koordynacja dziaka zwigzanych z ustug forfaitingu oraz promowanie najlepszych
praktyk wsrod instytucji bankowych ifinansowych nadeych do globalnej
spotecznéci forfaitingowej. IFA prowadzi swa@j dziatalng¢ poprzez Komitety
Regionalne Regional Committegs Niemiec, SzwajcariiSrodkowej i Wschodnie;
Europy, Potudniowej Europy, Péinocnej Europy, Chimdii i Potudniowo-
Wschodniej Azji, USA,Srodkowo-Wschodniej i Potnocnej Afryki oraz Ameryki

130 \W 2008 roku IFA zrzeszato ponad 150 instytugjafisowych, w tym

Lacinskiej
te najbardziej znagze na rynku, oraz geednikOw czynnie angajacych s¢ w
omawian dziatalng¢ (m.in.: London Forfaiting Company Pl¢&JniCredito Italiang
HSBC Investment Bank PIBarclays Bank Plcoferugc rownoczénie cztonkostwo
stowarzyszone tym organizacjom, ktére nie prowadasakcji forfaitingowych, lecz

s3 silnie zwigzane z rynkiem ustug forfaitingowych i chatrzymywa bliskie relacje

z forfaiterami.

Czionkowie stowarzyszenia majmazliwos¢ uczestnictwa w corocznej
konferencji dajcej forfaiterom z categéwiata maliwos$¢ wspolnego spotkaniacsi
wymiany poghdow, zawarcia nowych czy odnowienia dawnych koritaktiReferaty,
prezentacje i warsztatycisle zwigzane z tematami szczegdllnego zainteresowania
z dziedziny forfaitingu, stanowisedno kadej konferencji. Konferencje te odbywaj
sie jesieny w roznych miejscachiwiata i ciesz sie bardzo dig popularngcia - w
2007 roku w konferencji udziat wgo ponad 200 uczestnikéw. W 2008 roku odbyta
sic w stolicy Czech, PradZ&.

Oferowane s rowniez kursy edukacyjne dla czionkow IFA porusga
tematy powdzane z forfaitingiem. Pierwsze takie kursy odbykyw kwietniu 2002
roku w Londynie. Obejmygj one dwa poziomy: kursy dotygze podstaw technik
forfaitingowych dla mtodszych stam pracownikéw zatrudnianych przez czionkéw
stowarzyszenia, ktérzy powinni czeépkorzysci ze spotka z partnerami z innych
rynkow i aktywnie uczestnicZyw przeprowadzanych symulacjach transakgase
study oraz seminaria przeznaczone dla zdwz i poruszajce szerszy wachlarz
tematdéw whczapc sekurytyzagj, wykorzystanie instrumentow pochodnych, Internet
Trading, dotyczce praktyk rynkowych i dokumentacji.

Ponadto stowarzyszenie oferuje mediacje i arbitsa przypadku sporow,

w ktorych co najmniej jednze stron jest jego cztonek.
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Najbardziej znaccym osagnicciem IFA w jego dziestioletniej dziatalnéci
byto przygotowanie przez Market Practice Commitéewarzyszenia i spagdzenie
przez Denton Wilde Sapte, med siedzilk w Londynie m¢dzynarodow firme
prawnicz, Wytycznych Praktyk Rynkowych w maju 2004 roku.ndarzeniem
tworcow IFA Guidelines, mgdzy innymi Lucio Matassoniego z Sumitomo Mitsui
Banking Corp, Seana Edwardsa i Geoffreya Wynnegotnpera w Denton Wilde
Sapte, bylo dotarcie do transakcji o zgsi ogélndwiatowym zawieranych przez
cztonkow International Forfaiting Association, kigrzdecydowali si inkorporowa
Wytyczne do swoich transakcji. Celem bylo zdefinemie powszechnie
akceptowalnych standardéw dla nabywcéw i zbywcow ermytelngci
forfaitingowych ~w  transakcjach rynku wtérnego 4{o#apc sprzeda
przez pierwotnych forfaiterow na rynku wtoérnym). pgPrez polecanie |
rozpowszechnianie, &dd swoich  czionkdédw, stosowania  w transakcjach
wystandaryzowanej  dokumentaciji, IFA przyczynia ¢ si do  stwarzania
bezpieczniejszego i bardziej efektywnegodowiska rynkowego. Stanowi to way
aspekt wswietle poszerzapych sé rynkow, na ktérych pojawigj sie kolejni
uczestnicy z pastw, w ktorych forfaiting jest stosunkowo ngwstug. IFA stale
pracuje nad poprawianiem i ulepszaniem zasad iczytych, zgodnie i adekwatnie

do zmian na rynku.

2. Czym jest forfaiting i IFA Market Practice Guidelin es?

Forfaiting jest jeda z technik finansowania handlu, polegaj na zakupie
przez instytugj forfaitingows srednio- lub dlugoterminowej wierzyteléa
pienkznej, powstate] w wyniku realizacji kontraktu eksfmavego, przed terminem jej
ptatngci oraz za pobraniem odsetek dyskontowych. Zakup ctearakter
bezregresowy, co oznacza&e instytucja forfaitingowa rezygnuje z roszczenia
zwrotnego wzgidem zbywcy wierzytelniei nawet wowczas, gdy dinik okaze sk
by¢ niewyptacalnym lub niedalzie regulowat nalsosci w terminié2 W zalenosci
od tego, jakie dokumenty przedkiada eksporter fi@rawi, transakcja forfaitingowa
moze mie&€ dwojaki charakter: operacji zakupu nalesci wekslowych oraz
bezwekslowych. \&f6d nalenosci wekslowych wymieniamy weksel wtasny i weksel

trasowany>> a do nalenosci bezwekslowych zaliczamy akredytyvdokumentow,
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gwarancg badz poreczenie banku dinika forfaitingowegd®. Nabyte wierzytelnéi
potwierdzone odpowiedfidokumentag forfaiter mae zby na rynku wtornym.
Wytyczne Praktyki Rynkowe IFA zostaly stworzone,yabgulow& transakcje
zawierane na tym rynku. IFA wierzye ich stosowanieddzie sprzyjato rozwojowi
jego efektywnéci i stabilngci oraz bezpieczsstwu obrotu.

Wytyczne Praktyki Rynkowe IFA skladapic z przedmowy, 11 artykutow
dotyczcych warunkéw transakcji i 5 aneksow. Aneks piegvgawiera definicje
poje¢ uzywanych w cgsci gtdwnej dokumentu, aneks drugi stanowi kodeks
postpowania, aneks 3 to formularz oblidzematematycznych dotygeych ptatndci,
aneks 4 — wzOr pisemnego potwierdzenia warunkéwssiecji, natomiast aneks 5
dotyczy transakcji zawieranych pod jurysdykprawa niemieckiego.

Uzycie Wytycznych w transakcjach nie jest obgekiowe, a strony mugzsic
zgodzt na ich zastosowanie w zawieranej umowie. Zgodaenmosta wyrazona
przez strony podczas rozméw dotycgch warunkow transakcji,adz w pisemnym
potwierdzeniu ustalonych podczas rozmow warunkéangakcji ¢onfirmatior).
W drugim przypadku, wytena przez strony zgoda na inkorpoga®y/ytycznych
traktowana jest jako zmiana wdéné&jszych ustake dotyczcych warunkow
transakcji. Wytyczne magzost& zmienione w zalenosci od potrzeb izyczenia
stron. Nie ma limitu mdiwych poprawek, natomiast,4eli jakiekolwiek zaistniej,
musz zost& wyraznie stwierdzone i zapisane w potwierdzeniu warunk@nsakciji.

IFA proponuje przyktadow forme pisemnego potwierdzenia warunkow
transakcji, ale jej zycie nie jest obowazkowe i kady prawnie wyzacy dokument,
ktory z powodzeniem inkorporuje Wytyczne, reazosta w tym celu wykorzystany.
Natomiast podana przez stowarzyszenie przyktadewamd dokumentu zapewnia,
zezaden z warunkow czy\ alternatyw dopuszczanygtlz lwymaganych wswietle
wytycznych nie zostanie przypadkowo ponigi

Podpisugc confirmationstrony musz osiggng¢ porozumienie zadowakgge je
pod wzgtdem konsekwencji zwkanych z rzetelnmia | waznosciag umowy,
podatkami, regulacjami oraz pod weadgm implikacji obrachunkowych i

handlowych w konteicie swojej dziatalnéci, jurysdykcji, wedtug ktérej posiadgj
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osobowd¢ prawrg lub pod ktég prowadz dziatalng¢ oraz w kontekcie konkretnej
transakgciji.

3. Warunki transakcji kupna/sprzedazy wierzytelnosci forfaitingowych wedtug
IFA Market Practice Guidelines

3.1. Pisemne potwierdzenie warunkow transakciji

Dla stron, ktére zdecydupic na przeprowadzenie transakcji z zastosowaniem
Wytycznych Praktyk Rynkowych IFA transakcja staijewigzaca w dniu, w ktérym
zostaje to postanowione pagdizy stronami ustnie, ¢sto w drodze telefoniczné}.
Wynika to z okrélenia daty zawarcia transakcfirgde dat¢ jako dnia, w ktorym
powstato prawomocne, wiace i maliwe do wyegzekwowania zobogaanie medzy
stronami oraz z definicji daty zawarcia transakigko dnia, w ktorym strony
zatwierdzity ustnie zatwierdzane warunki transakmjally agreed terms

Ustnie zatwierdzone warunki transakcji powinny aéspotwierdzone na
pismie. Zbywca powinien dostarczynabywcy nalgycie przez siebie wypetnione
pisemne potwierdzenie warunkow transakcr(firmatior), w ciaggu jednego dnia
roboczego od daty zawarcia transakdfade dat¢. Jezeli zbywca nie dostarczy
confirmationw ciggu tego okresu, nabywca ma prawo do unigienia transakciji,
poprzedzonego pisemnym wypowiedzeniem skierowanym zbywcy, pod
warunkiem,ze dat on zbywcy rozsing dodatkowy ilos¢ czasu (nieprzekraczap 2
dni roboczych) na dostarczenie pisemnego potwiaidzevarunkéw transakciji.
Niezaleznie od tego czy nabywca zdecyduje anhulowa transakaj czy nie, zbywca
ponosi odpowiedzialrié, w ramach obowgzujagcego prawa, za niedostarczenie
potwierdzenia.

Pisemne potwierdzenie warunkéw transakcji powinrawiera& nazwy
diuznika pierwotnego i pozostatych dhikéw. Jeeli ustnie zatwierdzone warunki
transakcji zawiergj opis dotyczcy tazsamdci pierwotnego forfaitera albo typu
instytucji pierwotnego forfaiteragonfirmation powinno potwierdza te szczegoty.
Jezeli ustalenia ustne nie zawiegajego typu opiséw, zbywca nie ma oberku
dostarczeniaadnych informacji odrimie do pierwotnego forfaitera.

Jezeli pisemne potwierdzenie warunkow transakcji apiest o ustnie

zatwierdzone warunki transakcji, nabywca powiniaterycie wypein¢ i dostarczy
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zbywcy to pisemne potwierdzenie w przgri 2 dni roboczych do daty jego
otrzymania.

Jezeli nabywca zdecydujeze pisemne potwierdzenie warunkow transakcji
rézni sie od ustnie zatwierdzonych warunkow, powinien powra@& o tym zbywe
(wskazujc nate ranice) w ciagu 2 dni roboczych od dnia, w ktorym otrzymat
pisemne potwierdzenie warunkdéw transakcji, a strpowinny dotay¢ wszelkich
stara aby skorygowa i ostatecznie zatwierdziconfirmation Jeeli strony nie
zatwierdz skorygowanegaonfirmationw ciggu 2 dni roboczych od powiadomienia
wydanego przez nabywctransakcja powinna zostautomatycznie anulowana.

Natomiast jeeli nabywca nie wypeini i nie dostarczy zbywcy pisego
potwierdzenia warunkow transakcji, wtedy zbywcapeme prawo do uniewaienia
transakcji poprzedzonego pisemnym wypowiedzeniemr@kanym do nabywcy,
pod warunkiem, ze dat on nabywcy rozdng dodatkows ilos¢ czasu (nie
przekraczajca 2 dni roboczych) na dostarczenie wspomnianego npisgo
potwierdzenia. Niezaimie od tego, czy zbywca zdecyduje snulowa transakaj
czy nie, nabywca ponosi odpowiedzial@ow ramach obowzujacego prawa, za
niedostarczenie potwierdzenia.

Wypetnione i dostarczone na czasnfirmation stanowi potwierdzenie
warunkéw transakcji. Strony powinny dei& wszelkich stand aby speti te
warunki w ustalonym w dokumencie terminavailability datg. Jezeli ktorekolwiek
z zatwierdzonych warunkow transakcji pozostarespetnione lub jakakolwiek e
dokumentaciji pozostanie niedostarczona w ustalaeyminie, strony moguzgodné
przesungcie tego terminu. JZeli natomiast strony nie uzgodniskorygowanego
terminu, transakcja powinna zo&taniewaniona przez stranbedaca beneficjentem
tego warunku; uniewaienie nabiera mocy po potwierdzeniu peryR

zawiadomienia o0 uniewaieniu przez drugze stron.

3.2. Pfatnos¢ pod zastrzeeniami

IFA Market Practice Guidelines uwzghiap mazliwosé zawarcia
lub zmienienia warunkOw transakcji takge ptatnd¢ przez nabywe nastpuje
pod zastrzeeniem. W tym wypadku pisemne potwierdzenie warunkibansakcji
(confirmatior) powinno stwierdza (a) warunki zastrzeenia @oints of reservg
(b) termin ¢eserve datg do ktérego te warunki zastzamia powinny zosta

wypetnione przez zbywci (c) warunki wykupu przez zbywcwierzytelngci



sprzedanej nabywcyrdpurchase tern)s ktére, w przypadku braku porozumienia
migdzy stronami wconfirmation powinny opieré si¢c 0 pierwotn stog dyskontovy
dla pozostajcego okresu (w przypadku, gdy stopa dyskontowa g¥ccoparta jest
o stog zmienn, stopa zmienna ok§kana jest przez pierwotnie zatwierdzone warunki
transakcji).

Jezeli zbywca nie wypetni warunkow zastéemia w okrélonym terminie,
a strony nie ustalprzesunjcia tego terminu, nabywca ma prawga, aby zbywca
wykupit od niego przekazane mu uprzedaiglanie zaptat}’® (payment claim
W ciaggu 5 dni roboczych od ztonego przez nabywczadania jest on zobowzany
do zwrotu zbywcy dokumentacji otrzymane] od niegowyjatkiem dokumentacii,
o ktérej zbywca i nabywca zdecydowalie powinna zosta przekazana stronie
trzeciej) i powinien dopehdi wszelkich stamd (wiaczniei bez ogranicie ze
wspoiprag przy odzyskiwaniu dokumentow przekazanych) iwgpgetwszelkie
dokumenty niezéxdne dla zapewnieniae tytutzadania zaptaty zostat przeniesiony na
zbywe:. W przecigu 2 dni roboczych od potwierdzenia odbioru dokutagn
wymaganej do zwrotu, zbywca powinien odkupd nabywcyzagdanie zaptaty.

3.3. Dokumentacja i termin rozliczenia

Pisemne potwierdzenie  warunkéw transakcji  powinnoawier&
(a) dokumentae¢j dostarczasm przez lub w imieniu zbywcy nabywcy, (b) termin
spetnienia postanowieconfirmation (c) przewidywaa dag rozliczenia gettlement
date i (d) jezeli warunki transakcji obejmgjwiecej niz jeden termin spetnienia
postanowi@ lub termin rozliczenia, szczegétgwdokumentagj, jaka ma by
dostarczona nabywcy przez lub w imieniu zbywcy pakketne terminy i ptatrigi
dokonywane przez nabywoa konkretne terminy rozliczenia.

Od terminu, w ktérym nabywca otrzymat dokumentacjwiaczapc
wyjasnienie, korekt lub uzupetnienie do jakiejkolwiek wc@ge] dostarczonej
dokumentaciji), nabywca ma 5 dni roboczych na sprawe dokumentacjir¢view
period) pod wzgédem tego czy:

= dokumentacja jest podparta zadowadgmi dowodami co do jej
autentycznéci w wymiarze uzasadnionym kontekstem transakciji,

= dokumentacja jest zgodnaanfirmation i

136 7adanie zaptaty dotycziadania wzgtdem dhinika forfaitera pierwotnego.



= 7gdanie zaptaty gayment clain jest dozwolonym przez prawo,

prawomocnym, wizacym i mazliwym do wyegzekwowania zbywalnym (o

ile confirmation nie stwierdza inaczej) zoboyzianiem dhanikbw do sptaty

sumy w okrélonej walucie, w cakci bez roszcae wzajemnych, posicen
czy wstrzymania pfatrigi ze wzgédow podatkowych lub innych w terminie
wymagalndci, zgodnie z dokumentacj w wymiarze uzasadnionym
kontekstem transakcji.

Dokumentacja mae by uwazana za niezadowalgg nabywe i/lub nabywca
powinien by upowaniony dozadania przedigenia dodatkowej dokumentacji wtedy
I tylko wtedy gdy nabywca nie okrdli¢, ze nie spetnia ona wymagawyzej
wymienionych. Jeeli dokumentacja jest niezadowaleg lub nabywca stwierdzi,
ze wymagana jest dodatkowa dokumentacja, powinierp@miadomé zbywe, w
jakim zakresie naley ja uzupetné. W przypadku wymogu dodatkowej dokumentacii,
dokumentagj ta jest to, co nabywca uwa za istotnie niezfuine do udowodnienia,
poparcia lub wyjgnienia otrzymanej dokumentacji. Strony powinny dgto
wszelkich stard, aby wyjd&ni¢ lub uzgodni niezledne korekty lub uzupetnienia
dokumentacji. Jeeli strony nie ogsigng porozumienia co do korekt lub uzupelnie
dokumentacji wagu 3 dni roboczych od zienia zastrzeen przez nabyweg
transakcja powinna zostanulowana. Uniewanienie to nabiera mocy prawnej wraz
Z potwierdzeniem odbioru zawiadomienia o unigweniu przez zbywge Natomiast
jezeli nabywca nie zgtosi potrzeby przezdmia dokumentacji uzupetnigej uznaje
sie, ze nabywca otrzymat zadowalej dokumentag. Nabywca nie moe wysuwa
roszczé& dotyczicych otrzymania niezadowadap] dokumentacji po ustalonym
terminie ptatnéci (settlement dade jezeli ptatng¢ nie nasgpuje pod zastrzeniem,
kiedy to nabywca ma wysuwa roszczenia dotygre otrzymania niezadowadag]
dokumentacji po ustalonym terminie, do ktérego wliruzastrzeenia powinny
zosta wypetnione przez sprzedagc

Termin rozliczenia (jeeli nie ustalono inaczej) to 3 daieoboczy po terminie,
w ktorym nabywca albo potwierdzite otrzymat, albo zostato uznane otrzymat

zadowalajcg dokumentag.

3.4. Bez regresu

Zaktada si (jezeli zadna ze stron nie oldlda pisemnie inaczej)ze kada

ze stron:



jest déwiadczona i zaangawana w prawne, handlowe i dotyce nadzoru

aspekty transakciji,

otrzymata takie informacje dotygze transakcji, jakie gs uznane

za odpowiednie dla pogljia swiadomej decyzji o przygpieniu do transakcji,
[

jest odpowiedzialna za dokonywane wiasne, niemaleoceny i badania
nad ryzykiem powstagych w zwizku z zawatt transakdj.

Na uzgodniony termin rozliczenia, zbywca powinieprzeda nabywcy

zadanie zaptatygayment claijmbez regresu, co oznacza nabywca nie ma prawa

zadat od zbywcy, ktoregokolwiek z wcgeiejszych zbywcow ani od forfaitera

pierwotnego ptatngei jakiejkolwiek czsci sumy stwierdzonej ywayment claim

3.5.

Poreczenia i dowody

Kazda ze stron pecza drugiejze:

jest naleycie zarejestrowana i prawnie prowadzi dzial&neov ramach
danego prawa,

ma maliwos¢ wypetnienia i dostarczenia dokumentacji oraz dSpeia
swoich obowazkow wswietle zawieranej transakciji i jej warunkow, i

jej zobownzania zwjzane z transakgji okreslone w confirmationstanowj
dozwolone przez prawo, prawomocne, axce 1 maliwe do
wyegzekwowania zobowzania zgodne z przgtymi warunkami.

Zbywca pogcza nabywcy w odniesieniu do transakcji i jej wdiw, ze:

jest lub lgdzie w ustalonym terminie ptatém samodzielnym, prawnym
I pobieragcym pazytki wtascicielemzadania zaptatygayment clair

ile mu wiadomo,zadanie zapfaty nie jest i niegtizie w uzgodnionym
terminie zaptaty olgty zadnym obcgizeniem czy roszczeniem zwrotnym,
udziatem lub innym uprzywilejowanym prawem z kamay dla strony
trzeciej,

ile mu wiadomo,zadanie zaptaty jest lub¢hzie w uzgodnionym terminie
zaptaty zbywalne (chybagze confirmation stwierdza inaczej) zgodnie
z dokumentagj,

spetnia i/lub nie naruszaadnych zobowizax wigzacych go w ramach

zadania zaptaty i dokumentacji,



= jezeli zbywca jest forfaiterem pierwotnym, pedjwszelkie istotne kroki,
aby zapewrd, ze dokumentacja jest autentycznagdanie zaptaty prawnym,
prawomocnym, wjzacym i mazliwym do wyegzekwowania zobogdaniem
dtuznikow, ktére jest zbywalne @#eli confirmation nie stwierdza inaczej),
zgodnie z dokumentagji

= jezeli zbywca jest forfaiterem pierwotnym, peljwszelkie istotne kroki

w zawieraniu transakcji podstawowejun@erlying transaction tak,

ze dokumentacja odzwierciedla nattmransakcji podstawowej.

Zbywca powinien przedstawiinne dowody i pagczenia, jeeli tak zostato
stwierdzone wconfirmation lub jezeli tegozada nabywca#gdanie mae obejmowa
dowody i poeczenia od zbywcy innego aiforfaiter pierwotny na takich samych
zasadach jak w podpunkcie (e) i (f)) i zostato stalone midzy zbywe a nabywa.
Nabywca mae tylko i wylagcznie wysun¢ takie zadanie w trakcie lub przed ustnym
zatwierdzeniem warunkow transakciji.

Wspomniane dowody i peczenia stanowce modyfikacg pisemnie
potwierdzonych warunkéw transakcji powinnc firzedstawi@ w dniu zawarcia
transakcji i powtérnie w momentach: pisemnego petddenia warunkow transakciji,
w dniu spetnienia postanowiezawartych w pisemnym potwierdzeniu, w terminie
rozliczenia gettlement da)ei w terminie, do ktérego warunki zastézmia powinny
zost& bezwarunkowo wypetnionergserve date- jezeli taki ustalono). Dowody
| poreczenia wystawiane przez forfaitera pierwotnego powy dla unikngcia
watpliwosci, zosté przedstawione na pierwszy (gdy ustaloneosj niz jeden termin)
availability date pierwszy settlement data reserve date(jezeli taki ustalono).
We wszystkich przypadkach dowody te i gg@enia powinny pozostawalo wghdu
do momentu wypetnienia pisemnie potwierdzonych wkéw transakcji i terminu jej
rozliczenia. Dowody i parczenia forfaitera pierwotnego z podpunktéw (e) )i (f
powinny, jezeli forfaiter pierwotny zezwala pisemnie, dynozliwe do scedowania
przez nabywe na przysztych nabywcow i forfaiter pierwotny dekli@ i akceptuje,
ze, w przypadkach, w ktorych wyrazit na to zgode przeniesione dowody

i poreczenia lgda pomocne kademu z przysztych nabywcow.

3.6. Agenci i brokerzy

Jezeli ktorakolwiek ze stron dziata jako agent lub k&g jest zobowgzana

do stwierdzenia tego faktu w ustnie zatwierdzanyehunkach transakciji.



Jezeli pisemne potwierdzenie warunkéw transakcji rieierdza,ze strona
dziata jako agent lub broker, przyjmujes,sie strona dziata w imieniu wiasnym,
natomiast druga strona mey w cagu 2 dni roboczych od zapoznania gifaktem,
ze pierwsza strona jest w rzeczywisiio agentem lub brokerem, unieiva¢
transaka}; uniewanienie nabiera mocy po potwierdzeniu peryq zawiadomienia
0 uniewanieniu.

Jezeli strona dziata jako agent lub broker, powinnzegstawt na to dowody
w pisemnym potwierdzeniu warunkow transakcji, jaeojest koniecznym ustalenie
(a) upowanien agenta lub petnomocnictwa brokera i (samdci oséb, dla ktdrych
i w ktorych imieniu dziata agent lub broker.zék agent lub broker nie dostarczyli
odpowiednich dowoddw na potwierdzenie dziatania ayiros imieniu, agent lub
broker powinni by traktowani, jakby przyspili do transakcji jako bezgoedni
zbywca lub nabywca.

3.7. Powiadomienia

Wszelkie powiadomienia, dokumenty i inna korespowfe whczapc
pisemne potwierdzenie warunkow transakcji, powitnya sporadzona na pimie
| potwierdzona komunikatem SWIFT, faksem, listowrid, jesli strony wyraa
zgoct, e-mailem w ustalonej w pisemnym potwierdzeniabie i na ustalone adresy.
Wszelkie powiadomienia, dokumenty i inna korespowfe whczapc
pisemne potwierdzenie warunkéw transakgjiugnawane za dostarczone:
= jezeli zostaty potwierdzone komunikatem SWIFT, dzp® przestaniu,
= jezeli zostaly wystane faksem, z potwierdzeniem pay przekazu przez
maszyRr wysytagca, w dniu przekazania,
= jezeli zostaly wystane listem i zostaty przekazaneddetarczenia i nadane,
na 10 dzié roboczy lub, w przypadku poczty lotniczej, 5 dzisboczy,
po dniu wniesienia optaty pocztowej przez nadgwc
= jezeli zostaly wystane e-mailem, zalee od tego jak strony siumowity, a
jesli takie porozumienie nie nagtito — na dowod potwierdzenia przygja.
Jezeli powiadomienie otrzymane zostanie w dniu, ktdng jest dniem
roboczym albo po normalnych godzinach pracy w miejedbioru, uznaje i ze

zostalo otrzymane na naphy dzieé roboczy.



Podsumowanie

IFA Market Practice Guidelines gs pierwszym znacgym krokiem
ku ujednoliceniu transakcji forfaitingowych raviecie. Dziatania te, pozwalge
na standaryzagj formy i warunkow transakcji, przyczynigjsie do zwkkszenia
konkurencyjnéci ustugi forfaitingowej. Lata 2007-2009 i trwgaly kryzys na rynkach
finansowych skfaniaj uczestnikow wymiany w handlu zagranicznym do pdwro
do korzystania z instytucji kredytu kupieckiegogdirego punktem wyria
dla forfaitingd®”. Nalezy mie¢ nadzieg, ze instytucje forfaitingowe i banki natgcie
wykorzystag wspomniane szanse, zaréwno dla ugruntowania poZgdaitingu
jako narzdzia finansowania handlu zagranicznego, jak i dlamazenia obrotu

wierzytelngciami forfaitingowymi na rynku wtérnym.

Bibliografia

1) Heropolitaaska I., Kawaler P., Koziot ASkup i sprzedawierzytelndci przez
banki: cesja, faktoring, dyskonto, forfaiting, spuz publiczna i niepubiczna
Twigger, Warszawa 1998.

2) IFA Guidelines, Version 100/2004.

3) International Forfaiting Association, http://wwwifaiters.org.

4) Jedliaski M., Jeszcze nie martwyGazeta Bankowa”, 21 lipca 2003, nr 29.

5) Knight T., Fully loaded ,Trade & Forfaiting Review”, June 2008, Vol. 11
Issue 8.

6) Provera P.The first decade,Trade&Forfaiting Magazine”, April 2008, Vol.
11 Issue 6.

7) Rawa P.Forfaiting, cz. Ii ll, ,Handel Zagraniczny” 1993, nr 8 i fr

1377, Knight, Fully loaded “Trade & Forfaiting Review”, June 2008, Vol. Issue 8.



