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Wprowadzenie

We wspotczesnej bardzo silnie zglobalizowanej i zlibe-
ralizowanej gospodarce Swiatowej rzeczywista pozycja
danego kraju w miedzynarodowym podziale pracy zalezy
de facto od poziomu jego konkurencyjnosci eksportowej na
rynkach miedzynarodowych. Decydujg o niej posiadane
przez dany kraj ujawnione przewagi komparatywne. Z dru-
giej jednak strony, na co takze nalezy zwrdéci¢ uwage, istnie-
jacy profil handlowy danego kraju, bedacy pochodng
wspomnianego miejsca jego gospodarki w miedzynarodo-
wym podziale pracy, moze by¢ (przy okreslonych uwarun-
kowaniach, wynikajacych z porozumien handlowych lub
tez posiadania zasobdw o niskiej podazy Swiatowej) nie-
zwykle istotnym czynnikiem silnie utrwalajgcym jego wspo-
mniane przewagi komparatywne. Dzieje sie tak zwtaszcza
w przypadku gospodarek, dotknietych tzw. ,chorobag
holenderskg”, do ktérych zalicza sie gospodarke rosyjska’.

W kontekscie powyzszego, waznym i niezwykle intere-
sujagcym zagadnieniem badawczym jest préba odpowiedzi
na pytanie, na ile istniejgca struktura towarowa wymiany
handlowej Rosji z krajami Unii Europejskiej (UE-28) odzwier-
ciedla tzw. profil konkurencyjny rosyjskiej gospodarki we
wspoétczesnym handlu miedzynarodowym i tym samym
utrwala posiadane przez Rosje przewagi komparatywne,
skutecznie obnizajgc sktonnos$¢ wtadz tego kraju do jakich-
kolwiek znaczacych zmian strukturalnych oraz moderniza-
cji rosyjskiej gospodarki. Zagadnienie to podjeto w niniej-
szym artykule, stawiajgc teze, ze istniejgca struktura
wymiany handlowej miedzy Rosjg a krajami UE-28 jedno-
znacznie odzwierciedla profil konkurencyjny rosyjskiej
gospodarki, a ponadto wzmacnia tradycyjne przewagi
komparatywne, jakie Rosja posiada od lat w miedzynaro-
dowym eksporcie towardw Srednio-niskiej techniki, zwtasz-
cza ropy naftowej i jej pochodnych.

Artykut sktada sie z trzech gtéwnych czesci. W czesci
pierwszej dokonano syntetycznej analizy tzw. profilu kon-
kurencyjnego gospodarki rosyjskiej we wspétczesnym han-
dlu miedzynarodowym, identyfikujac ujawnione przewagi
komparatywne Rosji w eksporcie podstawowych grup
towaréw wyodrebnionych w klasyfikacji OECD na podsta-
wie réznic w stopniu ich zaawansowania technologicznego
(towary wysokiej, Srednio-wysokiej, Srednio-niskiej oraz
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niskiej techniki). W czesci drugiej scharakteryzowano
wspotzaleznosci handlowe miedzy Rosjg a krajami UE-28
w latach 2007-2015, ze szczeg6lnym uwzglednieniem grup
towarowych wedtug wspomnianej klasyfikacji OECD.
Zarébwno w pierwszej, jak i drugiej czesci artykutu wyodreb-
niono dodatkowo z grupy towardw srednio-niskiej techniki
rope naftowg i jej pochodne, aby pokaza¢ ich szczegding
role w rosyjskim eksporcie. W ostatniej, trzeciej czesci oce-
niono stopieh odzwierciedlenia profilu konkurencyjnego
Rosji w handlu z krajami UE-28. W szczegd6lnosci zbadano,
jak istotnym rynkiem zbytu dla rosyjskich tzw. ,hitéw eks-
portowych” (tj. towaréw najbardziej konkurencyjnych na
arenie miedzynarodowej, o najwyzszych wskaznikach prze-
wag komparatywnych w catym rosyjskim handlu zagranicz-
nym) s3 kraje UE-28. W analizie wykorzystano dane pocho-
dzace z bazy UN Comtraed (United Nations Commodity
Trade Statistics Database)?.

Profil konkurencyjny gospodarki rosyjskiej
we wspétczesnym handlu miedzynarodowym

W niniejszej czesci artykutu dokonano syntetycznej ana-
lizy handlu zagranicznego Rosji w latach 2007-2015 w celu
zidentyfikowania ujawnionych przewag komparatywnych
w eksporcie podstawowych grup towaréw wyodrebnio-
nych w klasyfikacji OECD na podstawie stopnia ich zaawan-
sowania technologicznego. Zgodnie z tg klasyfikacjg, wyr6z-
nia sie 4 podstawowe grupy towaréw: towary wysokiej,
Srednio-wysokiej, srednio-niskiej oraz niskiej techniki. Do
towardw wysokiej techniki OECD zalicza: statki powietrzne
i kosmiczne; wyroby farmaceutyczne; maszyny biurowe
i komputery; sprzet i urzadzenia radiowe, telewizyjne i tele-
komunikacyjne; instrumenty medyczne, precyzyjne
i optyczne oraz zegary i zegarki. Grupe towardéw Srednio-
-wysokiej techniki tworza: maszyny i aparatura elektronicz-
na; pojazdy samochodowe, przyczepy i naczepy; wyroby
chemiczne; lokomotywy kolejowe i tramwajowe, motocykle
oraz rowery. W kolejnej grupie - towardéw Srednio-niskiej
techniki, znalazly sie: statki i todzie; ropa naftowa i produk-
ty rafinacji ropy oraz paliwa jgdrowe; wyroby gumowe
i z tworzyw sztucznych oraz metalowe wyroby gotowe
(z wyjatkiem maszyn i urzadzen). Do ostatniej, czwartej
grupy, czyli do towardw niskiej techniki, zaliczono: artykuty
spozywcze i napoje; wyroby tytoniowe; wyroby witokienni-
cze; drewno i wyroby z drewna; papier i wyroby z papieru
oraz meble3. Dodatkowo, w celu pokazania szczegdlnej roli
ropy naftowej i jej pochodnych (produktéw rafinacji tego
surowca) w profilu konkurencyjnym Rosji, Swiadomie
wyodrebniono je z grupy towaréw srednio-niskiej techniki
i uwzgledniono w przedmiotowej analizie.

W celu zidentyfikowania tzw. ujawnionych przewag

komparatywnych w niniejszym artykule zastosowano
metode RCA (revealed comparative advantage) B. Balassy?,



a konkretnie wspoétcze$nie czesto stosowang zlogarytmo-
wang reinterpretacje jej oryginalnej formuty>. Podobng
metode analizy zastosowat m.in. T.L. Vollrath®.

Z przeprowadzonej w ten sposéb analizy ujawnionych
przewag komparatywnych Rosji w jej eksporcie towaro-
wym w latach 2007-2015 wynika jednoznacznie, ze miedzy-
narodowa konkurencyjnos¢ tego kraju jest ogdlnie bardzo
niska i ze konkurencyjne na rynkach miedzynarodowych sg
de facto jedynie rosyjskie surowce oraz ich pochodne.
Egzemplifikacja powyzszego stwierdzenia sg dodatnie
(w miare stabilne) wartosci wskaznika RCA w badanym

Wykres 1

okresie dla grupy towaréw srednio-niskiej techniki (wykres 1).
W grupie tej najsilniejsze ujawnione przewagi komparatyw-
ne Rosja ma tradycyjnie w handlu metalami kolorowymi
(gtownie miedzig, cyna, cynkiem i aluminium), mineralnymi
surowcami niemetalicznymi, a takze metalami zelaznymi.
Silne i w miare stabilne na przestrzeni analizowanego okre-
su przewagi konkurencyjne wystapity réwniez w handlu
ropg naftowg i jej pochodnymi. Przewagi te sg de facto
pochodng rozmieszczenia zt6z tego surowca na Swiecie,
w konsekwencji czego kraje posiadajgce duze zasoby ,czar-
nego ztota” w naturalny sposéb sg konkurencyjne w han-
dlu nim w skali miedzynarodowej.

Ujawnione przewagi komparatywne (RCA) Rosji w eksporcie w zakresie grup towaréw wyodrebnionych
na podstawie stopnia zaawansowania technologicznego oraz ropy naftowej w latach 2007-2015
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Zrédfo: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.

W przypadku pozostatych grup towardw, tj. wysokiej,
srednio-wysokiej oraz niskiej techniki, Rosja nie miata
w analizowanym okresie zadnych przewag komparatyw-
nych w eksporcie. Szczegdlnie niekorzystna byta sytuacja
w grupie towaréw wysokiej techniki jako catosci. Nalezy
jednak zaznaczy¢, iz w przypadku niektorych towardw z tej
grupy Rosja miata wyrazne przewagi komparatywne. Jest
ona bowiem cenionym i konkurencyjnym w skali $wiata
eksporterem sprzetu lotniczego i statkédw powietrznych,
w tym réwniez statkédw kosmicznych, a takze niektorych
rodzajéw uzbrojenia.

4

Z drugiej strony, najmniej konkurencyjne na rynku mie-
dzynarodowym wséréd towardw wysokiej, srednio-wysokiej
oraz niskiej techniki sg od lat rosyjskie: srodki farmaceutycz-
ne, komputery i urzgdzenia biurowe, pojazdy mechaniczne,
aparatura naukowo-badawcza oraz tekstylia i odziez.

Na podstawie bardziej szczegdtowej analizy ksztattowania
sie przewag komparatywnych w rosyjskim eksporcie mozna
zidentyfikowac konkretne towary najbardziej konkurencyjne
na rynkach miedzynarodowych (o najwyzszych wartosciach
wskaznika RCA). Dziesie¢ towardw rosyjskich, ktére cechuje
najwyzsza konkurencyjno$¢ przedstawiono w tabeli 1.
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Tabela 1

Towary najbardziej konkurencyjne w eksporcie Rosji w 2014 r. (o najwyzszych wartosciach RCA)

Wartos¢
Lp. | Grupa Nazwa wskaznika RCA
1. |MHT Kauczuk izoprenowy 3,00
2. |MHT Nawozy mineralne lub chemiczne, zawierajgce dwa lub trzy z pierwiastkéw nawozowych (azot, fosfor, 2,94
potas); pozostate nawozy mineralne lub chemiczne, zawierajgce dwa pierwiastki nawozowe (azot,
fosfor)
3. |MLT Zelazochrom zawierajgcy mniej niz 4 % masy wegla 2,89
MLT Pozostate sztaby i prety ze stali stopowej; katowniki i ksztattowniki z pozostatej stali stopowej; sztaby 2,86
i prety drazone ze stali stopowej lub niestopowej, nadajace sie do celéw wiertniczych; sztaby i prety ze
stali krzemowo-manganowej
MHT Weglowodory alifatyczne nasycone 2,80
MLT Wibkna azbestowe obrobione; mieszaniny na bazie azbestu lub azbestu i weglanu magnezu; artykuty 2,76
z takich mieszanin lub z azbestu (na przyktad nici, tkaniny, odziez, nakrycia gtowy, obuwie, uszczelki);
papier, ptyty pilsniowe i filc
7. | MHT Kauczuk syntetyczny i faktysa pochodzaca z olejéow, w formach podstawowych lub w ptytach, arkuszach 2,74
lub tasmach; kauczuk butadienowy, kauczuk izobutenowo-izoprenowy
8. |MLT Reaktory jagdrowe; sekcje paliwowe (kasety), nienapromieniowane, do reaktoréw jadrowych; maszyny 2,72
i aparatura do rozdzielania izotopow
MLT Wyroby zawierajgce zelazo otrzymywane przez bezposrednie odtlenianie rudy zelaza 2,62
10. |HT Silniki odrzutowe inne niz turboodrzutowe 2,55

HT - towary wysokiej techniki, MHT - towary Srednio-wysokiej techniki, MLT - towary Srednio-niskiej techniki, LT - towary niskiej techniki.

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.

Jak wynika z danych przedstawionych w tabeli 1, naj-
wyzszym poziomem konkurencyjnosci w handlu zagranicz-
nym Rosji charakteryzuja sie towary o stosunkowo niskim
stopniu zaawansowania technologicznego oraz przetwo-
rzenia, niskiej wartosci dodanej, kapitatochtonne, wytwa-
rzane przez Srednio wykwalifikowanych pracownikéw
fizycznych. Wynika to m. in. z duzej dostepnosci tanich
surowcdw oraz taniej energii, stanowigcej wazng pozycje
kosztowag m.in. w produkcji nawozéw mineralnych.

Jedynym wyjatkiem w ,top 10" najbardziej konkurencyj-
nych towaréw w rosyjskim eksporcie sg tradycyjnie silniki
odrzutowe inne niz turboodrzutowe (poz. 10), a wiec towa-
ry z grupy tych o najwyzszym stopniu zaawansowania
technologicznego, wysokiej wartosci dodanej, ktérych pro-
dukcja wymaga wysoko oraz srednio-wysoko wykwalifiko-
wanych pracownikéw umystowych oraz fizycznych.

Handel Rosji z UE-28 towarami o r6znym stopniu
zaawansowania technologicznego w latach 2007-2015

Gtownym celem niniejszej czesci artykutu jest syntetycz-
ne przedstawienie wielkosci oraz struktury handlu Rosji
z Unig Europejska jako catoscig (UE-28) w latach 2007-2015,
z uwzglednieniem stopnia zaawansowania technologiczne-
go towaréw bedacych przedmiotem wymiany (wedtug kla-
syfikacji OECD). Analize handlu dwustronnego przedsta-
wiono na tle obrotéw handlu zagranicznego Rosji ogétem.
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W latach 2007-2015 warto$¢ obrotéw towarowych Rosji
z zagranicg ulegata bardzo silnym wahaniom (wykres 2).
O ile w 2007 r. wynosita ona 552 mld USD, a rok pozniej juz
735 mld USD (wzrost o 33,2% w ujeciu rok do roku), to
w 2009 roku zmniejszyta sie do niespetna 473 mld USD
(spadek o 35,7% rok do roku), co byto spowodowane ogél-
noswiatowym kryzysem gospodarczym, ktérego apogeum
przypadto wiasnie na 2009 rok. W kolejnych czterech latach
ogéblna wartos¢ obrotéw rosyjskiego handlu zagranicznego
systematycznie wzrastata, z 626 mld USD w 2010 roku do
842 mld USD w 2013 roku, po czym, poczawszy od 2014
roku ponownie zaczeta male¢, by w 2015 r. osiggna¢ sto-
sunkowo niski poziom - zaledwie 527 mld USD. Wsrod
przyczyn tego zatamania nalezy wymieni¢ przede wszyst-
kim: 1) spadek cen surowcéw energetycznych (zwtaszcza
ropy naftowej) na rynkach Swiatowych (negatywny wptyw
na wartos¢ eksportu), 2) sankcje UE natozone na Rosje
w zwigzku z aneksjg Krymu oraz wspieraniem separaty-
stéw na wschodzie Ukrainy (negatywny wptyw na wartos$¢
importu)’, 3) kontrsankcje wprowadzone przez wiadze
Rosji, m.in. w postaci embarga na import towaréw (gtéwnie
rolno-spozywczych), m.in. z UE (negatywny wptyw na war-
tos¢ importu)8, a takze 4) systematycznie pogarszajacg sie
sytuacje gospodarcza Rosji, prowadzgcg do zmniejszenia
popytu konsumpcyjnego i inwestycyjnego, w tym na towa-
ry i ustugi importowane, oraz deprecjacje rubla, obnizajgca
konkurencyjnos¢ cenowg importu (negatywny wptyw na
wartos¢ importu)2.



Powyzsze stwierdzenie potwierdzajg dane o ksztatto-
waniu sie wartosci rosyjskiego eksportu oraz importu ogé-
tem w analizowanych latach. O ile, dla przyktadu, warto$¢
rosyjskiego eksportu ogétem w 2013 roku wynosita 527 mid
USD, to w 2015 roku juz tylko 344 mld USD (spadek az o bli-
sko 35%). Podobne zmiany zanotowano po stronie rosyj-
skiego importu. W 2013 roku jego warto$¢ wynosita 315 mld
USD, natomiast dwa lata p6zniej - w 2015 roku - niespetna
183 mld USD (spadek az o blisko 42%).

Mimo to Rosja utrzymata tradycyjnie wyraznie dodatnie
saldo w handlu zagranicznym ogétem, gtéwnie dzieki eks-
portowi surowcow energetycznych do krajéw UE-28.
Wprawdzie wartos$¢ jej eksportu podlegata fluktuacjom, ale
przewyzszata w analizowanym okresie wartos¢ importu.
Najwyzsze dodatnie w handlu zagranicznym saldo w anali-
zowanym okresie Rosja zanotowata w 2013 roku (212 mld
USD), a najnizsze w 2009 roku (131 mld USD).

Wykres 2
Handel zagraniczny Rosji w latach 2007-2015 (mld USD)
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Analizujgc handel rosyjsko-unijny, warto na poczatku
wskazaé, ze mimo bardzo wyraznego spadku udziatu kra-
jow UE-28 w handlu zagranicznym Rosji w latach 2007-
2015 (az 0 8 p.p.), pozostaty one jej najwazniejszym partne-
rem handlowym10, O ile jednak w 2007 roku udziat UE
wynosit 46,4% (warto$¢ obrotéw 256 mld USD), to w 2015
roku obnizyt sie do 38,4% ogdlnej wartosci handlu zagra-
nicznego Ros;ji (202 mld USD) (tabela 2). Warto w tym miej-
scu zaznaczy¢, iz w rekordowych pod tym wzgledem latach
2008-2009 wartos¢ handlu Rosji z krajami UE-28 przekra-
czata potowe obrotéw handlowych tego kraju z zagranica
(byto to odpowiednio 52,2% i 384 mld USD oraz 50,5% i 238
mld USD). Kraje UE-28 sg zdecydowanie wazniejszym part-
nerem handlowym Rosji w eksporcie niz w imporcie (tabe-
la 2). Skala spadku znaczenia UE-28 w kazdym ze strumieni
handlu Rosji byta zblizona (8,1 p.p. w eksporcie i 7,8 p.p.
w imporcie). W wartosciach bezwzglednych import Ros;ji
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Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.
Tabela 2
Udziat krajow UE-28 w handlu zagranicznym Rosji w latach 2007-2015 (%)
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Obroty ogbétem 46,4 52,2 50,5 44,4 43,0 45,0 44,6 43,7 38,4
Eksport 47,9 57,2 52,9 46,5 44,6 46,8 45,8 451 39,8
Import 43,6 43,6 46,0 40,8 40,4 42,0 42,6 41,2 35,8

Zrédto: Opracowanie wtasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.
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z krajéw UE-28 zmniejszyt sie z 87 mld USD w 2007 roku do
65 mld USD w 2015 roku (spadek az o 25%), zas eksport
Rosji do tego ugrupowania zmalat z poziomu 169 mld USD
w 2007 roku do 137 mild USD w 2015 roku (spadek
0 18,9%). Co ciekawe, w latach 2012-2013, przy wysokich
cenach ropy naftowej na $wiatowych rynkach, wartosc¢
rosyjskiego eksportu do UE-28 wynosita odpowiednio az
246 mld USD oraz 241 mld USD.

W analizowanym okresie (lata 2007-2015) wartos¢
obrotow towarowych miedzy Rosjg a krajami UE-28 zmniej-
szyta sie az 0 21%, z 256 mld USD w 2007 roku do 202 mld
USD w 2015 roku (wykres 3). Gtdbwne przyczyny owego

Wykres 3

zjawiska (adekwatnego do zmian w obrotach handlowych
Rosji ogotem) wskazano powyzej. Warto dodatkowo zazna-
czy¢, ze przy korzystniejszych warunkach handlu obroty
Rosji z krajami UE-28 byly blisko 2-krotnie wyzsze niz
w 2015 roku (w 2008 r. 0 89,9% - osiggnety bowiem wartos¢
384 mild USD; w 2012 r. o 87,1% - 378 mld USD; za$
w 2013 r. 0 85,6% - 375 mld USD).

W handlu z krajami UE-28, podobnie jak w handlu ogé-
tem, Rosja tradycyjnie notuje dodatnie saldo. Jego warto$¢
w analizowanym okresie wahata sie od 71 mld USD w 2015
roku (warto$s¢ minimalna) do 113 mid USD w 2013 roku
(warto$¢ maksymalna).

Wymiana handlowa Rosji z UE-28 w latach 2007-2015 (mld USD)
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Zrédfo: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.

Przechodzac do sformutowanego w niniejszym artykule
problemu badawczego, zwtaszcza poszukiwania odpowie-
dzi na kluczowe pytanie, na ile istniejgca struktura rosyj-
sko-unijnej wymiany handlowej odzwierciedla profil kon-
kurencyjny rosyjskiej gospodarki we wspotczesnym handlu
miedzynarodowym, przedstawiono ponizej wyniki analizy
struktury towarowej tej wymiany w latach 2007-2015.

Z analizy struktury towarowej rosyjskiego eksportu do
krajow UE-28 (wykres 4) wynika bardzo wyraznie, ze domi-
nujgca w nim role odgrywajg towary srednio-niskiej techni-
ki, a zwtaszcza ropa naftowa. Wartos¢ eksportu rosyjskiej
ropy naftowej w analizowanym okresie wahata sie w prze-
dziale od 88 mld USD w 2007 roku do blisko 128 mld USD
w 2012 roku (z wyjatkiem lat 2009 - niespetna 72 mld USD
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oraz 2015 roku - zaledwie 54 mld USD, co byto spowodo-
wane znacznym spadkiem cen tego surowca na rynkach
Swiatowych). W rezultacie, udziat ropy naftowej w rosyj-
skim eksporcie do UE-28 przekroczyt 50% w latach 2007-
2012, za$ w kolejnych latach zmniejszyt sie odpowiednio do
48,9% (2013 r.), 43,7% (2014 r.) oraz 39,5% (2015 r.) (tabe-
la 3). Z kolei udziat pozostatych towaréw z grupy Srednio-
-niskiej techniki (z wytgczeniem ropy i jej pochodnych)
w rosyjskim eksporcie do krajéw UE-28 wahat sie od 32,4%
w 2007 roku do 43,7% w 2015 roku (byto to odpowiednio
55 mld USD oraz 60 mld USD). Najwieksze znaczenie w tej
grupie towarowej miat eksport koksu oraz paliwa nuklear-
nego. Warto jednak podkresli¢, ze struktura towarowa
rosyjskiego eksportu do UE jest bardzo stabo zdywersyfiko-



wana. Na rope naftowa oraz pozostate towary z grupy
Srednio-niskiej techniki przypadato bowiem od 83% (2015 r.)
do nawet 89% (2008 r., 2012 r.) jego wartosci ogbtem.

Znaczenie towaréw Srednio-wysokiej oraz niskiej tech-
niki byto bardzo niewielkie (dla przyktadu w 2015 r. ich
udziat wynosit odpowiednio 5,7% oraz 3,2%), natomiast
towaroéw wysokiej techniki skrajnie niskie (w 2007 roku

Wykres 4

udziat ten wynosit 0,3%, a nastepnie stopniowo rost
i w2015 r. wyniost 2,4%).

Jesli z kolei spojrzymy na strukture towarowg rosyjskie-
go importu z krajéw UE-28 og6tem w latach 2007-2015, to
okaze sie, iz tradycyjnie dominujg w nim towary z grupy
$rednio-wysokiej techniki (wykres 5), na ktore przypada
okoto potowa wartosci importu ogoétem. Najwyzszy ich

Struktura rosyjskiego eksportu do UE-28 towaréw o ré6znym stopniu zaawansowania technologicznego

oraz ropy naftowej w latach 2007-2015 (mld USD)
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Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.

Tabela 3

Udziat poszczegélnych grup towaréw wyodrebnionych na podstawie stopnia zaawansowania technologicznego
oraz ropy naftowej w rosyjskim eksporcie do UE-28 w latach 2007-2015 (%)

Towary Rok 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
HT 0,3 0,2 0,4 0,3 0,3 0,6 0,8 1,6 2,4
MHT 3,8 4,3 3,9 4,0 4,2 4,0 4,1 4,5 5,7
MLT 324 333 329 34,8 34,2 36,6 39,3 43,4 43,7
LT 3,0 2,3 2,3 1.9 1,8 1.9 2,0 2,3 32
Ropa naftowa 52,0 55,4 54,6 52,5 54,2 51,9 48,9 43,7 39,5
Inne 8,5 4,5 5,9 6,5 53 51 4,9 4,5 55
Ogotem 100 100 100 100 100 100 100 100 100

HT - towary wysokiej techniki, MHT - towary srednio-wysokiej techniki, MLT - towary Srednio-niskiej techniki, LT - towary niskiej techniki

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.
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udziat notowano w 2008 roku (54,6%, przy wartosci nie-
spetna 45 mld USD), natomiast najnizszy w 2009 r. (47,1%,
przy wartosci 34 mld USD). W 2015 r. byto to prawie 51%,
co odpowiadato wartosci 33 mld USD (tabela 4). Najwiek-
szg role w tej grupie towarowej odgrywaty maszyny i urza-
dzenia oraz pojazdy samochodowe. Znaczenie pozostatych
grup towarowych, aczkolwiek duzo mniejsze niz towaréw

Wykres 5

Srednio-wysokiej techniki, byto natomiast bardzo zblizone,
przy czym w ostatnich latach (2012-2015) najwieksze zna-
czenie wsréd nich miaty towary wysokiej techniki. W 2015
roku ich udziat w rosyjskim imporcie ogoétem z krajow
UE-28 wynidst 17,9% (20,3 mld USD). Warto tez przy okazji
zwréci¢ uwage na dos¢ oczywisty fakt, iz surowa ropa naf-
towa nie jest przedmiotem rosyjskiego importu z UE.

Struktura towarowa rosyjskiego importu z UE-28 towaréw o réznym stopniu zaawansowania technologicznego

oraz ropy naftowej w latach 2007-2015 (mld USD)
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Tabela 4

Udziat poszczegdlnych grup towaréw wyodrebnionych na podstawie stopnia zaawansowania technologicznego
oraz ropy naftowej w rosyjskim imporcie z UE-28 w latach 2007-2015 (%)

Towary Rok 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
HT 15,4 15,0 17,2 17,0 15,2 16,8 16,8 17,2 17,9
MHT 51,7 54,6 47,1 47,8 52,6 52,6 51,8 51,7 50,9
MLT 12,9 12,5 12,6 13,1 12,8 11,6 11,9 12,3 13,5
LT 16,2 15,2 19,4 18,4 16,0 15,2 15,9 16,0 15,6
Ropa naftowa 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Inne 3,8 2,7 3,7 3,7 3,4 3,8 3,6 2,8 2,1

Ogotem 100 100 100 100 100 100 100 100 100

HT - towary wysokiej techniki, MHT - towary Srednio-wysokiej techniki, MLT - towary Srednio-niskiej techniki, LT - towary niskiej techniki

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.
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W rezultacie, w catym analizowanym okresie w handlu
z Unig Europejskg Rosja notowata nadwyzke w przypadku
ropy naftowej oraz pozostatych towaréw z grupy srednio-

Wykres 6

-niskiej techniki ogétem, a jednoczednie zdecydowanie
wyrazny deficyt w wymianie towarami z grupy S$rednio-
-wysokiej techniki (wykres 6).

Saldo w rosyjskiej wymianie z UE-28 towarami o ré6znym stopniu zaawansowania technologicznego

oraz ropa naftowa w latach 2007-2015 (mld USD)
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Zrédfo: Opracowanie wiasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.

Profil konkurencyjny gospodarki Rosji a struktura jej
handlu z Unia Europejska

Z przeprowadzonej analizy wynika, ze profil konkuren-
cyjny gospodarki rosyjskiej we wspoétczesnym handlu mie-
dzynarodowym oraz struktura towarowa wymiany handlo-
wej miedzy Rosjg a krajami UE-28 sg zbiezne. Z jednej
bowiem strony, przewagi komparatywne Rosji w handlu
miedzynarodowym znajdujg swoje odzwierciedlenie
w strukturze jej eksportu do krajow UE-28 (dominujg w niej
zdecydowanie towary Srednio-niskiej techniki, w tym
przede wszystkim ropa naftowa, na ktére w 2015 roku
przypadato az 83% wartosci ogbétem tego eksportu), z dru-
giej natomiast, w rosyjskim imporcie z krajéw UE-28 decy-
dujaca role odgrywajg grupy towardw, w przypadku kté-
rych Rosja nie ma przewag komparatywnych. Co wiecej, jej
znaczenie miedzynarodowe jest pod tym wzgledem margi-
nalne. Mowa tutaj o towarach Srednio-wysokiej oraz wyso-
kiej techniki. W 2015 roku na towary zaliczane do tych
dwéch grup przypadato 68,8% wartosci rosyjskiego impor-
tu ogoétem z krajow UE-28.
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W kontekscie poszukiwania odpowiedzi na pytanie
o stopien odzwierciedlenia profilu konkurencyjnego Rosji
w handlu z krajami UE-28, warto tez zbada¢, w jakiej czesci
Rosja sprzedaje do UE-28 swoje ,hity eksportowe”, tj. towa-
ry najbardziej konkurencyjne na arenie miedzynarodowe;j,
charakteryzujgce sie najwyzszymi wskaznikami przewag
komparatywnych (RCA) w rosyjskim eksporcie ogétem.
W ponizszej tabeli (tabela 5) przedstawiono dane dotycza-
ce wartosci rosyjskiego eksportu wspomnianych towaréw
do krajow UE-28 oraz znaczenie Unii jako rynku ich zbytu
w 2014 roku (rok tej analizy podyktowany zostat dostepno-
$cig szczegbtowych danych z zakresu handlu miedzynaro-
dowego).

Na podstawie danych zawartych w tabeli 5 mozna
wywnioskowat, ze wiekszo$¢ (7 na 10) najbardziej konku-
rencyjnych rosyjskich towaréw eksportowych (zidentyfiko-
wanych w pierwszej czesci niniejszego artykutu), ma istotne
znaczenie réwniez w rosyjskim eksporcie do Unii. W 2014
roku udziat UE-28 w eksporcie szeSciu z nich przekroczyt
bowiem 40%, a jednego - nawozy mineralne lub chemicz-
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Tabela 5

Eksport rosyjskich , hitéw eksportowych” (towaréw o najwyzszych wartosciach RCA) do krajéw UE-28 w 2014

roku*
iy Udziat
cicports | UEZ8
Lp. | Grupa Nazwa do UE-28 w el;{soij.)irue
(mIn USD) ogétem (%)
. MHT Kauczuk izoprenowy 272,3 55,2%
2. MHT Nawozy mineralne lub chemiczne, zawierajgce dwa lub trzy z pierwiastkéw nawozowych
(azot, fosfor, potas); pozostate nawozy mineralne lub chemiczne, zawierajgce dwa
pierwiastki nawozowe (azot, fosfor) 51,3 26,1%
3. MLT Zelazochrom zawierajacy mniej niz 4% masy wegla 352,3 67,9%
4, MLT Pozostate sztaby i prety ze stali stopowej; katowniki i ksztattowniki z pozostatej stali
stopowej; sztaby i prety drgzone ze stali stopowej lub niestopowej, nadajace sie do celéw
wiertniczych; sztaby i prety ze stali krzemowo-manganowej 0,2 0,1%
MHT Weglowodory alifatyczne nasycone 12545 70,9%
MLT Witbkna azbestowe obrobione; mieszaniny na bazie azbestu lub azbestu i weglanu magnezu;
artykuty z takich mieszanin lub z azbestu (na przyktad nici, tkaniny, odziez, nakrycia gtowy,
obuwie, uszczelki); papier, ptyty pilsniowe i filc 0,005 0,3%
7. MHT Kauczuk syntetyczny i faktysa pochodzaca z olejéw, w formach podstawowych lub w ptytach,
arkuszach lub tasmach; kauczuk butadienowy, kauczuk izobutenowo-izoprenowy 118,0 45,0%
8. MLT Reaktory jadrowe; sekcje paliwowe (kasety), nienapromieniowane, do reaktoréw jadrowych;
maszyny i aparatura do rozdzielania izotopow 628,2 45,2%
9. MLT Wyroby zawierajgce zelazo otrzymywane przez bezposrednie odtlenianie rudy zelaza 288,4 41,8%
10. |HT Silniki odrzutowe inne niz turboodrzutowe 2,0 1,8%

* Towary w tabeli uszeregowane zostaty wedtug wartosci RCA (patrz tabela 1).

HT - towary wysokiej techniki, MHT - towary srednio-wysokiej techniki, MLT - towary Srednio-niskiej techniki, LT - towary niskiej techniki.

Zrédto: Opracowanie wtasne na podstawie danych United Nations Commodity Trade Statistics Database.

ne... (poz. 2) wyniost 26,1%. Jedynie w przypadku trzech
pozycji, tj. silnikéw odrzutowych innych niz turboodrzuto-
we (poz. 10), wiékien azbestowych..., papieru, ptyt pilsnio-
wych i filcu (poz. 6) oraz pozostatych sztab i pretéw ze stali
stopowej... (poz. 4), znaczenie Unii (mierzone wartoscig
obrotéw oraz udziatem w rosyjskim eksporcie ogbétem)
w eksporcie Rosji byto marginalne.

Zdecydowanie najwieksze znaczenie w rosyjskim eks-
porcie do krajow UE-28 najbardziej konkurencyjnych towa-
row majg nasycone weglowodory alifatyczne (poz. 5).
Wartos¢ ich eksportu w 2014 roku wyniosta az 1 254,5 min
USD, co stanowito blisko 71% wartosci ich eksportu ogotem
z Rosji. Ich gtéwnymi odbiorcami byty: Holandia (517 min
USD), Finlandia (397 mIn USD) i Szwecja (147 mIn USD).
Kraje UE-28 maja tez duze znaczenie, aczkolwiek mniejsze
niz w przypadku weglowodoréw, jako rynek zbytu dla
rosyjskiego zelazochromu (poz. 3; wartos¢ jego eksportu
do UE to 352 mIn USD, czyli 67,9% jego eksportu ogdtem)
oraz kauczuku izoprenowego (poz. 1; odpowiednio 272
min USD i 55,2%).

Waznym towarem w eksporcie Rosji na rynek UE-28 sg
takze reaktory jadrowe, sekcje paliwowe (kasety), niena-
promieniowane, do reaktoréw jgdrowych, a takze maszyny
i aparatura do rozdzielania izotopow (poz. 8). Prawie poto-
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wa (45,2%) ich catkowitego eksportu trafia wtasnie na rynek
unijny. W 2014 roku wartos¢ rosyjskiego eksportu tych
towaroéw do krajow UE-28 wyniosta 628,2 min USD, zas
gtéwnymi ich odbiorcami byty: Czechy (165 min USD), Sto-
wacja (138 min USD) i Niemcy (76 mIn USD).

Podsumowanie

Z przeprowadzonej analizy jednoznacznie wynika, ze
struktura towarowa handlu rosyjsko-unijnego wyraznie
odzwierciedla profil konkurencyjny rosyjskiej gospodarki.
Rosja eksportuje bowiem na rynek UE-28 gtéwnie towary
Srednio-niskiej techniki, w tym zwtaszcza rope naftowg i jej
pochodne, a wiec towary o niskiej wartosci dodanej oraz
niskim stopniu zaawansowania technologicznego. W ich
eksporcie Rosja tradycyjnie ma silne przewagi kompara-
tywne w handlu miedzynarodowym. Z drugiej za$ strony,
importuje ona towary, w zakresie ktoérych nie jest w stanie
sama zaspokoi¢ istniejagcego popytu wewnetrznego, co
wiecej sprosta¢ konkurencji miedzynarodowej, tj. towary
z grupy Srednio-wysokiej oraz wysokiej techniki.

Profil konkurencyjny Rosji w handlu miedzynarodo-
wym, w ktérym zdecydowanie dominujg surowce, w tym
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przede wszystkim ropa naftowa, tj. towary Srednio-niskiej
techniki, a takze wielkos¢ ich rynku zbytu w krajach UE-28
(od lat gtéwny partner handlowy), wptywa na obserwowa-
ny w Rosji ekstensywny wzrost gospodarczy!!l. Trudno
bowiem doszuka¢ sie istotnych zmian jakos$ciowych
w wykorzystaniu posiadanych przez Rosje zasobéw pro-
dukgji (nie tylko surowcowych), ktére datyby podstawe do
stabilnego rozwoju, niezaleznego od zmian koniunktural-
nych na swiatowych rynkach surowcowych, na ktére Rosja
ze wzgledu na swdj profil konkurencyjny jest szczegélnie
silnie narazona.

Olbrzymim problemem wspoétczesnej Rosji jest tez
~choroba holenderska” (Dutch disease), polegajgca na nad-
miernej eksploatacji posiadanych zasobéw surowcéw
naturalnych (gtébwnie energetycznych) z uwagi na mozli-
wos¢ stosunkowo tatwego pozyskania w ten sposdb dodat-
kowych dochodéw budzetowych (podatki od ich wydobycia
i eksportu). W konsekwencji prowadzi to do regresu pozo-
statych obszaréw rosyjskiej gospodarkil2, Niestety, duzy
popyt w krajach UE-28 na rosyjskie surowce energetyczne,
gtéwnie rope naftowg oraz gaz ziemny, dodatkowo sprzyja-
jg dalszemu rozwojowi ,choroby holenderskiej” w Ros;ji.

W tej sytuacji powaznym wyzwaniem dla Rosji sg podej-
mowane przez Unie dziatania na rzecz dywersyfikacji zro-
det pozyskiwania surowcéw energetycznych (w ramach
realizacji polityki zwiekszania bezpieczehstwa energetycz-
nego), zmniejszenia energochtonnosci gospodarek panstw
cztonkowskich czy chociazby coraz Scidlejsza wspodtpraca
energetyczna Chin z krajami basenu Morza Kaspijskiego.
Dziatania te moga znacznie zmniejszy¢ zapotrzebowanie
na rosyjskie surowce energetyczne, co przy obecnym profi-
lu gospodarczym Rosji bytoby dla niej skrajnie niekorzyst-
ne.

Jesli Rosja w nieodlegtej przysztosci chce by¢ rzeczywi-
stg potega gospodarczg na Swiecie, musi koniecznie doko-
na¢ powaznej restrukturyzacji i modernizacji swojej gospo-
darki, zwiekszajgc w niej role wiedzy, technologii oraz
innowacji. Oczywistym jest, ze tego rodzaju zmiany wyma-
gaja nie tylko silnej determinacji wtadz panstwowych
w realizacji przyjetej strategii zmian gospodarczych (czego
dotychczas nie obserwowano), ale takze olbrzymich nakta-
doéw finansowych. W przypadku racjonalnie prowadzonej
rosyjskiej polityki gospodarczej srodki te mogtyby pocho-
dzi¢ wiasnie ze sprzedazy na rynkach miedzynarodowych
(w tym do UE-28) posiadanych przez Rosje surowcéw,
w eksporcie ktorych ma ona dtugookresowe ujawnione
przewagi komparatywne.

* Dr Krzysztof Falkowski, Instytut Gospodarki Swiatowej, Szko-
ta Glowna Handlowa w Warszawie. E-mail: kfalkow@sgh.waw.pl
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