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W UNII EUROPEJSKIEJ I W POLSCE

(ze szczegblnym uwzglednieniem regionu lédzkiego)

WPROWADZENIE

Ocena procesu integracji europejskiej, dla nabierajagcych szczegblnego
znaczenia w gospodarkach krajow czlonkowskich Unii Europejskiej ma-
tych i $rednich firm, sprowadza si¢ do badania wplywu poszczeg6lnych
etapéw integracji na zachowania firm i ich stopien reakcji na zmniej-
szanie zakresu regulacji narodowych i ujawnianie si¢ nowego zakresu re-
gulacji ponadna-rodowych, takich jak np. wspélny poziom ochrony/prote-
kcji zintegrowanego rynku, wspoélne zasady rbéznicowania stopnia prefe-
rencji w dostgpie do wspélnego rynku przyznawane firmom z krajow
trzecich, wspélne normy i standardy techniczne, ekologiczne, jakos$ciowe,
weterynaryjne, sanitarne, bezpieczenstwa towarbdw oraz wspoélne zasady
uznawania towaréw na jednolitym rynku, wspoélne reguly konkurencji,
w tym wspoélne, jednolite mozliwosci korzystania ze $rodkéw finansowych
i funduszy wspierajacych dzialania firm (zwlaszcza malych i $rednich,
w zakresie ich dzialalnosci inwestycyjnej). Szczegblng rol¢ pelnig tu in-

uwestycje wazne z punktu widzenia interesu calego ugrupowania, jak np.
inwestycje proekologiczne lub inwestycje w rozwéj sfery naukowo-badaw-

- ©Zej, sprzyjajace poprawie innowacyjno$ci firm i gospodarki calego ugru-
powania. Spelnienie wyzej wymienionych warunkéw umozliwia malym

F.' srednim firmom aktywne wlaczanie si¢ w proces wymiany handlowej na
jednolitym rynku europejskim oraz w proces ekspansji na rynki krajow
trzecich.

* Prof. nadzw. dr hab., Katedra Gospodarki Swiatowej i Integracji Europejskiej, Instytut
Ekonomii, Uniwersytet Lodzki.
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1. STAN SEKTORA DUZYCH, MALYCH I SREDNICH FIRM
W UNII EUROPEJSKIEJ

Z raportow Eurostatu oraz Europejskiego Obserwatorium MSP z cyk-
lu ,Enterprises in Europe” wynika jednoznacznie, z¢ Komisja Europejska
traktuje sektor malych i $rednich firm bardziej preferencyjnie, jezeli cho-
dzi o pomoc panstwa i polityk¢ konkurencji, niz duze podmioty gos-
podarcze.

W drugiej polowie lat dziewigédziesiatych bylo zarejestrowanych w paris-
twach Wspdlnoty Europejskiej niemal 20 mln matych i érednich przedsie-
biorstw. Stanowily one blisko 99,8% ogolu unijnych przedsigbiorstw prze-
myslowych, zatem duze przedsigbiorstwa, ktérych liczbe szacuje si¢ w UE
na poziomie ok. 36 tys., stanowily zaledwie ok. 0,2% ogélnej liczby przed-
sighiorstw!. Przedsigbiorstwa duze daja zatrudnienie ok. 38 mln oséb, co
stanowi ok. 1/3 ogéhu zatrudnionych, ale dostarczaja ponad 45% ogolnych
obrotow. Firmy duze zdominowaly glownie sektory cechujace si¢ wysokim
stopniem kapitalochtonnodci, wymagajace wysokich nakladéw inwestycyjnych,
jak np. energetyka, przemysl motoryzacyjny, przemyst elektroniczny, w tym
glownie komputerowy. Oprocz tego duze firmy dzialaja w bankowosci,
ubezpieczeniach, telekomunikacji i w transporcie lotniczym.

Z kolei firmy male i $rednie daja zatrudnienie ok. 66% osobom zawodo-
wo czynnym, a ich obroty stanowia ok. 55% obrotéw ogbélem wszystkich
firm dzialajacych na jednolitym rynku europejskim. Przecigtnie co roku
powstaje w UE ok. 2 mln nowych przedsigbiorstw, ktore kreuja rocznie ok.
1 mln nowych miejsc pracy. Wigkszo§¢ nowo rejestrowanych firm - to
firmy jednoosobowe. Dynamika powstawania nowych firm przekraczala o ok.
6% dynamik¢ wycofywania si¢ z rynku malych bizneséw. Choé statystyczne
przedsigbiorstwo w UE zatrudnialo przecigtnie 6 oséb, to duze firmy — z re-
guly korporacje transnarodowe — zatrudnialy przecigtnie 1035 pracownikow,
natomiast na jednolitym rynku dominowaly firmy najmniejsze zatrudniajace
mniej niz 10 pracownikow (czyli oznaczalo to, ze w 9/10 mozna bylo zaliczyé
je do mikroprzedsi¢biorstw). Z tego blisko 50% - to firmy jednoosobowe,
w ktorych pracuje wylacznie wlasciciel firmy. Firmy skladajace si¢ z jednego
pracownika to ok. 8 mln wspélnotowych przedsigbiorstw. Odsetek zatrud-
nienia w firmach mniejszych jest rézny w poszczegdlnych panstwach czlon-
kowskich i waha si¢ od niemal 60% w Grecji i ok. 48% we Wloszech oraz
w Hiszpanii — do niewiele ponad 20% w Irlandii, Finlandii, Luksemburgu
czy Niemczech.

Mikroprzedsigbiorstwa zatrudniajace do 10 pracownikéw stanowiag w UE
niemal 90% z ogdlnej liczby 19,4 mln przedsigbiorstw w sektorze prywatnym

! ,Eurostat Press Relases” 29 June 1999, No. 58; tamze, 10 March 1999, No. 1.
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zarejestrowanych w UE. Przedsigbiorstwa tej wielkosci sa miejscem pracy
dla ponad 38 min oséb. Statystyczne mikroprzedsigbiorstwo zatrudnia dwie
osoby. Najmniejsze przedsigbiorstwa zdominowaly glownie takie dzialy, jak:
budownictwo mieszkaniowe, handel, ustugi hotelarskie czy restauracje?. Male
przedsigbiorstwa zatrudniajace od 10 do 49 pracownikéw daja zatrudnienie
ok. 1/5 ogohu pracujgcych na terytorium UE. Przedsigbiorstw malych jest
ponad milion i zatrudniaja one przecigtnie 20 pracownikéw. Tej wielkoéci
przedsigbiorstwa zdominowaly glownie obrobke metali, produkcje odziezy,
przemyst skorzany i handel hurtowy.

Przedsigbiorstw zakwalifikowanych do $redniej wielkosci jest zarejest-
rowanych na terenie Wspolnot Europejskich ok. 165 tys., co stanowi nieco
mniej niz 1% ogolnej liczby przedsigbiorstw. Zatrudniaja one ponad 15 min
0s6b, a Srednie przedsigbiorstwo zatrudnia przecigtnie ok. 90 os6b. Najwigcej
z nich dziala w sektorze produkcyjnym, poza Holandig i Luksemburgiem,
gdzie dominuja one w uslugach.

Badania dotyczace nowo rejestrowanych firm wykazaly, ze 80-90%
z nich zaczynajac dzialalno$¢ zatrudnia maksymalnie jednego pracownika.
Blisko 80% nowo uruchomionych podmiotéw gospodarczych dziala nadal
po roku, 65% utrzymuje si¢ jeszcze na rynku po trzech latach, a tylko
50% po uplywie pigciu lat. Ponadto zwrécono uwage na prawidlowosé, ze
znacznie wigkszgq szans¢ na przetrwanie majq firmy zatrudniajace w momen-
cie powstania przynajmniej jednego pracownika, od tych, w ktoérych zaan-
gazowany jest wylacznie wlasciciel. Z charakterystyki statystycznego unijnego
przedsigbiorcy wynika, iz zakladajac firm¢ ma on 35-40 lat. Osoby z wyz-
szym wyksztalceniem preferuja handel i ushugi, a osoby majace wyksztal-
cenie $rednie lub podstawowe zakladaja przedsigbiorstwa produkcyjne lub
Swiadcza ushugi budowlane. Uprzednio zdobyte przez wlasciciela do$wiad-
czenie w dziedzinie zarzadzania ma duze znaczenie dla potencjalnego suk-
cesu firmy?,

2. SYTUACJA MALYCH I SREDNICH PRZEDSIEBIORSTW W POLSCE
NA TLE WYNIKOW DUZYCH FIRM

Niekorzystnym zjawiskiem w gospodarce w ostatnich latach jest charak-
terystyczny dla calego okresu transformacii niski poziom rentownosci przed-
sigbiorstw. Dotyczy to zaréwno rentownosci przychodéw, jak i kapitalow
angazowanych w dzialalno$¢ firm, zwlaszcza ze rentowno$¢ kapitalow jest
nizsza anizeli oprocentowanie dtugoterminowych lokat, co nie zachecalo do

2 Tamze.
3 Tamze.
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inwestowania. Niski poziom rentownos$ci osiggany przez firmy obnizyl si¢
drastycznie od roku 1998, osiggajac w roku 2001 ujemny wskaznik relacji
wyniku finansowego netto do przychodéw ogélem (minus 0,3% wobec
1,6% w roku 1997). Prawie 40% podmiotéw gospodarczych ponosilo straty
netto w 2001 r., a prawie 36% przychodow w gospodarce pochodzi od
podmiotow wykazujacych straty netto, co nie rokuje pomyslnie z punktu
widzenia dlugofalowej zdolnosci tych przedsigbiorstw do dlugofalowego
rozwoju*. Wyniki najwigkszych przedsigbiorstw z Listy 500 sa znacznie
lepsze niz wszystkich podmiotéw w gospodarce. Przecigtna rentownosé
brutto firm ,,500” (relacja zagregowanych wynikéw finansowych do za-
gregowanych przychodow) byla w roku 2001 o ponad 50% wyZsza niz
przedsigbiorstw ogoélem, cho¢ ok. 30% przedsigbiorstw z tej listy generowalo
straty. Swiadczy to jednak o wzglednie niekorzystnej sytuacji mniejszych
firm. Pozytywnym trendem strukturalnym w gospodarce jest zwigkszenie
udzialu inwestycji duzych firm w telekomunikacje, ustugi bankowe, moto-
ryzacje, a wigc w sektory, w ktorych duze firmy dominuja réwniez na
jednolitym rynku europejskim. Firmy z udzialem kapitalu zagranicznego
zajmowaly znaczaca i rosngca pozycj¢ w polskim eksporcie i imporcie.
Spolki z kapitalem zagranicznym odgrywaly wigc dominujaca rolg w dyna-
mizowaniu eksportu w Polsce. Na wzrost poziomu mig¢dzynarodowej kon-
kurencyjnosci podmiotéw z kapitalem zagranicznym dzialajagcych w Polsce
wplywaja inwestycje najwigkszych migdzynarodowych korporacji, a ich naj-
bardziej spektakularnym przykladem jest przemysl motoryzacyjny produku-
jacy i eksportujacy samochody i ich czeSci. Udziat firm z udzialem za-
granicznym w strukturze eksportu do UE byl jeszcze wyizszy, bowiem
przekroczyl on poziom ok. 75%. W 2001 r. firmy z udzialem kapitalu
zagranicznego zaimportowaly do Polski towary na kwot¢ prawie
30,5 mld dol., co stanowilo prawie 61% importu Polski ogélem i ok. 65%
importu z UE, przy czym byl to glownie import na wlasne potrzeby,
bowiem import do dalszej odsprzedazy stanowil ok. 42% ich ogolnego
importu. Obroty firm z kapitalem zagranicznym z krajami UE zamknely
si¢ deficytem w wysokosci ok. 5,6 mld dol.,, odpowiadajagcym 96% cal-
kowitego deficytu w handlu z tym obszarem. Z analizy firm z udzialem
kapitalu zagranicznego wynika, ze udzial towarébw o wyzszym stopniu
przetworzenia i technologii byl wyzszy w eksporcie spolek z udzialem
kapitalu zagranicznego niz w eksporcie calkowitym Polski®, co Swiadczy
o wyzszej konkurencyjnosci eksportu przedsigbiorstw z udzialem kapitatu
zagranicznego niz firm wylgcznie z kapitalem krajowymS,

‘E. Magczynska, Krucho$¢ rentownosci, Lista 500, ,Polityka” 2002, s. 51.

$Z. Wysokinska, Konkurencyjno$¢ w migdzynarodowym i globalnym handlu techno-
logiami, PWN, Warszawa-L6dz 2001.

% Wyniki te potwierdza rowniez raport Inwestycje zagraniczne w Polsce; tamze, s. 14.
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Z badan przeprowadzonych wéréd inwestorOw zagranicznych w Polsce
metoda ankietowa wynika, ze o ich decyzjach lokacyjnych w naszym kraju
decydowaly gléwnie nastgpujace motywy: koszt czynnika pracy, perspektywy
ekonomicznego rozwoju kraju, duzy chlonny rynek wewngtrzny, dostgpnosc
wykwalifikowanej sily roboczej, geograficzne polozenie Polski (pomost migdzy
Wschodem i Zachodem)’.

Zgodnie z danymi PAIZ w Polsce wystgpuje silne zréznicowanie lokali-
zacyjne firm z udzialem kapitalu zagranicznego. Wigkszo$¢ firm z udzialem
kapitatlu zagranicznego ulokowala si¢ w trzech wojewédztwach: mazowieckim,
§laskim i wielkopolskim, o czym zadecydowal duzy chlonny i rozwojowy
rynek, wykwalifikowani pracownicy oraz rozwinigta infrastruktura gospodar-
cza oraz dobre wyposazenie biur oraz zakladow produkcyjnych®.

Male i $rednie przedsigbiorstwa stanowily w roku 2000 ponad 99,8%
ogolnej liczby przedsigbiorstw w gospodarce i ich udzial na przestrzeni
ostatnich 10 lat systematycznie wzrastal, W 2000 r. liczba matych i $rednich
przedsigbiorstw byla o ok. 1358 tys. (wzrost o ponad 330%) wigksza w porow-
naniu z rokiem 1990. Najwigkszy przyrost nowych jednostek wystapil w przed-
sighbiorstwach najmniejszych (a wsréd nich w zatrudniajacych do 5 o0sob),
natomiast najmniejszy wzrost odnotowano wsroéd przedsigbiorstw Srednich.
W latach 1993-2000 systematycznie wzrastal udzial sektora MSP w przycho-
dach ze sprzedazy produktow, towaréw i materialow w calej gospodarce.
W 1993 r. wynosil on 40%, w 1998 r. ponad 51%, a w 2000 r. 64,2%.

Srednia wielko§¢ polskiego przedsigbiorstwa jest mniejsza niz w UE i wynosi
ok. 3,3 osoby. W sektorze malych i §rednich przedsigbiorstw pracuje aktualnie
ok. 66,4% ogoélu zatrudnionych w gospodarce narodowej (bez rolnictwa,
lesnictwa, rybolowstwa i rybactwa), wytwarza on 49,4% PKB, podczas gdy
w krajach Unii Europejskiej, przy nieco tylko wyzszej skali zatrudnienia — az
prawie dwie trzecie PKB. Relatywnie niski udzial sektora MSP w przychodach
z dzialalnoéci gospodarczej ogélem wigze si¢ z tym, ze w jego strukturze
dominuja mikroprzedsi¢gbiorstwa, ktore przewazajac w sektorze MSP, maja
stosunkowo niewielki udzial w przychodach sektora. W tworzeniu produktu
krajowego brutto przewaza wilasnie udzial przedsigbiorstw malych, ktore
w 2000 r. wytworzyly 39,6% PKB, a przedsi¢gbiorstwa $rednie — 9,8%°.

7). Witkowska, Z. Wysokinska, Motivations of Foreign Direct Investors and Their
Propensity to Exports in the Context of European Integration Process, University of Lodz, L.odz
1997, rozdz. IV. Por. tez J. Witkowska, Motywacje inwestoréw zagranicznych - aspekty
poréwnawcze, [w:] Z. Olesifiski, BezpoSrednie inwestycje zagraniczne w Polsce, PWE, War-
szawa 1998, s. 70-84.

¥ Wedlug oceny PAIZ.

¢ Caly fragment dotyczacy sytuacji MSP pochodzi z informacji i materialow na temat
MSP Ministerstwa Gospodarki (www.mg.gov.pl); por. tez M. Moszkowicz, Parstwo i gos-
podarka — konieczno$é zmiany formuly dzialania, ekspertyza RSSG w dniu 13.12.2002.



28 Zofia Wysokiriska

Poziom innowacyjnos$ci polskich przedsigbiorstw mierzony udzialem
W populacji badanych przez GUS przedsigbiorstw przemystowych firm in-
nowacyjnych spadl z 37,6% latach 1994-1996 do 28,9% w latach
1997-1998, natomiast dla okresu 1998-2000 wynidst juz tylko 16,9%. Dla
porownania w krajach UE warto§¢ tego wskaznika wynosi érednio okolo
51% i charakteryzuje si¢ on znaczng rozpietoscia: od 26% w Portugalii do
74% w Irlandii. Obserwacja powyizszego wskaznika innowacyjnosci dla
okresu 1998-2000 z uwzglednieniem wielkosci przedsigbiorstw wskazuje, ze
najmniej innowacyjne byly przedsigbiorstwa male (10-49 zatrudnionych),
dla ktorych wskaznik innowacyjnosci wynosit w okresie 1998-2000 tylko
10,7%. W przypadku przedsigbiorstw $rednich (50-249 zatrudnionych) oraz
duzych (powyzej 249 zatrudnionych) wskaznik ten wynosit odpowiednio
23,2 i 54,2%. Aczkolwiek dla okresu 1994-1996 dostgpne w tym zakresie
dane odnosily si¢ do nieco innych klas wielkosci przedsiebiorstw, to mimo
wszystko potwierdzaly one fakt wzrostu wskaznika innowacyjnoéci wraz ze
wzrostem wielkosci przedsigbiorstwa (20-50 zatrudnionych — 16%, 50-249
- 26%; 250 i wigcej — 61%)'° oraz ze najwigkszy spadek innowacyjnosci
odnotowaly przedsigbiorstwa najmniejsze. Podobnie jak w krajach UE,
sektor ustug rynkowych w Polsce jest znacznie mniej sklonny do wprowa-
dzania innowacji niz sektor przemystowy. W latach 1997-1999 udziat przed-
sigbiorstw innowacyjnych w tym sektorze wynosit w Polsce 16%, podczas
gdy w krajach UE w latach 1994-1996 udzial tych przedsigbiorstw wynosit
Srednio 41%. Na tak niska warto§¢ wskaznika innowacyjnoéci w sektorze
ustug rynkowych w Polsce znaczacy wplyw ma struktura tego sektora
wedlug dzialalnosci i duzy udzial przedsigbiorstw handlu hurtowego i ko-
misowego (68% w roku 1999), charakteryzujacy si¢ szczegOlnie niskim
poziomem innowacyjnoéci (14,2% przedsigbiorstw innowacyjnych w latach
1997-1999). Niepokojacym zjawiskiem jest spadek udziatu liczby przedsie-
biorstw zamierzajacych wprowadzi¢ innowacje z poziomu 40% w latach
19941996 do 21,4% w latach 1998-2000. W grupie przedsigbiorstw matych
warto$¢ ta zmalala odpowiednio z poziomu 20% do 15,9%. Natomiast
W grupie przedsi¢biorstw §rednich warto$¢ ta zmniejszyla sie odpowiednio
z 35% do 26,7%. Taka sytuacja spowodowaé¢ moze dalsze obnizanie po-
ziomu konkurencyjnosci polskich produktéw oraz poglebianie si¢ niekorzys-
tnej struktury przemyshu.

W ostatnim okresie nastapil rowniez spadek udziatu produkcji sprzedane;j
wyrobéw nowych i zmodernizowanych w produkgji sprzedanej wyrobow
w przemySle (w cenach biezacych). Udzial tych wyrobow w sprzedazy,

19 European Commission, ,,Burostat Innovation Papers” No. 18, Innovation and Creation
Statistics and Indicators, 5. 54.
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ktorych produkcje uruchomiono w latach 1997-1999, wynosit w 1999 r.
21,3%, a w 2000 r. spadl do 16,4% dla produkcji uruchomionych w okresie
1998-2000. Rowniez odsetek powstajacych przedsigbiorstw, opartych na
zaawansowanych technologiach, jest niepokojaco niski. Utrzymanie si¢ takiej
tendencji moze spowodowaé powazne zalamanie si¢ pozycji konkurencyjnej
przedsigbiorstw, w szczeg6lno$ci matych i $rednich.

W 2000 r., po raz pierwszy od szeregu lat, odnotowany zostal bez-
wzgledny spadek nakladow na dzialalno§¢ innowacyjng w przemysle. W po-
rownaniu do 1999 r. naklady te obnizyly si¢ z poziomu 15,2 mld zt do 12,2
mld zl, co oznacza spadek o prawie 20%?'.

3. ZNACZENIE SEKTORA MALYCH I SREDNICH PRZEDSIEBIORSTW
W EKSPORCIE I IMPORCIE POLSKI

Polityka wobec malych i $rednich przedsigbiorstw ma duze znaczenie ze
wzgledu na wspieranic MSP w osigganiu krétko- i dlugookresowej kon-
kurencyjnosci, rozumianej zwlaszcza jako zdolnos¢ MSP do budowania
i rozwijania przewag konkurencyjnych wyzszego rz¢du. Polega to na prze-
chodzeniu od przewag konkurencyjnych wynikajacych z wyposazenia w czyn-
niki produkcji do dominujacej roli inwestycji, a nastgpnie technologii.

W 2000 r. zostal zneutralizowany spadek wartosci eksportu malych
i $rednich przedsigbiorstw, jaki odnotowano w poprzednim roku. Mimo
tego udzial MSP w eksporcie ogélem obnizyl si¢ jednak z powodu jeszcze
szybszego wzrostu eksportu w grupie duzych przedsigbiorstw (dane liczbowe
w tab. 1). W roku 2000 mozna bylo zaobserwowac korzystne zjawisko
w handlu zagranicznym MSP, tj. spadek ich importu (przy jednoczesnym
wzroscie eksportu). W rezultacie w calym okresie 1995-2000 zmniejszyla si¢
roznica migdzy dynamika eksportu a dynamika importu MSP (import
zwigkszyl si¢ w tym okresie o ponad 65%, a eksport blisko 87%). Jednak
dynamika zakupow zagranicznych MSP byla w tym okresie silniejsza niz
przyrost importu ogélem Polski (w latach 1995-2000 ten ostatni zwigkszyl
si¢ 0 ponad 68%). W rezultacie obnizenia wartosci importu MSP w 2000 r.
ich udzial w imporcie calego kraju spadl z 654% w 1999 roku do 61,3%
w 2000 r. Zmniejszyla si¢ wigc dysproporcja migdzy udzialem MSP w calym
imporcie oraz eksporcie Polski (o ile w 1999 r. réznica wynosila blisko 18
punktow procentowych na korzy$§¢ importu, o tyle w roku 2000 nieco
ponad 15 punktéw).

" Na podstawie materialow Ministerstwa Gospodarki (www.mg.gov.pl).
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Tabela ]

Wartoé¢ eksportu i importu matych i §rednich przedsigbiorstw oraz ich udzial w eksporcie
ogélem w latach 1995, 1998, 1999 oraz 2000

Jedniostka 1995 1998 1999 2000
miary eksport |import | eksport |import | eksport |import | eksport [import

Wyszczegblnienie

Eksport/import
ogolem

E::gl‘,’“/"“”“ mid USD| 88 |160] 134 [ 299 | 13,1 | 300 | 146 | 300

Udzial MSP
w eksporcie/ % 38,5 | 552 | 47,3 | 63,5 | 47,7 | 654 | 46,1 | 61,3
imporcie ogoélem

mid USD | 229 | 29,0 | 282 | 47,0 | 274 |459 | 31,6 | 489

Zro6dlo: analiza i ocena handlu zagranicznego MSP w 2000 roku na tle lat 1995, 1998,
1999 wykonana przez IKiCHZ w 2001 r. wediug danych CIHZ, cyt. za: Departament Matych
i Srednich Przedsigbiorstw: www.mg.gov.pl

W latach 1995-2000 utrzymala si¢ wzrostowa tendencja znaczenia sektora
prywatnego w eksporcie ogélem MSP. Udzial tego sektora w eksporcie
MSP zwigkszyl si¢ z 90% w 1995 r. do ponad 96% w 2000 r., podczas gdy
w eksporcie ogolem analogiczny wspolczynnik wzrost z 57% do blisko 84%.

Ros$nie znaczenie firm z udzialem kapitalu zagranicznego w ogo6lnym
eksporcie Polski oraz w eksporcie MSP. W 2000 r. eksport wszystkich firm
z udzialem kapitalu zagranicznego wzrést do 11,38 mld USD (tj. o 255%
w stosunku do roku 1995), za§ MSP z kapitalem zagranicznym osiagnely
eksport w wysokosci 6,35 mld USD, co w stosunku do roku 1995 oznacza
wzrost 0 179%. Znaczenie firm z udzialem kapitalu zagranicznego w calym
eksporcie MSP zwigkszylo si¢ bardzo wyraznie. O ile bowiem w roku 1995
na firmy te przypadalo blisko 26% calego eksportu MSP, o tyle w roku
2000 wskaznik ten wzrést az do 43,5%.

W eksporcie sektora publicznego oraz prywatnego dominuja MSP naj-
wicksze (zatrudniajace od 50 do 249 oséb). W 2000 r. rola tej klasy
MSP w eksporcie sektora publicznego wyraznie zmalata, podczas gdy w se-
ktorze prywatnym spadek ten byl niewielki (w stosunku do roku 1999).
Z kolei znaczenie grupy najmniejszych firm w eksporcie MSP nieco wzrosto.
Warto§¢ ich eksportu zwigkszyta si¢ w latach 1995-1999 o 30%, za$
w 2000 r. o blisko 16%. Nie wystarczylo to jednak do odbudowy ponad
30-procentowego ich udzialu w catkowitym eksporcie MSP, ktory firmy
te osiagnely w 1995 r.

W badanym okresie, tj. od 1995 r. do 2000 r., w strukturze eksportu
MSP wedhig sekcji EKD (Europejskiej Klasyfikacji Dzialalnosci) wystapity
stosunkowo niewielkie zmiany. Przede wszystkim zaobserwowano systema-
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tyczny wzrost udzialu eksportu realizowanego przez przemys! przetworczy
(sekcja D) i jednoczesny spadek udzialu eksportu realizowanego przez sek-
cj¢ G (handel). O ile w 1995 r. na sekcj¢ D przypadalo 53,9% -calego
eksportu MSP, to w 1999 r. udzial ten zwigkszyl si¢ do 64,1%, a w 2000 r.
do 66,3%. W tym ostatnim roku warto$¢ eksportu malych i $rednich
przedsigbiorstw dzialajacych w przemysle przetworczym wyniosta 9,67 mld
USD (a wigc przeszto dwukrotnie wigcej niz w 1995 r.).

W okresie 1998-2000 daje si¢ zauwazy¢ wyrazne wyhamowanie presji
importowej ze strony sektora prywatnego, zarowno w odniesieniu do MSP,
jak 1 importu ogoélem.

Uwage zwraca bardzo duzy wzrost warto$ci importu przedsi¢gbiorstw
z udzialem kapitalu zagranicznego, zarébwno w odniesieniu do importu
ogblem, jak tez importu MSP. Ogoélem import tych firm wzrést z 7,43 mld
USD w 1995 r. do 21,32 mld USD w 2000 r. (tj. o 187% w calym
badanym okresie). Na firmy z kapitalem zagranicznym przypadalo w 2000 r.
43,6% calego polskiego importu. Nieco nizsza dynamik¢ importu zanotowaly
MSP z kapitalem zagranicznym. W latach 1995-2000 import tych MSP
zwigkszyl si¢ o 162% (tj. do 16,18 mld USD). W 2000 r. MSP z udzialem
kapitalu zagranicznego dostarczaly prawie 54% calego importu MSP.
W przypadku calego importu firm zagranicznych do Polski, jak i importu
MSP z udzialem zagranicznym, jego warto$¢ nadal znaczaco przekracza
warto$¢ eksportu obu grup przedsigbiorstw. W 2000 r. réznica migdzy
wartoscia importu a eksportu MSP z udzialem kapitalu zagranicznego
wyniosta 9,83 mld USD na korzy$¢ importu i w niewielkim stopniu tylko
zmniejszyla si¢ w poréwnaniu z 1999 r.

W koncu lat dziewig¢édziesigtych wyraznie pogorszyla si¢ pozycja fi-
nansowa MSP eksportujacych gléwnie do UE w stosunku do MSP eks-
portujagcych do krajow Europy Srodkowowschodniej. Omawiany proces
wzglednego pogorszenia pozycji finansowej firm MSP eksportujacych do
krajow UE wystgpowal jeszcze wyrazniej w przetwoOrstwie przemyslowym.
W okresie tym wskaznik rentowno$ci brutto przedsigbiorstw eksportuja-
cych do krajow tego obszaru byl prawie dwa razy nizszy niz dla wszyst-
kich MSP eksporterow reprezentujacych przemyst przetwoérczy i ponad
trzykrotnie nizszy niz dla firm nastawionych na eksport do krajow Euro-
py s$rodkowowschodniej. Najwyzszy wskaznik udzialu kosztéw pracy
w przychodach ogoélem mialy przedsigbiorstwa eksportujagce do krajow
UE, co $wiadczy nadal o wysokim udziale towaréw pracochlonnych
w eksporcie na jednolity rynek europejski. Rzutuje to niekorzystnie na
perspektywy przyszlego eksportu do UE przy utrzymujgcych si¢ wysokich
kosztach pracy'?

12 Tamze.
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Pewnym optymizmem napawaja natomiast wyniki osiggane przez MSP
w regionie lodzkim. Jak wynika z tab. 1, male i §rednie firmy z tego
regionu osiggaly dodatnie saldo w bilansie handlowym z UE, a eksport byl
niemal trzykrotnie wyzszy niz import.

Tabela 2
Import i eksport MSP wojewodztwa t6dzkiego z i do UE (min §)
1995 1998 1999 2000
Kraje UE g 3 . h

import | eksport |import | eksport |import | eksport |import | eksport
Austria 11,2 27,0 10,1 19,3 12,6 21,0 13,1 29,3
Belgia 9,1 18,9 14,5 18,6 13,3 20,5 13,6 194
Dania 11,8 70,3 25,8 82,2 238 82,8 24,5 72,8
Finlandia 11,6 3 12,4 10,3 12,9 8,3 14,4 12,2
Francja 19,7 744 41,3 69,1 31,9 61,4 249 78,6
Grecja 5,7 29 1,7 1,5 1,0 1,0 0,9 1,0
Hiszpania 3,1 13,5 8,7 5,5 10,1 10,8 11,3 14,3
Holandia 16,6 424 20,9 528 17,7 58,0 14,5 55,4
Irlandia 0,5 4,1 04 29 0,8 3,7 24 5,5
Luksemburg 2,3 0,2 0,5 1,7 0,8 0,1 0,3 0,1
Niemcy 994 | 5078 | 1488 | 4845 | 1314 | 4598 | 139,7 | 4489
Portugalia 0,6 1,5 24 4,2 1,7 8,0 1,4 7,0
Szwecja 21,2 41,6 26,6 529 12,6 49,1 10,4 60,3
Wielka Brytania 14,8 58,6 18,2 31,8 20,7 324 28,2 378
Wiochy 38,6 472 66,4 53,8 77,2 55,6 73,6 69,6
Unia Europejska | 266,2 | 918,2 | 3988 | 891,1 | 368,6 | 8726 | 373,3 | 9124

Zréodto: obliczenia wiasne na podstawie bazy danych Centrum Informacji Gospodar-
czej MG.

Przedstawione wyniki finansowe MSP w Polsce rodza jednak obawg co -
do zdolnosci sprostania konkurencji na jednolitym rynku europejskim przez »

wigkszo$ci malych i srednich firm. Po wejsciu przez Polske¢ do wspélnego
obszaru celnego Unii Europejskiej, cze$¢ firm, zwlaszcza zagrozonych im-
portem wyrobow gotowych z krajow trzecich, bedzie zmuszona do dodat-
kowego wysilku restrukturyzacyjnego dla sprostania ostrzejszej konkurencji.
Te z nich natomiast, ktére importuja komponenty do produkcji pochodzace
z krajow trzecich, beda mialy mozliwo§¢ importu ich po cenach bardziej
konkurencyjnych, co poprawi ich konkurencyjno$¢ cenowa. W procesie
przygotowania do konkurencji na jednolitym rynku europejskim przedsie-
biorstwa powinny podjac jeszcze znaczacy wysilek restrukturyzacyjny w kie-
runku obnizenia kosztow produkcji i jej unowocze$nienia, jak réwniez
dostosowania si¢ do norm i standardow europejskich i migdzynarodowych

#
L
-

b
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(ISO). Z badan makroekonomicznych wynika, ze cho¢ liczba uzyskanych
certyfikatow ISO 9000 w stosunku do 1995 r. wzrosta ze 130 do 2075 w roku
2000, to jednak Czesi w tym roku legitymowali si¢ juz 3855 certyfikatami,
a Wegrzy — 4672'3. Te z nich, ktére sprostaja wymogom standardow
europejskich, beda mogly zwigkszy¢ zakres sprzedazy do krajow europejskich
i utrzyma¢ si¢ na naszym rynku wewngtrznym, ktory stanie si¢ czescia
jednolitego rynku europejskiego. Pozwoli im to na zwigkszenie skali produkcii
i dalsze obnizenie kosztow jednostkowych. Te przedsigbiorstwa, ktore tych
wymagan nie spelnig, moga ulec likwidacji. Dzialania i wysilek polskich firm
powinien rowniez i$¢ w kierunku poszukiwania nisz rynkowych oraz nawigzy-
wania wspolpracy z przedsigbiorstwami unijnymi jako poddostawcy i koope-
ranci, co mogloby sprzyja¢ rozwojowi handlu wewnatrzgaleziowego.

4. WZAJEMNE UZNAWANIE WYROBOW NA JEDNOLITYM RYNKU EUROPEJSKIM

W ramach jednolitego rynku europejskiego pomocna okazala si¢ zasada
wzajemnego uznawania oparta na orzecznictwie Europejskiego Trybunatu
Sprawiedliwo$ci, wedlug ktorej produkt legalnie wprowadzony na rynek
jednego z panstw czlonkowskich Unii Europejskiej ma réwniez prawo by¢
umieszczony na rynku dowolnego innego panstwa czlonkowskiego, nawet
jezeli obowiazuja tam zupelnie inne przepisy dotyczace obrotu tym produk-
tem. Traktat Zalozycielski (w art. 30) daje jednak panstwom czlonkowskim
mozliwos¢ wprowadzenia przepisow ograniczajacych import, jezeli maja one
na celu ochrong¢ waznych intereséw publicznych, szczegblnie takich jak
zdrowie i bezpieczenstwo'*. Najbardziej skuteczng metoda w eliminowaniu
tego typu barier w przeplywie towaréw jest ujednolicanie (harmonizacja)

bowiazujacych w calej Unii Europejskiej przepiséw dotyczacych wytwarzania
i obrotu wyrobami, poprzez wprowadzanie w danej dziedzinie przepisow
™=prawa europejskiego, ktore maja wyzsza rang¢ niz prawo krajowe panstw

“=pzlonkowskich.

#A Poczatkowo Unia Europejska szczegolowo regulowala poszczegélne sek-
ory rynku, np. pojazdy mechaniczne, substancje chemiczne, artykuly spozy-
weze, leki. Podstawowym problemem stal si¢ nadmiar szczegélowych przepi-
sow i konieczno$¢ ciaglego ich dostosowywania do szybko nastgpujacego
postgpu technicznego.

3 M. Moszkowicz, Padstwo i gospodarka...

' Guide to the Implementation of directives based on the New Approach and Global Approach,
European Commission, Brussels 1999, opracowane w jezyku polskim przezz A. Huryre,
Dyrektywy nowego podejscia i oznaczenie CE - wprowadzanie produkitéw przemystowych na
rynek Unii Europejskiej, Centrum Euro-Info, Gdansk 1999.



34 Zofia Wysokinska

Po 1985 r. przyjeto Nowe Podejscie’® do harmonizacji przepisow tech-
nicznych w Unii Europejskiej. Jego istota sprowadza si¢ do kilku pod-
stawowych regul:

— przedmiotem harmonizacji sq3 wylacznie przepisy zwigzane z bezpie-
czenstwem, zdrowiem i ochrong Srodowiska,

— dyrektywy harmonizacyjne zawieraja tylko zasadnicze wymagania, na-
tomiast szczegoOly techniczne zawarte sa w odpowiednich, zharmonizowanych
normach europejskich EN, ktoérych stosowanie jest dobrowolne;

~ wyrOb, ktory spelnia wymagania dyrektyw i oznaczony jest znakiem
CE, ma prawo by¢ wprowadzony na rynek dowolnego panstwa czlonkows-
kiego Unii Europejskie;j.

Nowe Podejscie zostalo w 1989 r. uzupelnione przez Globalne Podejscie'®
do badan i certyfikacji, ktore okresla obowigzujace w Unii Europejskiej
zasady oceny zgodno$ci wyrobow z przepisami i normami. W ramach
Globalnego Podejscia wyodrgbniono osiem podstawowych moduléw, na
ktorych moga byé oparte procedury oceny zgodnosci zastosowane w po-
szczegOlnych dyrektywach, ustalono kryteria doboru tych moduléw, a takze
zasady stosowania oznaczenia CE.

Oryginalno$¢ i nowoczesnos$¢ regulacji opartych na Nowym i Globalnym
Podejéciu polega na tym, ze interwencj¢ prawa oraz wladz publicznych
ogranicza si¢ do niezbgdnego minimum, pozostawiajac przedsi¢gbiorstwom
jak najwigkszy wybor co do sposobow wypelnienia przez nie ich publicznych
zobowigzan.

Dyrektywy Nowego Podej$cia zdefiniowane sa jako te, ktore przewiduja
zastosowanie oznaczenia CE. Oprocz nich istnieja dyrektywy oparte na
zasadach Nowego Podejscia lub Globalnego Podejscia, nie przewidujace
oznaczenia CE',

W Polsce zostanie wprowadzony nowy system oceny zgodno$ci w dniu
wejscia w zycie Protokolu do Ukladu Europejskiego w sprawie Oceny
Zgodnosci oraz Dopuszczania Wyrobow Przemystowych (PECA). Strona
polska przewiduje, ze Protok6l PECA zacznie obowigzywaé 1 lipca 2003 r.
Jest to jednak uzaleznione od procesu ratyfikacji zarbwno w Polsce, jak
i w UE.

Wejscie w zycie Protokolu PECA oznacza mozliwos¢ stosowania ozna-
kowania CE dla polskich wyrobow, ktore dzigki temu beda swobodnie
cyrkulowa¢ na Jednolitym Rynku. Wyroby pochodzace z UE oznakowane
CE wejda na polski rynek bez konieczno$ci wykonywania dodatkowych

15 Tamze.

16 Council Resolution of 21 December 1989 on a Global Approach to Conformity Assessment
(OJ C 10 z 16.01.90).

1 Trade and FDI Specialization Effects of the Single Market Programme European Economy,
[w:] Economic Evaluation of the Internal Market, ,European Economy” 1996, No. 4, 5. 88-90.



Konkurencyjnoé¢ sektora matych i §rednich firm w UE i w Polsce 35

badan czy weryfikacji. W Polsce zaczna funkcjonowaé jednostki notyfiko-
wane dla dyrektyw objetych Protokolem. Minister gospodarki przekazal
w koncu 2002 r. list¢ ok. 20 jednostek, dla ktérych rozpoczgto proces
autoryzowania oparty na zatwierdzonej procedurze. Bedzie tez funkcjonowal
system nadzoru rynku dla wyrobéw objetych Protokolem PECA (zakres
obecnie funkcjonujacego systemu bedzie rozszerzony o wyroby objete dyrek-
tywami Nowego Podejscia).

Z koncem 2001 r. Ministerstwo Gospodarki rozpoczglo starania o pod-
Jecie negocjacji i wejScie w zycie Protokolu PECA. Pierwsza runda negoc-
jacyjna odbyla si¢ we wrzesniu 2002 r. Przewiduje si¢ zakornczenie negocjaciji
w lutym 2003 r. Pierwsza faza Protokolu obejmie obszary regulowane
czterema dyrektywami, tzn. niskonapi¢ciowa, maszynowa, Srodkach ochrony
indywidualnej oraz kompatybilnosci elektromagnetyczne;.

Prace zwigzane z budowa w Polsce nowego systemu oceny zgodnosci,
ktory zastapi ,,stary” system obowigzkowej certyfikacji na znak bezpieczens-
twa ,,B”, podjeto w latach 1997-1998. Zakonczyly si¢ zawarciem z Komisja
Europejska ramowego porozumienia oraz zmiang ustawy o badaniach i cer-
tyfikacji, co pozwolilo m. in. na wprowadzenie do polskiego systemu pra-
wnego zasady uznawania deklaracji zgodnosci producenta. Deklaracja ta
jest potwierdzeniem producenta, na jego wylaczng odpowiedzialno$é, ze
wprowadzony przez niego na rynek wyrob jest wyrobem bezpiecznym,
spelniajgcym wymagania zawarte w okres§lonej normie lub innym dokumencie
normatywnym. Kolejnym etapem bylo przyjecie w 2000 r. ustawy o systemie
oceny zgodnosci, akredytacji oraz zmianie niektérych ustaw. Umozliwila
ona podjecie dalszych dzialan dla wdrozenia w Polsce unijnego systemu
oceny zgodnosci, przede wszystkim przez dostosowanie systemu akredytacji
do wymogoéw UE oraz transpozycj¢ do krajowego systemu prawnego dyrek-
tyw nowego i globalnego podejécia. Nie zawierala ona natomiast postanowien
dotyczacych nadzoru rynku.

W roku 2002 parlament przyjal ustawg o systemie oceny zgodnoéci,
ktora pozwala na pelne wdrozenie systemu oceny zgodnosci z jego wszystkimi
elementami’®,

—_

"* Komunikat na temat nowego systemu zgodnosci http://www.mg.gov.pl
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Po 1985 r. przyjeto Nowe Podejscie'® do harmonizacji przepisow tech-
nicznych w Unii Europejskiej. Jego istota sprowadza si¢ do kilku pod-
stawowych regul:

— przedmiotem harmonizacji s3 wylacznie przepisy zwiazane z bezpie-
czenstwem, zdrowiem i ochrong Srodowiska;

— dyrektywy harmonizacyjne zawieraja tylko zasadnicze wymagania, na-
tomiast szczegdly techniczne zawarte s3 w odpowiednich, zharmonizowanych
normach europejskich EN, ktorych stosowanie jest dobrowolne;

~ wyr6b, ktéry spelnia wymagania dyrektyw i oznaczony jest znakiem
CE, ma prawo byé wprowadzony na rynek dowolnego panstwa czlonkows-
kiego Unii Europejskiej.

Nowe Podejscie zostalo w 1989 r. uzupelnione przez Globalne Podejscie®
do badan i certyfikacji, ktére okresla obowigzujace w Unii Europejskiej
zasady oceny zgodnosci wyroboéw z przepisami i normami. W ramach
Globalnego Podejscia wyodrebniono osiem podstawowych moduléow, na
ktorych moga byé oparte procedury oceny zgodno$ci zastosowane w po-
szczegblnych dyrektywach, ustalono kryteria doboru tych modulow, a takze
zasady stosowania oznaczenia CE.

Oryginalno$é i nowoczesno$¢ regulacji opartych na Nowym i Globalnym
Podejéciu polega na tym, ze interwencj¢ prawa oraz wiladz publicznych
ogranicza si¢ do niezbgdnego minimum, pozostawiajac przedsigbiorstwom
jak najwigkszy wybdr co do sposobow wypelnienia przez nie ich publicznych
zobowigzan.

Dyrektywy Nowego Podejscia zdefiniowane sg jako te, ktore przewiduja
zastosowanie oznaczenia CE. OprOcz nich istnieja dyrektywy oparte na
zasadach Nowego Podejécia lub Globalnego PodejScia, nie przewidujace
oznaczenia CE'".

W Polsce zostanie wprowadzony nowy system oceny zgodno$ci w dniu
wejécia w zycie Protokotu do Ukladu Europejskiego w sprawie Oceny
Zgodnosci oraz Dopuszczania Wyrobow Przemystowych (PECA). Strona
polska przewiduje, ze Protok6t PECA zacznie obowigzywac 1 lipca 2003 r.
Jest to jednak uzaleznione od procesu ratyfikacji zarbwno w Polsce, jak
i w UE.

Wejscie w zycie Protokolu PECA oznacza mozliwo$¢ stosowania ozna-
kowania CE dla polskich wyrobéw, ktére dzigki temu beda swobodnie
cyrkulowaé¢ na Jednolitym Rynku. Wyroby pochodzace z UE oznakowane
CE wejda na polski rynek bez koniecznosci wykonywania dodatkowych

15 Tamze.

16 Council Resolution of 21 December 1989 on a Global Approach to Conformity Assessment
(0J C 10 z 16.01.90).

7 Trade and FDI Specialization Effects of the Single Market Programme European Economy,
[w:] Economic Evaluation of the Internal Market, ,European Economy” 1996, No. 4, s. 88-90.
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badan czy weryfikacji. W Polsce zaczng funkcjonowaé jednostki notyfiko-
wane dla dyrektyw objetych Protokolem. Minister gospodarki przekazal
w koncu 2002 r. listg ok. 20 jednostek, dla ktoérych rozpoczeto proces
autoryzowania oparty na zatwierdzonej procedurze. Bedzie tez funkcjonowal
system nadzoru rynku dla wyrobow objetych Protokolem PECA (zakres
obecnie funkcjonujacego systemu bedzie rozszerzony o wyroby objete dyrek-
tywami Nowego Podejscia).

Z koncem 2001 r. Ministerstwo Gospodarki rozpoczglo starania o pod-
jecie negocjacji i wejscie w zycie Protokolu PECA. Pierwsza runda negoc-
jacyjna odbyla si¢ we wrzeSniu 2002 r. Przewiduje si¢ zakorniczenie negocjaciji
w lutym 2003 r. Pierwsza faza Protokolu obejmie obszary regulowane
czterema dyrektywami, tzn. niskonapigciowg, maszynows, §rodkach ochrony
indywidualnej oraz kompatybilnosci elektromagnetyczne;.

Prace zwigzane z budowa w Polsce nowego systemu oceny zgodnosci,
ktory zastapi ,,stary” system obowigzkowej certyfikacji na znak bezpieczens-
twa ,,B”, podjeto w latach 1997-1998. Zakonczyly si¢ zawarciem z Komisja
Europejska ramowego porozumienia oraz zmiang ustawy o badaniach i cer-
tyfikacji, co pozwolilo m. in. na wprowadzenie do polskiego systemu pra-
wnego zasady uznawania deklaracji zgodnosci producenta. Deklaracja ta
jest potwierdzeniem producenta, na jego wylaczng odpowiedzialno$é, ze
wprowadzony przez niego na rynek wyrob jest wyrobem bezpiecznym,
spelniajagcym wymagania zawarte w okreslonej normie lub innym dokumencie
normatywnym. Kolejnym etapem bylo przyjecie w 2000 r. ustawy o systemie
oceny zgodnosci, akredytacji oraz zmianie niektoérych ustaw. Umozliwila
ona podjecie dalszych dzialan dla wdrozenia w Polsce unijnego systemu
oceny zgodnosci, przede wszystkim przez dostosowanie systemu akredytaciji
do wymogow UE oraz transpozycj¢ do krajowego systemu prawnego dyrek-
tyw nowego i globalnego podejscia. Nie zawierala ona natomiast postanowien
dotyczacych nadzoru rynku.

W roku 2002 parlament przyjal ustawg o systemie oceny zgodnosci,
ktora pozwala na pelne wdroZenie systemu oceny zgodnoéci z jego wszystkimi
elementami’®,

—_—

'® Komunikat na temat nowego systemu zgodnosci http://www.mg.gov.pl



ANEKS STATYSTYCZNY

Tabela 1
Zmiany strukturalne w przemysle w latach 1992-2000 wedlug intensywnosci wykorzystania czynnikéw wytworczych
Przychody Wynik Wynik -
S : ze Udziat | finansowy | finansowy Zifroduins Udziat
Czynnik wytwérezy Rok spraedaty %) it bextto n:séb %)
(min 1) (min 2t | (min 2y | °%0)
1. Dzialy pracochionne 1992 27 4277 28,0 -616,0 167,9 990 294
(produkcja artykuiéw spozywczych i napojow, produkcja 1993 33 775,5 26,3 —664.4 2237 1073 32,2
wyrobéw tytoniowych, produkcja tkanin, produkcja 1994 47 286,0 282 236,9 13054 1039 322
odziezy, wyprawianie i barwienie skor futerkowych, gar- 1995 66 2493 28,5 620,5 17439 1 067 328
bowanie i wyprawianie skor, produkcja toreb bagazo- 1996 70 672,1 27,2 983,1 13893 1021 29,7
wych, toreb recznych, wyrobéw rymarskich, uprzezy 1997 90 4549 27,1 11638 2622,1 1158 288
i obuwia, produkcja artykuiéw jubilerskich i podobnych, 1998 111 4323 248 781,1 2189,1 1 006 298
produkcja instrumentéw muzycznych, artykutéw sporto- 1999 116 610,1 23,7 -582,2 770,8 916 29,2
wych, gier i zabawek oraz zagospodarowanie odpadow) 2000 125 540,2 229 -176,0 1 000,7 851 288
2. Dzialy surowcochionne 1992 359978 36,7 -279,5 1481,1 846 25,1
(gérnictwo wegla kamiennego i brunatnego, wydobywanie 1993 48 4083 37,7 230,5 1 280,9 791 238
torfu, wydobywanie ropy naflowej i gazu ziemnego, ko- 1994 63 008,7 37,6 21929 42790 762 236
palnictwo rud uranu i toru, kopalnictwo rud metali, 1995 69 407,1' 29,9 15750 3236,6 752 23,1
pozostale gérnictwo i kopalnictwo, produkcja drewna 1996 79 141,1 30,4 -400,4 18203 925 26,9
i wyroboéw z drewna i korka, produkcja masy celulozo- 1997 89 9624 27,0 1 550,7 38885 855 26,8
wej, papieru i tektury, wytwarzanie produktéw koksowa- 1998 1446714 | 323 -2 635,2 -1 061,0 844 26,2
nia wegla, produktéw rafinacji ropy naftowej i paliw 1999 160 0649 325 -2 206,1 -617,9 823 26,2
Jjadrowych, produkcja mebli, oraz zaopatrywanie w ener- 2000 185 087,5 33,7 2227 20243 782 26,5
gi¢ elektryczna, gaz i wodg)
3. Dzialy standardowej produkcji o bazowej technologii | 1992 13 2787 13,6 -731.7 47,6 561 16,6
(produkcja wyrobéw z papieru i tektury, dzialainos¢ wy- 1993 16 597,3 12,9 -353,5 3441 547 16,4
dawnicza, prndukcja wyrobow z pozostatych surowcow 1994 23 7842 14,3 262,5 1 040,1 - 532 16,6
niemetalicznych, produkcja metali oraz produkcja metalo- 1995 35 065,9 15,1 14290 25712 539 16,6
wych wyrobow gotowych) 1996 39 814,2 15,3 953,5 18764 579 16,9
1997 59 1282 17,7 1 265,9 22723 L 553 17,3
1998 65 351,7 14,6 S 7680 | 16991 T o604 - | 179
1999 74 080,2 15,0 - 3542 1 505,2 568 18,1
2000 82 516,7 15,0 728,6 1 780,9 542 18,3
4a. Dazaly technologicznie intensywne opierajace si¢ na 1992 70128 - —4429 -1495 263 7.8
dostawach komponentow 1993 10 568,8 82 -2323 78,2 255 S
(produkcja widkien sztucznych, produkcja wyrobéw z gu- 1994 1245),0 . 74 80,5 484 8 255 79
my i tworzyw sztucznych, produkcja maszyn i aparatury 1995 18 7784 81 438,6 - 8430 262 8,1
elektrycznej oprécz sprzgtu o$wietleniowego oraz produk- 1996 15 499,1 6,0 9598 1524,1 220 64
cja czedci i akcesoriow do pojazdéw mechanicznych) 1997 19 251,2 58 9334 14325 182 57
3 1998 31 480,3 7,0 1236,6 1 875,6 3 253 .5
1999 36 341,1. © 14 836,0 14330 248 7.9
2000 42 7927 7,8 “ 636,1 913,6 240 8,1
4b. Dzialy technologicznie intensywne oparte na techno- 1992 14 365,5 146 -1061,3 -299,1 713 21,1
logii innowacyjnej 1993 19 118,1 149 -1 2022 -278,2 661 19,9
(produkcja chemikalibw i wyrobéw chemicznych, produ- 1994 20 940,1 12,5 4208 1262,7 634 19,7
kcja maszyn i urzadzen mechanicznych, produkcja ma- 1995 42 620,9 184 © 9425 2099,1 629 194
szyn biurowych i komputeréw, produkcja sprzgtu o$wie- 1996 550385 - 21,1 16572 3161,7° 691 20,1
tleniowego, produkcja sprzgtu i aparatury radiowej, tele- 1997 74 855,6 224 20128 352211 685 214
wizyjnej i komunikacyjnej, produkcja instrumentéw me- 1998 95 5799 21,3 2142 16483 632 18,7
dycznych, precyzyjnych i optycznych, zegaréw i zegar- 1999 105 627,6 214 -4239 8993 584 18,6.
kow, produkcja pojazdéw mechanicznych i nadwoz do 2000 113 3624 20,6 —-949,1 4180 541 18,3
nich oraz produkcja pozostalego sprzgtu transportowego) ~ ~

Zroédto: obliczenia na podstawie danych oﬁc_iahﬂ GUS (wg Europejskiej Klasyfikacji Dziatalnoici — EKD). Zastosowana w tabeli
klasyfikacja towaréw zostala opracowana na podstawie miedzynarodowego projektu sponsorowanego przez Komisj¢ Unii Europejskiej w ramach
Programu ACE 1993 ,Bezposrednie inwestycje zagraniczne Wschéd-Zachod”.
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Tabela Il

Polska 1992-2000 Struktura towarowa handlu zagranicznego wedlug intensywnosci wykorzys-

tania czynnikow wytwoérczych

Import Eksport
Grupa towarow Rok wartoéé :)wm:t:: wartos¢ m .
(3} owa
(min $) o (min $) A
1 P 3 4 5 6

1992 15 912,9 100,00 13 186,6 100,00

1993 18 834.4 100,00 14 143,1 100,00

1994 21 569,1 100,00 17 240,1 100,00

1995 29 (49,7 100,00 22 8949 100,00

Ogélem 1996 37 136,7 100,00 24 4398 100,00
1997 42 307, 100,00 25 751.3 100,00

1998 47 053,6 100,00 28 228.9 100,00

1999 459112 100,00 27 407.4 100,00

2000 48 940.2 100,00 31 651.3 100,00

1992 5 039,6 31,67 4 308,1 12,67

1993 5 010,0 26,6 3 566.9 25,22

1994 51701 23,97 41583 2,12

1995 6 431.6 2214 51582 22,53

L :‘:r“(’,‘w'zocm‘me 1996 8 2114 211 51374 21,02
1997 8 3277 19,68 57208 22,22

1998 7 603.9 16,16 53014 18.78
1999 72813 15.86 45778 16.70

2000 95122 19,44 49411 15,61

1992 2 765,7 1738 31120 23,6
1993 43319 23,00 4 4720 31,62

1994 5327.6 2,1 58340 33,84

£ 2 1995 71811 24,72 8 166,6 35,67
ot SARE 1996 8 676.9 23,36 8 9921 36,79
1997 97291 23,00 9 497.1 36,88

1998 11 0152 23,41 10 314.8 36,54

1999 10 847.5 23,63 10 228.5 37,32

2000 9 694,8 19.81 10 754.4 33,98

1992 19318 12,14 2 6927 20,42

1993 2 4673 13,10 30238 21,38

1994 2 756.5 12,78 36325 21,07

1. Towary we 1 1208y : 1ERRAd R lsns I aka
kapitalochlopne | g0, 7108.7 16,8 5011.7 19.46
1998 8 464.9 17,99 5216,7 18.48

1999 8 436.3 18,38 5 320.8 19.41

2000 9 110.6 18,62 6 594.2 20,83
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Tabela 11 (cd.)
1 2 3 4 5 6

1992 2 511,1 15,78 929,7 7,05

1993 3103,9 16,48 8344 5,90

IV. Towary 1994 36430 16,89 9844 5,71
technologicznie 1995 5 051,7 17,39 1 4447 6,31
intensywne 1996 61728 16,62 1 558 6,37
latwe do 1997 72104 17,04 1 878,7 7,30
imitowania 1998 8 220,3 17,47 2091,8 7,41
1999 8 706 18,96 1 990,7 7,26

2000 9 296,8 19,00 24331 7,69

1992 34754 21,84 20743 15,73

1993 3 870,5 20,55 2 2389 15,83

IV. Towary 1994 4 566,2 21,17 2 618,8 15,19
technologicznie 1995 62224 21,42 3 631,1 15,86
intensywne 1996 8 277,5 22,29 4 195 17,16
trudne do 1997 9 828 23,23 3 630,2 14,10
imitowania 1998 11 659,9 24,78 5 298,6 18,77
1999 10 5584 23,00 5 283,5 19,28

2000 11 247,5 2298 6 921,9 21,87

Zrodlo: obliczenia wlasne na podstawie danych oficjalnych GUS, Warszawa, odpo-
wiednie lata.

Klucz grupowania towaréw — (rodzaj wyrobow): (1) WYROBY SUROWCOCHLONNE:
zywnos¢ i zwierzeta zywe SITC 0, surowce niejadalne oprocz wibkienniczych SITC 2-26, paliwa
i smary bez pradu elektrycznego SITC 3-35, oleje i tluszcze jadalne SITC 4, nawozy chemiczne
SITC 56; (2) WYROBY PRACOCHLONNE: surowce widkiennicze SITC 26, wyroby przemys-
lowe nizej przetworzone bez wyrobow gumowych, zelaza, stali i metali niezelaznych SITC 6-(62,
67, 68), pozostale wyroby przemyslowe bez instrumentéw precyzyjnych, aparatow i sprzgtu
optycznego SITC (Rev.) 8-86, SITC (Rev. 2) 8-(87,88), SITC (Rev. 3) 8-(87,88); (3) WYROBY
KAPITALOCHLONNE: napoje i tytonn SITC 1, prad elektryczny SITC 35, barwniki, garbniki
SITC 53, olejki eteryczne i substancje zapachowe SITC 55, wyroby gumowe SITC 62, zelazo
i stal SITC 67, metale niezelazne SITC 68, pojazdy drogowe SITC, Rev. 732, 733, SITC (Rev. 2)
78, SITC (Rev. 3) 78; (4) WYROBY TECHNOLOGICZNIE INTENSYWNE, LATWE DO
IMITOWANIA: chemikalia organiczne SITC 51, chemikalia nieorganiczne SITC (Rev.) 51, SITC
(Rev. 2) 52, SITC (Rev.3) 52, wyroby lecznicze i farmaceutyczne SITC 54, zywice, tworzywa
sztuczne SITC (Rev.) 58, SITC (Rev. 2) 58, SITC (Rev. 3) 57, 58, inne wyroby chemiczne SITC
(Rev.) 59, SITC (Rev. 2) 59, SITC (Rev. 3) 59-593, maszyny biurowe i komputery SITC (Rev.)
714, SITC (Rev. 2) 75, SITC (Rev. 3) 75, aparaty i urzgdzenia telekomunikacyjne SITC (Rev.)
724, SITC (Rev. 2) 76, SITC (Rev. 3) 76; (5) WYROBY TECHNOLOGICZNIE INTENSYW-
NE, TRUDNE DO IMITOWANIA: materialy wybuchowe i pirotechniczne SITC (Rev.) 57,
SITC (Rev. 2) 57, SITC (Rev. 3) 593, maszyny i urzgdzenia transportowe oprocz maszyn
biurowych i komputeréw, aparatow i urzgdzen telekomunikacyjnych oraz pojazdow drogowych
SITC (Rev.) 7714, 724, 732, 733), SITC (Rev. 2) 7(75, 76, 78), SITC (Rev. 3) 775, 76, 78),
instrumenty precyzyjne, aparaty, sprzgt optyczny, zegary i zegarki SITC (Rev.) 86, SITC (Rev. 2)
87, 88, SITC (Rev. 3) 87, 88, szerzej na ten temat Z. Wysokinska, Konkurencyjnosé
w miedzynarodowym i globalnym handlu technologiami, PWN, Warszawa 2001, rozdz. V.
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COMPETITIVENESS OF SMALL AND MEDIUM SIZED ENTERPRISES
IN THE EUROPEAN UNION AND IN POLAND
(with special reference of the Region of Lbdi)
(Summary)

The aim of the paper is to search determinants and to define characteristics of small and
medium-sized enterprises (SMEs) in Poland against the backdrop of deepening and widening
of the European integration process. Such firms are exposed to strong competitive pressures,
when barriers to goods, services and capital movements disappear within the integrated area.

At the end of 2001 almost 3.4 million enterprises were registered in Poland, of which
99.8% were SMEs. According to estimates, about 1.8 million of enterprises out of their total
number are in fact economically active. Compared with 1990 the number of SMEs increased
by almost 330%.

The largest increment of new businesses took place among the smallest enterprises (and in
that group in enterprises employing to 5 persons); the group of the medium-sized enterprises
grew the least. In the years 1993-2000 the share of the SME sector in turnover from sales of
products, goods and materials was steadily ascending in the whole economy. In 1993 it was
40%, in 1998 over 51%, and in 2000 about 64%. An average size of a Polish enterprise is
smaller than in the EU, bemg 3.3 persons.



