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Umowa faktoringu jako przyklad empirycznego
ksztaltowania si¢ stosunkow obligacyjnych
w dobie konwergencji systeméw prawa'

Factoring agreement as an example of the empirical development of
obligation relations in context of law’s systems convergence

Abstrakt

Rozwoj faktoringu w Europie nastapit dopiero w péznych latach 50. XX w.,
pdzniej niz wyksztalcil si¢ on w panstwach tradycji common law. Przedsta-
wiona w artykule geneza faktoringu potwierdza duza ewolucje tej instytucji
prawnej, ktorej ramy prawne byly (i nadal s3) budowane poprzez lata prak-
tyki. Aktualnie dominujaca tendencjg jest przenikanie, wrecz recypowanie,
wspolczesnego systemu common law (prawa powszechnego) do prawa
kontynentalnego. Przykladem jest wlasnie wlaczenie do kontynentalnego
prawa kontraktowego nowych typow stosunkéw prawnych, wyksztalconych
w amerykanskiej praktyce gospodarczej, takich jak faktoring. Powtarzalno$¢
w obrocie transakeji faktoringowych i systematyczne ujednolicanie si¢ prak-
tyki zawierania transakeji faktoringowych droga zwyczajow, a nastepnie jej
analiza na gruncie orzecznictwa i doktryny prawa, wyksztalcito na odrebny
typ umowy — umowe faktoringu.

1 Niniejszy tekst opiera si¢ na rozprawie doktorskiej autora, obronionej w 2018 r.
w INP PAN (promotor prof. dr hab. A. Bier¢).
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Stowa kluczowe: factoring, stosunek zobowigzaniowy, prawo umow,
globalizacja

Abstract

The development of factoring in continental Europe took place only in the late
1950s, later than in the countries of the common law tradition. The presented
in the article genesis of factoring confirms a large evolution of this legal in-
stitution, the legal framework of which was (and still is) built through years
of practice. At present, the dominant tendency is the penetration, or even
the adoption, of the contemporary common law system into continental law.
An example is inclusion into continental contract law of new types of legal
relations, developed in American economic practice, such as factoring. The
repeatability of factoring transactions in turnover and the systematic unifica-
tion of the practice of concluding factoring transactions by custom, and then
its analysis based on jurisprudence and legal doctrine, resulted in a separate
type of contract — factoring contract.

Keywords: factoring, obligation relationship, contract law, globalization

1. Wstep

Internacjonalizacja wspoétczesnych stosunkéw gospodarczych sprawia, ze
prawnicy zajmujacy si¢ prawem prywatnym coraz czesciej stykaja sie z insty-
tucjami obcych systeméw prawnych. Jest to konsekwencja idei konwergencji
kultur prawnych, rozumianej jako niwelowanie réznic kulturowych, zbli-
zanie prawa i koncentracja trendéw unifikujacych’. Mozna ja obserwowaé
w perspektywie prawnej odnoszacej si¢ zardwno do konkretnych systemow
prawnych, jak i ich typow. W przypadku europejskiej integracji prawnej jest
to nawigzanie do kultury anglosaskiej i romansko-germanskiej.

Wraz z ewolucja wzorcéw kulturowych dokonuje si¢ zmiana przekonan
normatywnych dotyczacych dziatan prawnych zwigzanych z obszarem tworze-
nia prawa. Powszechnie utarlo si¢ przekonanie, ze znacznie mtodsza i mniej
rozwinieta, ale na wskro$ pragmatyczna kultura common law czerpie wiecej
ze starszej i bardziej rozwinietej kultury prawa stanowionego niz odwrotnie’.

2 W pismiennictwie polskim zob. R. Tokarczyk, Tworzenie prawa: pomiedzy kulturg
prawa stanowionego i kulturg common law, [w:] O. Nawrot, S. Sykuna, J. Zajadto (red.),
Konwergencja czy dywergencja systemow prawnych?, Warszawa 2012, s. 5 i nast.

3 H. Duszka-Jakimko, Idea konwergencji kultur prawnych w perspektywie integracyjnej,
»Przeglad Prawa i Administracji” 2011, nr 86, s. 33.
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Przyjmuje sie, ze kazdy rozwiniety system prawny zawiera mniej lub wigcej
zapozyczen z innych systemoéw prawnych. Do czasu globalizacji prawo pry-
watne funkcjonowalo w ramach prawa krajowego i miedzynarodowego prawa
prywatnego. Obecnie podlega przeobrazeniom znacznie bardziej niz kiedys.

Przenikanie wspolczesnego systemu common law do prawa kontynen-
talnego przejawia si¢ zasadniczo poprzez probe wlaczenia do krajowych
systemow prawa kontraktowego nowych typow stosunkéw prawnych, ktore
wyksztalcily sie i rozwinety w systemie anglosaskim. Przykladem takich sto-
sunkow jest chociazby leasing, franchising, czy faktoring, ktére swoja geneze
majg w Ameryce Pélnocnej i s3 przykltadem empirycznego ksztaltowania sie
stosunkéw prawnych.

2. Geneza i ewolucja faktoringu

Nazwa ,faktoring” wywodzi si¢ wedtug jednych od facinskiego stowa facere,
czyli robi¢, czyni¢*, wedlug innych bezposrednio od angielskiego pojecia
factoria, ktore oznacza osade handlowg europejskich kupcéw na zamorskich
obszarach® oraz factor, okreslajacego osobe dzialajacg lub prowadzaca trans-
akcje w czyims$ imieniu®.

W literaturze przedmiotu mozna znalez¢ rézne opinie na temat genezy
taktoringu. Jedni autorzy twierdza, ze historia faktoringu jest tak stara jak
historia pienigdza, a pierwsze transakcje faktoringowe byly znane juz w sta-
rozytnej Babilonii (w epoce Hammurabiego w latach 1850-1792 p.n.e.”),
gdzie dziataly osoby posredniczace w zarzadzaniu wierzytelnosciami oraz
zajmujgce si¢ inkasem, zabezpieczeniem i finansowaniem nalezno$ci. Znalezli
oni nastgpnie swoich nasladowcéw wérdd Fenicjan oraz w hellenistycznym
swiecie Grekéw i Rzymian®. Uwaza si¢ tez, ze w I1I tysiacleciu przed nasza erg
kupcy z Mezopotamii sprzedawali towary na zasadach kredytu kupieckiego
(z odroczonym terminem platnosci) i w sytuacji, gdy potrzebowali gotéwki,

4 J. Grzywacz, Faktoring, Warszawa 2005, s. 32.

5 S. Rutberg, Factoring North of the Border, ,,Secured Lender“1993, t. 49, nr 4, s. 52.

6 K. Kreczmanska-Gigol, Opfacalnos¢ faktoringu dla przedsigbiorcy i faktora, Warszawa
2007, s. 13.

7 A.Rogacka-tukasik, Factoring w obrocie krajowym i migdzynarodowym, Warszawa
2011, s. 17.

8 K. Kreczmanska-Gigol, Faktoring w teorii i w praktyce, Gliwice 2007, s. 7; L. Stecki,
Umowa faktoringu, Torun 1994, s. 5 i nast.
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nie czekali, az uplynie termin zaptaty, lecz za zgoda dluznika sprzedawali
wierzytelno$¢ osobie trzeciej’.

Badacze historii prawa prywatnego twierdza, ze rozwoj instytucji faktora
przypada na wiek XIV (pierwowzorem ma by¢ w tym okresie agent lub komi-
sant dzialajacy w handlu kolonialnym)'® badz na wiek XVIII, kiedy nastgpita
intensywna kolonizacja Indii przez Imperium Brytyjskie''. W czasie tej kolo-
nizacji angielscy faktorzy posredniczyli w sprzedazy towaréw oraz udzielali
pozyczek na przyszte dostawy towaréw z Anglii.

Poczatki podmiotéw faktoringowych datowac¢ nalezy -moim zdaniem
- na XVI w,, kiedy to rozwijal si¢ handel z koloniami zamorskimi. Lokalni
producenci korzystali wowczas z ustug posrednikéw lub komisarzy, ktorzy
zajmowali si¢ wieloma réznymi interesami handlowymi w jednej lub kilku
zagranicznych spétkach. Dalo to poczatek ,, klasycznemu” czy ,,kolonialnemu”
faktoringowi. Wielu europejskich producentéw chciato znalez¢ dla swoich
towaréw rynki zbytu w koloniach. Nie znali jednak nowych lokalnych ryn-
kow i nie mieli tam magazynow. Rozwigzaniem tego problemu okazala si¢
wspolpraca z faktorami.

Formula ta zostata opracowana ze szczegélnym uwzglednieniem relacji
Wielkiej Brytanii z wybrzezem Stanéw Zjednoczonych, stanowigcym wazny
kierunek dla przemystu tekstylnego (gléwnie produkcji welny) Wielkiej Bry-
tanii. Ich przedstawiciele handlowi napotykali trudnosci, w tym spowolnienie
komunikacji, jaka implikowal handel zamorski, utatwiajac prace handlowcom,
ktdrzy sprzedawali swoje towary na dalekich i nieznanych rynkach (agent fac-
toring). Faktorzy petnili przy tym inne funkcje marketingowe i dystrybucyjne,
w tym doradztwo w kwestii popytu na produkty i ich skladowania, tak, aby
manufaktury mogly wysyta¢ towar do faktoréw, ktérzy przekazaliby towar
docelowemu odbiorcy.

»Bawelniani faktorzy” z czasem zaczeli pelnic kolejne funkcje. W imie-
niu manufaktur sprawowali niektore decydujace funkcje finansowe. Udzielali
porad kredytowych odnosnie ilosci towaréw sprzedawanych potencjalnemu
klientowi . Co najwazniejsze, byli rowniez gwarantami platnosci na rzecz
manufaktur, przejmujac pelng odpowiedzialnos¢ za zdolnos¢ kredytowq klien-
tow (credit factoring). W celu wlasnego zabezpieczenia, faktorzy ustanowili

9 C. Livijn, Factoring — with a View to History, [w:] K.E. Hagenmiiller, H.]. Sommer
(red.), Factoring - Handbuch, Frankfurt am Main 1987, s. 13.

10 B.A. Diehl-Leistner, Internationales Faktoring. Eine Rechtsvergleichende Darstellung
zum Recht der Bundesrepublik Deutschland, Frankreich und der USA unter Einschluss der
UNIDROIT Konvention iiber das Internationale Faktoring, Monachium 1992, s. 29 i nast.

11 Szerzej A. Calus, Prawo cywilne i handlowe patistw obcych, Warszawa 1985, s. 20-238.
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rezerwy na pokrycie roszczen dotyczacych wadliwego towaru oraz wszelkich
spowodowanych tym sporow. Wreszcie, co réwnie wazne z historycznego
punktu widzenia, faktorzy wzbogacili finansowanie na rzecz manufaktur na
bazie wartosci sprzedanych towaréw. Tak wiec, faktoring, w ksztalcie w jakim
go znamy obecnie, znajduje pelne odzwierciedlenie gospodarcze w finansowej
dzialalnosci faktoringowej, ktdra istniafa juz 600 lat temu'.

W XIX w., kiedy faktoring stawal si¢ coraz powszechniejszy w Stanach
Zjednoczonych, a wigc w kraju, w ktérym si¢ pierwotnie rozpowszechnial,
zaczal popadac w nielaske. Pod koniec XIX w. Stany Zjednoczone wprowadzity
wysokie cta ochronne (tzw. McKinley tarrifs) na wiele wyrobéw importowa-
nych. Miedzy innymi w 1890 r. tekstylia obtozono ctem w wysoko$ci 49,5%".
Polityka majaca na celu forsowanie rozwoju przemystu amerykanskiego do-
prowadzita do wyeliminowania prawie calego importu produktéw tekstylnych
z Europy. Chcac pozosta¢ na rynku, faktorzy w Stanach Zjednoczonych musieli
zaoferowac swoje ustugi producentom krajowym, zmieniajac zasady i zakres
swej dziatalnosci. W 1890 r. nowojorski faktor Oelbermann, Dommerick & Co.
pierwszy zrezygnowal ze skladowania towaréw i ich sprzedazy w imieniu
producenta w zamian oferujac nowoczesne ustugi faktoringowe, takich jak
prowadzenie ksigg handlowych klienta, kontrola kredytowa czy inkasowanie
nalezno$ci. Wkrétce potem inni amerykanscy faktorzy poszli za jego przy-
kfadem. Mozna zatem powiedzie¢, ze nowoczesna dzialalnos¢ faktoringowa
zostala zapoczatkowana pod koniec XIX w., kiedy to faktorzy przestali od-
grywac role agentéw handlowych.

Dzigki szybkiemu wzrostowi konkurencji, ustugi faktoringowe byly juz
dobrze rozwinigte w latach 30. XX stulecia'®. Proces industrializacji, wraz
z ogromng poprawa w sektorach transportu i komunikacji, umozliwit dostaw-
com rozprowadzanie swoich produktow bezposrednio do klientéw w ramach
wlasnej sieci dystrybucji, co oznaczalo to cofnigcie si¢ do poczatkowej funkcji
handlowej podmiotéw faktoringowych. Zamiast tego podmioty te specjali-
zowaly sie ogdlnie w kwestiach finansowych, w szczegdlnosci w udzielaniu
kredytéw. Nowe podmioty faktoringowe réwniez musiaty dostosowac si¢ do
zmieniajacej sie rzeczywistosci. Z jednej strony, gdy nie byly juz w posiadaniu
produktéw, nie mogty czerpac zyskéw z ,,zastawdw”. Z drugiej zas, zalozenie
ryzyka niewyplacalnosci bylo postrzegane jako forma zabezpieczenia, a zatem

12 P. Fischoeder, Factoring in Deutschland, Kéln 1963, s. 5 i nast.; K. Bette, Das
Factoring-Geschdft Praxis und Rechtsnatur in Deutschland im Vergleich zu anderen Formen
der Forderungsfinanzierung, Stuttgart—Wiesbaden 1973, s. 21 i nast.

13 'W. Schwarz, Factoring, Stuttgart 1993, s. 14.

14 D. Hawkins, The Business of Factoring, Londyn 1993, s. 8.
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dzialalno$¢ ta mogta by¢ wykonywana wylacznie przez zaklady ubezpieczen,
a nie podmioty faktoringowe.

Dopiero w roku 1930, po czesci wskutek wielkiego kryzysu, faktorzy
rozszerzyli swoja dzialalno$¢ poza wiokiennictwo, docierajac do hurtownikow
oraz sprzedawcow detalicznych innych towaréw. Po 1931 r. spoéiki faktoringo-
we skorzystaly na kryzysie monetarnym i bankowym, ktéry dotknat lokalne
banki handlowe. Faktorzy nie podlegali nadzorowi i regulacjom nalozonym
na banki komercyjne, o ile nie byli czescig holdingu bankowego. W ten spo-
sob podmioty faktoringowe mogly by¢ bardziej elastyczne przy udzielaniu
kredytéw czy ustalaniu stopy procentowej. Dalo to poczatek tzw. nowemu
taktoringowi i podmiotom faktoringowym, jakie znamy obecnie'.

W latach 50. i 60. XX stulecia wielu producentéw w Stanach Zjednoczo-
nych dostrzeglo szans¢ swego rozwoju w handlu z Europg, ktdrej rynek stat
sie szczegolnie atrakcyjny po utworzeniu w 1957 r. Europejskiej Wspolnoty
Gospodarczej. W $lad za przedsigbiorcami poszly amerykanskie instytucje
finansowe. Jedng z nich byt First National Bank of Boston (FNBB), majacy do-
brze rozwinigty departament faktoringowy. W 1961 r. otworzyl on w Wielkiej
Brytanii wraz z lokalnym partnerem spdtke International Factors Ltd. Byta to
pierwsza instytucja faktoringowa dzialajgca poza Ameryka Péinocng. Spétka ta
wraz z FNBB byly okreslane mianem International Factors Group (IF-Group,
IFG) i uznawane za pierwsza migdzynarodows sie¢ instytucji faktoringowych'®.

W poréwnaniu do rozwoju faktoringu w Wielkiej Brytanii i Stanach
Zjednoczonych, w Europie jego rozwoj nastapit dopiero w péznych latach 50.
XX w., a faktoring jako taki zaistnial w Europie na dobre dopiero w latach 70."

3. Stosunek zobowigzaniowy faktoringu

Zarysowana powyzej geneza faktoringu potwierdza duzg ewolucje tej instytucji
prawnej, ktérej ramy prawne byty (i nadal s3) budowane poprzez lata praktyki.
Powtarzalno$¢ w obrocie transakgji faktoringowych i systematyczne ujedno-
licanie si¢ praktyki zawierania transakcji faktoringowych droga zwyczajow,
a nastepnie jej analiza na gruncie orzecznictwa i doktryny prawa, wyksztalcito
na odrebny typ umowy — umowe faktoringu.

15 K. Bette, Das Factoring-..., s. 22 i nast.

16 J. Kohnstamm, The Geographic Spread of Factoring, [w:] K.E. Hagenmiiller,
H.J. Sommer (red.), Factoring - Handbuch..., s. 186.

17 L. Stecki, Umowa..., s. 13-14.
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Pojeciem faktoringu okresla sie transakcje pomiedzy profesjonalnymi
uczestnikami obrotu gospodarczego, z ktorych jeden z nich - faktor jest wy-
specjalizowanym w tym zakresie przedsigbiorstwem (gldwnie bankiem, ale takze
odrebnymi spotkami faktoringowymi), a wierzytelnosci, jakimi jest zaintere-
sowany, pochodzg gléwnie z uméw o dostawe towaréw lub swiadczenie ustug.
Powyzsze cechy wyrozniaja — indywidualizujg tez wierzytelnosci faktoringowe
w obrocie. Faktor nabywa od faktoranta wierzytelnosci z okreslonych rodzajéow
stosunkéw prawnych, takich jak umowa dostawy, sprzedazy, $wiadczenia ustug.

Faktor nabywa w ramach transakcji tyle praw, ile przystuguje jego po-
przednikowi prawnemu. W wyniku nabycia wierzytelnosci, przechodzi na
niego ogot uprawnien przystugujacych dotychczasowemu wierzycielowi (fak-
torantowi), ktory zostaje wytaczony ze stosunku zobowigzaniowego, jaki faczyt
go z dtuznikiem. Wierzytelnos$¢ faktoringowa przechodzi na nabywce w takim
stanie, w jakim byla w chwili zawarcia umowy faktoringu. Wraz z wierzytel-
noscig gléwna przechodza prawa zwiazane z jej wlasciwoscia, a wiec wszelkie
prawa zwigzane, uboczne i akcesoryjne'.

Przedmiotem faktoringu s3 jeszcze niewymagalne wierzytelnosci istnie-
jace oraz pieniezne wierzytelnosci przyszle. Mniej popularny jest natomiast
obroét wierzytelnosciami juz wymagalnymi albo czysta nadzieja na powstanie
wierzytelnosci®.

4. Modele faktoringu

W praktyce obrotu gospodarczego wyrdznia si¢ rozne postacie faktoringu®.
W zaleznosci od umiejscowienia ryzyka wyptacalnosci diuznika faktoringo-
wego wskazuje sie najczesciej:

a) faktoring pelny (klasyczny, bez regresu; non recourse factoring, echtes
Factoring, Factoring ohne Regress, ' affacturage classique) — wraz z cesja
wierzytelnosci na faktora przechodzi ryzyko niewyptacalnosci dtuznika
i w przypadku, gdy dluznik nie jest w stanie splaci¢ wierzytelnosci, faktor

18 QOgraniczeniem moze by¢ jednoczesne przeniesienie wraz z wierzytelnoscig praw
osobistych i rzeczowych. Zob. W.]. Kocot [w:] W.J. Katner (red.), Prawo zobowigza - umowy
nienazwane, System Prawa Prywatnego, t. 9, Warszawa 2015, s. 298.

19 W.J. Kocot [w:] W.J. Katner (red.), Prawo zobowigza#..., s. 330-331.

20 Na temat roznych modeli faktoringu zob. w szczegdlnosci A. Rogacka-Lukasik,
Factoring w obrocie..., s. 75-91; D. Podedworna-Tarnowska, Faktoring w Polsce. Szanse
i zagrozenia, Warszawa 2007, s. 20-29; I. Heropolitaniska, P. Kawaler, A. Koziol, Skup i sprzedaz
wierzytelnosci przez banki (cesja, faktoring, dyskonto, sprzedaz publiczna i niepubliczna),
Warszawa 2000, s. 89 i nast.
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b)

nie ma prawa regresu w stosunku do zbywcy wierzytelnosci. Ta forma fak-
toringu jest korzystna dla zbywcy wierzytelnosci, bowiem po dokonaniu
transakcji sprzedazy towaru lub ustugi na rzecz dtuznika, faktorant od
razu dysponuje srodkami finansowymi i wyzbywa si¢ odpowiedzialnosci
za ewentualng niewyplacalno$¢ diuznika. Ci¢zar odpowiedzialnosci za
niewyplacalno$¢ dluznika spoczywa na faktorze, ktéry przy tej formie
faktoringu analizuje gléwnie sytuacj¢ finansowa dtuznika jako zobowia-
zanego do zapfaty.

faktoring niepelny (z regresem; recourse factoring, unechtes Factoring, Fac-
toring mit Regress, | affacturage avec mandat de gestion, |"affacturage avec
recours) — dokonanie zbycia wierzytelnosci nie obejmuje przejecia ryzyka
niewyplacalnosci dluznika wobec faktora. Jest to de facto zaciagnigcie
kredytu krotkoterminowego przez faktoranta, bowiem w przypadku nie-
dokonania zaptaty przez dtuznika, musi on to uczyni¢ na rzecz faktora. Ta
forma faktoringu powinna w pierwszej kolejnosci znalez¢ zastosowanie
przy finansowaniu kredytéw kupieckich, udzielanych przez dostawce
dla godnych zaufania odbiorcéw, kiedy wydluzone terminy platnosci
wynikajg ze specyfiki prowadzonej dzialalnos$ci. Faktorant ponosi od-
powiedzialnos¢ wobec faktora. Obcigzaja go skutki niesptacenia kwoty
wierzytelno$ci w terminie.

faktoring mieszany - polaczenie faktoringu pelnego i niepetnego. W umo-
wie faktoringowej strony ustalajg wysokos¢ tzw. kwot granicznych,
wyrazonych kwotowo badz procentowo, za ktore faktor przejmuje na
siebie odpowiedzialno$¢, zobowiazujac sie ponies¢ ryzyko w razie niewy-
placalnosci kontrahenta. Oznacza to, ze zadluzenie do okreslonej wartosci
pokrywa faktor, natomiast powyzej ustalonego limitu odpowiedzialno$¢
ponosi faktorant, ktéry zobowiazuje si¢ do sfinansowania pozostatego
diugu z wlasnych $rodkéw. Faktorant ma réwniez mozliwos¢ zachowania
pelnego regresu wobec przedsigbiorstwa, gdy wystepuja kwestie sporne
miedzy dostawcg a odbiorcg towarow lub ustug.

Majac na wzgledzie zawiadomienie dtuznika wyrdznia sie:

a)

taktoring jawny (notyfikowany, otwarty; open factoring, disclosed factoring,
offene Factoring) — dluznik zawiadamiany jest natychmiast o zawarciu
umowy faktoringu; sama notyfikacja umowy nie ma wplywu na jej
wazno$¢, jednak ma wplyw na ryzyko faktora, ktéry staje sie nowym
wierzycielem dluznika faktoringowego. Jesli dtuznik nie zostanie zawiado-
miony o zawarciu umowy lub tez zostanie zawiadomiony zbyt p6zno, tzn.
wtedy gdy dokonat juz platnosci na rece dotychczasowego wierzyciela,
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to faktor nie ma prawa dochodzi¢ od niego zaptaty naleznosci. Ptatnosci
takiej moze domagac sie jedynie od faktoranta.

b) faktoring tajny (nienotyfikowany, ukryty; confidential factoring, undi-
sclosed factoring, stilles-verdeckets-factoring, laffacturage confidentiel)
- polega na niezawiadomieniu dtuznika o zawarciu umowy faktoringo-
wej. Przy takiej konstrukcji faktoringu, dlug sptacany jest przez dtuznika
faktorantowi, ktéry nastepnie przekazuje go faktorowi.

c) faktoring pdljawny (pdtotwarty; laffacturage semi-confidentiel) — pole-
ga na zawiadomieniu dluznika o zawarciu umowy faktoringu dopiero
w momencie wezwania go przez faktora do uregulowania wierzytelnosci,
tj. gdy zbliza sie termin platnosci.

Ze wzgledu na moment dokonania zaplaty za sprzedang wierzytelno$¢ wy-

roznia sie:

a) faktoring dyskontowy (przyspieszony; advance factoring) — przypomina
z reguly dyskonto weksli; faktorant otrzymuje wierzytelno$¢ od faktora
w momencie zawarcia umowy faktoringowej, czyli bez wzgledu na date
zaplaty wierzytelnosci przez dluznika.

b) faktoring zaliczkowy (collection factoring, laffacturage forfaitaire) - polega
na otrzymaniu przez faktoranta okreslonej zaliczki od faktora. Zalezy
ona od wartosci oraz terminu splaty wierzytelnosci. Pozostala czes¢ wie-
rzytelnosci faktorant otrzymuje w rzeczywistym terminie pfatnosci lub
w momencie, kiedy diuznik ureguluje zobowigzania.

c) faktoring wymagalnos$ciowy (zwany terminowym; maturity factoring, Fil-
ligkeits-Factoring) — polega na otrzymaniu przez faktoranta wierzytelnosci
w momencie faktycznego uregulowania zobowigzania przez diuznika.
Ponadto ze wzgledu na zasigg terytorialny transakcji faktoringowych wy-

réznia si¢ faktoring krajowy (w ktérym strony transakcji majg swoje siedziby

w tym samym kraju) oraz miedzynarodowy (w ktérym co najmniej jeden

z podmiotéw ma swoja siedzib¢ w innym kraju niz pozostate podmioty).

W faktoringu miedzynarodowym mozna z kolei wskazac na faktoring bezpo-

$redni (importowy i eksportowy) oraz posredni (system dwdch faktorow)*.
Jednoczesnie nalezy wskazac, ze transakeje faktoringowe moga przybierac

rézne formy w zaleznosci od indywidualnych potrzeb klientow, jak tez samej
gotowosci do ich zaspokajania przez faktoréw. Do najczesciej spotykanych,
szczegolnych form zalicza si¢ faktoring powierniczy, w ktérym faktor upowaz-

21 Blizej co do systemu dwoch faktorow zob. H.J. Sommer, Grenziiberschreitendes
Factoring im Zwei-Factor-Verfahren, [w:] K.F. Hagenmiiller, H. Sommer, J. Heinrich, U. Brink
(red.), Handbuch des nationalen und internationalen Factoring, Frankfurt am Main 1997,
s. 29.
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niony jest przez bank faktoranta do $ciggania wierzytelnosci i wykonywania
okreslonych ustug bez jednoczesnego przejecia ryzyka wyptacalnosci (wowczas
dzialania faktora odbywajg si¢ na rzecz banku faktoranta a nie na rzecz jego
samego). Innym rodzajem jest metafaktoring, w ktérym ryzyko wyptacalnosci
dluznika rozklada si¢ pomiedzy bank faktora a faktoranta dzigki przelewowi
wierzytelnosci, dokonanemu przez faktoranta w jego banku, ktory z kolei
zawiera umowe z okreslong instytucja faktoringowa™.

W praktyce obrotu spotyka si¢ rowniez faktoring odwrotny (reverse
factoring), ktéry w swoich cechach ma niewiele wspélnego ze zwyktym fakto-
ringiem. Klasyczny faktorant staje sie tu duznikiem faktoringowym, w ktérego
imieniu faktor optaca zobowigzania. Dzigki temu, ze zaplate za faktury gwa-
rantuje faktor, faktorant ma szanse wynegocjowa¢ dtuzsze terminy platnosci
lub otrzyma¢ wiekszy upust z racji wczesniejszej splaty. Dostawca réwniez
korzysta na przystapieniu do umowy - otrzymuje zaplate w terminie lub nawet
przed jego zapadnieciem. Znaczacg réznicg jest tu tez umiejscowienie ryzyka
transakcji — cale pozostaje po stronie faktoranta — dluznika. Podwyzszone
wymagania wplywaja na ograniczenie mozliwosci uzyskania finansowania
faktoringiem odwrotnym. Jednak ze wzgledu na to, Ze inicjatorem wspodtpracy
jest odbiorca produktow/ustug, o wiele tatwiejsza jest analiza jego sytuacji
finansowej, a jej koszty sa nizsze. Podobnie jak w przypadku klasycznego
faktoringu, istnieje kilka odmian faktoringu odwrotnego. Gléwnym czynni-
kiem réznicujacym jest moment dokonania zaplaty przez faktora. Wyrdznia
sie przykladowo:

a) faktoring odwrotny dyskontowy - faktor optaca fakture przed terminem
platnosci, natomiast faktorant wzgledem faktora — w terminie ptatnosci;

b) faktoring odwrotny wymagalnosciowy - faktor optaca nalezno$¢ w termi-
nie zapadalnos$ci dokumentu, a faktorant oddaje pienigdze w dodatkowym
terminie zawartym w umowie;

c) faktoring odwrotny dyskontowo-wymagalnosciowy (bedacy polaczeniem
dwdch wezesniej wymienionychh rodzajéw) —faktor optaca faktury przed
terminem, a faktorant — w dluzszym, ustalonym terminie.

5. Uklad interesow stron faktoringu

Niezaleznie jednak od okreslonego typu (modelu) faktoringu, za typowy uktad
intereséw majatkowych stron umowy nalezy uzna¢ nabywanie i ewentualnie

22 K. Kreczmanska-Gigol, Faktoring w Swietle prawa cywilnego, podatkowego
i bilansowego, Warszawa 2006, s. 38-39.
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finansowanie istniejacych i bezspornych wierzytelnosci handlowych fakto-
ranta. Tak tez powinien by¢ definiowany spotecznogospodarczy cel i funkcja
taktoringu.

Zawierajac umowe faktoringu, faktor jest w gtownej mierze zaintere-
sowany wylacznie zakupem wierzytelnosci faktoringowych, a wigc takich,
ktérych termin platnosci nie uplynal, zas ich zbywalnos¢ nie zostala w zaden
sposob wyltaczona lub ograniczona. Dotyczy to wierzytelnosci przystuguja-
cych faktorantowi w stosunku do kontrahentéw i znajdujacych sie na liscie
kontrahentéw, ktéra zwykle stanowi zalacznik do umowy faktoringu.

Przystepujac do umowy, faktorant jest zainteresowany zbyciem swoich
wierzytelno$ci w celu otrzymania za nie zaplaty (funkcja finansowa faktorin-
gu), umozliwiajacym otrzymanie srodkéw obrotowych na biezaca dziatalnos¢.
Zasadnicza motywacja faktoranta w zbyciu swoich wierzytelnosci - obok po-
zyskania $rodkow - jest takze skrdcenie cyklu rotacji naleznosci, usprawnienie
zarzadzania naleznosciami, zwiekszenie dyscypliny platniczej kontrahentow
(dtuznikéw faktoringowych - funkcja administracyjna), a w przypadku fak-
toringu pelnego takze, zmniejszenie ryzyka platniczego (funkcje del credere)
i poprawienie tym samym struktury swojego bilansu.

6. Trudnosci w klasyfikacji empirycznych typow umow

Umowa faktoringu, jako przyklad empirycznego ksztaltowania si¢ stosunkéw
obligacyjnych, nie poddaje si¢ jednoznacznej klasyfikacji zaréwno na gruncie
polskiego prawa prywatnego, jak i wigkszosci obcych systeméw prawnych.
Panuje w tym zakresie znaczna rozbiezno$¢ pogladéw odnosnie kwalifikacji
prawnej umowy faktoringu, co z jednej strony wynika z potozenia przez po-
szczegdlnych autorow akcentu na rézne elementy jej tresci, a z drugiej — braku
precyzyjnego okreslenia przez nich, jaki model stosunku zobowigzaniowego
umowy faktoringu poddaja kwalifikacji, czy chociazby pod wzgledem jakich
jego elementow bedzie prowadzona kwalifikacja®. Pojawiajg si¢ poglady, ze
faktoring nalezy uzna¢ za umowe nienazwang”*, umowe nienazwang o ce-

23 P.Katner, Przeniesienie wierzytelnosci w umowie faktoringu, Warszawa 2011, s. 84-85.

24 M. Pyziak-Szafrancika [w:] K. Osajda (red.), Prawo zobowigzan - czes¢ ogdlna,
System Prawa Prywatnego, t. 5, Warszawa 2013, s. 451; A. Kidyba, Prawo handlowe, Warszawa
2008, s. 995; K. Kruczalak, Factoring i jego gospodarcze zastosowanie, Warszawa 1997, s. 80;
G. Sikorski, Faktoring, ,,Problemy Egzekucji Sadowej” 1997, nr 23, s. 65; K. Kreczmanska-
Gigol, Faktoring w teorii i w praktyce, Gliwice 2007, s. 14; M. Chaszczynska, Pojecie, rodzaje
i charakter prawny faktoringu, ,Przeglad Prawa Handlowego” 1998, nr 1, s. 29.
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chach umowy mieszanej* lub tez umowe mieszang®. Czgsto uznaje si¢ go
tez za zespol umow (umowy sprzedazy, pozyczki), w sktad ktorych wchodza
powigzane ze sobg funkcjonalnie, ale niezalezne pod wzgledem prawnym,
umowa przelewu oraz inne nazwane lub nienazwane umowy, ktoére reguluja
pozostale ustugi faktora na rzecz faktoranta (np. umowa zlecenia). Wreszcie
umowe faktoringu kwalifikuje sie jako samodzielng umowe nazwang (tj. umo-
we sprzedazy, pozyczki, zlecenia).

Powyzsze rozbiezno$ci w okresleniu charakteru prawnego empirycznego
typu stosunku zobowigzaniowego sg odzwierciedleniem specyfiki ksztalto-
wania si¢ takiego stosunku prawnego jako odpowiedzi na potrzeby praktyki
obrotu. Najpetniej mozna to dostrzec w zakresie empirycznych typow umow
o anglosaskim rodowodzie, takich jak umowa faktoringu.

Instytucje prawa anglosaskiego, ktére cechuje pragmatyzm ich stosowa-
nia, w dobie konwergencji systemow prawa (jego globalizacji) i, co za tym idzie,
ich recepcji do prawa kontynentalnego, wymuszaja zmian¢ myslenia o prawie
jako zhierarchizowanym systemie pochodzacym od panstwa narodowego?.

Proces charakteryzowania recypowanych tego typu umow o rodowodzie
anglosaskim do prawa kontynentalnego wymaga przeprowadzenia oddolnej
analizy okreslonego stosunku prawnego, aby mozna byto przede wszystkim
uchwyci¢ jego cel spoleczno-gospodarczy, by nastepnie ustali¢, czy miesci sie
on w celach znanych umoéw typowych, oraz przyja¢, ze cel ten jest obiektywnie
uzasadniony?.

Powodem okreslenia w tresci danej umowy gléwnych praw i obowigzkow
stron, jest zawigzanie stosunku zobowigzaniowego, odpowiadajacego spo-
teczno-gospodarczemu celowi umowy. Bez ich wskazania, pozostale prawa
i obowiazki stron, skladajace si¢ na tre$¢ stosunku prawnego pomiedzy nimi,
bylyby zawieszone w prozni (poniekad wyjete z kontekstu). Sa one zatem fun-
damentem dla innych, wynikajacych z umowy obowigzkéw stron i stanowia
istote, sens wchodzenia przez strony w okreslony stosunek zobowigzaniowy?.
Z tego wzgledu postanowienia umowy mozna uznac za jej najwazniejsze

25 L. Stecki, Umowa faktoringu, Torun 1994, s. 25; J. Grzywacz, Faktoring, Warszawa
2005, s. 38; J. Ignaczewski, Umowy nienazwane, Warszawa 2004, s. 105; R.W. Kaszubski,
A. Kurowska, Faktoring, ,Przeglad Politologiczny” 1997, nr 12, s. 33.

26 . Jacyszyn, Faktoring - zasady ogélne, ,,Edukacja Prawnicza” 1997, nr 4, s. 14;
L. Opiota, Charakter prawny faktoringu, ,,Przeglad Prawa Handlowego” 2000, nr 9, s. 34-40;
K. Socha, Faktoring — nowa instytucja prawno-gospodarcza, ,Glosa” 1997, nr 5, s. 7.

27 A. Bier¢, Zarys prawa prywatnego. Czes¢ 0gélna, Warszawa 2018, s. 178-179.

28 L. Wegrzynowski, Ekwiwalentnos¢ swiadczer w umowie wzajemnej, Warszawa 2011,
s. 233.

29 Z.Radwanski, Teoria umoéw, Warszawa 1977, s. 248.
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sktadowe, ksztaltujace jej zasadnicza posta¢. Wyznaczaja bowiem elementy
charakterystyczne dla danej ksztaltowanej w praktyce obrotu umowy (np.
taktoringu). W odniesieniu do umowy faktoringu, spoteczno-gospodarczy
cel i funkcja faktoringu wynikajg z typowego ukladu intereséw majatkowych
faktora i faktoranta, do ktérych nalezy sprzedaz wierzytelnosci w zamian za
$wiadczenie pieniezne. Oferowane przez faktora swiadczenia dodatkowe nie
s3 nigdy celem samym w sobie, ale s3 zwigzane z nabywang wierzytelnoscia.

7. Swiadczenia charakterystyczne stron umowy faktoringu

Podstawowym kryterium pozwalajagcym na okreslenie §wiadczenia charakte-
rystycznego dla catej umowy powinna by¢ jej funkcja spoleczno-gospodarcza.
Z racji tego, ze stanowi ona gléwny wyznacznik tresci owego stosunku, po-
winna takze decydowac o jego przynaleznosci do okreslonego typu umowy.
Wskazanie to nastepuje nie tyle poprzez wybdr najwazniejszego sktadnika
(Swiadczenia) umowy, co raczej przez ustalenie, poprzez ktore z nich (lub ich
zespot) realizuje si¢ funkcja danej umowy czyli ktére §wiadczenie lub ich zespét
pozwala odrézni¢ dang umowe od stosunkéw podobnych. Odnoszac powyzsze
do obowigzku faktora z umowy faktoringu, czyli finansowania przedsiebiorcy
w zamian za wierzytelnos$ci faktoringowe, uznac nalezy to $wiadczenie za
charakteryzujace cala umowe. Niezaleznie od tego czy mamy do czynienia
z faktoringiem pelnym czy niepelnym, typowy uklad intereséw majatkowych
faktora i faktoranta wskazuje, zZe bez $wiadczenia zwigzanego ze sprzedaza
wierzytelnosci nie doszloby do nawigzania tego stosunku zobowigzaniowego.

Zaréwno w nauce, jak i w praktyce gospodarczej, przyjmuje si¢ takze, ze
nieodzownym elementem umowy faktoringu jest wykonywanie przez faktora
dodatkowych ustug, wykraczajacych niejednokrotnie poza samo finansowanie.
W obrocie gospodarczym faktoring petni bowiem - oprdcz funkcji finanso-
wej, ktora jest niewatpliwie jego cecha wyrdzniajacg — rowniez inne funkgcje:
administracyjng (zarzadzanie wierzytelno$ciami, plynnoscia, windykacja
itp.), zabezpieczajaca (przejecie ryzyka niewyptacalnosci dtuznika), a niekiedy
réwniez inne funkcje ustugowe (np. ksiggowe).

Wykonywanie przez faktora niejednokrotnie licznych czynnosci do-
datkowych o charakterze ustugowym wynika wylacznie z istnienia nalez-
nosci pieni¢znych bedacych przedmiotem umowy sprzedazy wierzytelnosci
i nie powinno ono wplywac na kwalifikacje umowy. Nie jest ono elemen-
tem niezbednym dla kazdego stosunku kwalifikowanego jako faktoring™®.

30 M. Rytwinska, Przelew wierzytelnosci na zabezpieczenie, Warszawa 2007, s. 103.
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Znaczenie gospodarcze i prawne tego typu umowy wyraza si¢ zawsze w trans-
ferze wierzytelnosci®'.

8. Ponadnarodowe regulacje jako przejaw globalizacji prawa

Postepujacy proces globalizacji i zwigzane z nimi swobody w zakresie prze-
plywu oséb, towardw, ustug i kapitatu utatwiaja i przyspieszajg transgraniczny
obroét gospodarczy. Do szerszego zakresu tego obrotu nalezy réwniez obrot
wierzytelno$ciami przedsigbiorcéw w handlu miedzynarodowym. Niezaleznie
od form takiego transferu wierzytelnosci, wazne stalo si¢ zapewnienie w tym
zakresie pelnej efektywnosci oraz bezpieczenstwa podejmowanych dziatan.
W miare wzrostu zainteresowania obrotem wierzytelno$ciami, a w szczegélno-
$ci faktoringiem, juz na poczatku lat 70. ubiegtego wieku pojawita si¢ potrzeba
wypracowania ponadnarodowych regulacji utatwiajacych przeprowadzanie
transakgcji faktoringowych. Sam faktoring stal sie w 1974 r. przedmiotem
zainteresowania Miedzynarodowego Instytutu Unifikacji Prawa Prywatnego
(UNIDROIT), kiedy to jego Rada uznatla, ze w nastepnych latach to wlasnie
przelew wierzytelno$ci w ramach umowy faktoringu bedzie jednym z gtéw-
nych przedmiotéw jej prac®. Prace te zakoniczono w dniu 28 maja 1988 r. na
konferencji dyplomatycznej w Ottawie, podczas ktérej zatwierdzono konwen-
cje o faktoringu miedzynarodowym?™.

31 L. Stecki, Umowa..., s. 25.

32 Na temat genezy rozpoczecia prac nad faktoringiem w ramach UNIDROIT zob.
K. Zawada, Faktoring. Uwagi o pojeciu, funkcjach i konstrukcji prawnej, [w:] A. Oleszko,
R. Sztyk (red.), Ksiega pamigtkowa: I Kongres Notariuszy Rzeczypospolitej Polskiej, Kluczbork
1993, 5. 344.

33 UNIDROIT convention on international factoring (Ottawa, 28 May 1988), https://
www.unidroit.org/instruments/factoring [dostep: 14.12.2018]. Na tej samej konferencji
dyplomatycznej w Ottawie przyjeto réwniez tekst Konwencji o miedzynarodowym
leasingu finansowym. Szerzej na temat Konwencji ottawskiej zob. K. Zawada, Faktoring
miedzynarodowy, ,Kwartalnik Prawa Prywatnego” 1996, nr 4, s. 794 i nast.; A. Wowerka,
Umowa faktoringu w Swietle konwencji ottawskiej o faktoringu migdzynarodowym, ,,Problemy
Prawa Prywatnego Miedzynarodowego” 2009, t. 5, s. 57 i nast.; A. Wowerka, Faktoring
w obrocie migdzynarodowym ze szczegdlnym uwzglednieniem regulacji konwencji ottawskiej
o faktoringu miedzynarodowym, [w:] A. Smoczynska (red.), Polskie prawo prywatne w dobie
przemian. Ksigga jubileuszowa dedykowana Profesorowi Jerzemu Mlynarczykowi, Gdansk
2005, s. 126 i nast.; W literaturze zagranicznej zob. w szczegélnosci C. Rudolf, Einheitsrecht
fiir internationale Forderungsabtretungen, Wieden 2005; B.A. Diehl-Leistner, Internationales
Factoring: eine rechtsvergleichende Darstellung zum Recht der Bundesrepublik Deutschland.
Frankreichs und der Vereinigten Staaten unter Einschluss der UNIDROIT-Konvention iiber
das Internationale Factoring (1988), Monachium 1992.
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Postepujacy wzrost znaczenia obrotu wierzytelnosciami w handlu mie-
dzynarodowym spowodowal, Ze réwniez Komisja Narodéw Zjednoczonych
ds. Miedzynarodowego Prawa Handlowego (United Nations Commission on
International Trade Law - UNCITRAL) podjeta prace nad stworzeniem mie-
dzynarodowej umowy dotyczacej przelewu wierzytelnosci, ktéra miataby
wyeliminowac istniejace bariery prawne w przypadku finansowania opartego
na przelewie wierzytelnosci. Wlasciwe prace w ramach UNCITRAL zosta-
ly zainicjowane podczas 28. sesji UNCITRAL, odbywajacej si¢ w Wiedniu
od 2 do 26 maja 1995 r. Ostatecznie w dniu 12 grudnia 2001 r. w Nowym
Jorku zostala przyjeta przez Zgromadzenie Ogélne Narodéw Zjednoczonych
(rezolucja 56/81) konwencja o przelewie wierzytelnosci w handlu miedzyna-
rodowym?™.

Powyzsze przyklady tworzenia ponadnarodowych regulacji w odniesie-
niu do okreslonych empirycznych typéw uméw (podobnie jak w odniesieniu
do faktoringu czy leasingu) mialy na celu usuwanie przeszkod prawnych
dla pewnych miedzynarodowych praktyk handlowych, ujednolicenie prawa
w odniesieniu do okreslonych kwestii - takich jak skutecznos¢ cesji pomie-
dzy cedentem a cesjonariuszem oraz wobec dluznika. Ich celem jest rowniez
zwigkszenie pewnosci i przewidywalnosci w odniesieniu do prawa wiasciwego
dla kluczowych zagadnien, takich jak wskazanie prawa pierwszenstwa do
wierzytelnosci w sytuacji dwdch badz wiecej typow cesji.

Na przyktadzie umowy faktoringu i jej upowszechniania si¢ w poszcze-
golnych krajach mozna zaobserwowa¢ tendencje do przyswajania przez
kontynentalne (europejskie) prawo prywatne (ksztaltowane pod wplywem
recepcji prawa rzymskiego) instytucji z rodowodem anglosaskim. Zdaniem
niektorych autorow powoduje to ,erozje” rzymskiej tradycji prawnej, lecz

34 United Nations Convention on the assignment of receivables in international
trade, https://uncitral.un.org/en/texts/securityinterests/conventions/receivables [dostep:
14.12.2018]. Szerzej na temat UNCITRAL zob. W. Kurowski, Przelew wierzytelnosci
w prawie prywatnym miedzynarodowym, Krakow 2005, s. 60 i nast.; W. Kurowski, Przelew
wierzytelnosci w handlu migdzynarodowym. Wprowadzenie, ,Kwartalnik Prawa Prywatnego”
2004, nr 4, s. 11-33 i n.; A. Wowerka, Zakres zastosowania konwencji nowojorskiej o przelewie
wierzytelnosci w handlu miedzynarodowym, ,Gdanskie Studia Prawnicze” 2011, t. XXV, s. 659
i nast.; K. Zawada, Faktoring..., s. 79. W literaturze zagranicznej zob. E. Ferrari, UNIDROIT-
Ubereinkommen iiber Internationales Factoring (Ottawa 1988), [w:] Miinchener Kommentar
zum Handelsgesetzbuch. Bd. 5. Viertes Buch. Handelsgeschdfte Erster Abschnitt. Allgemeine
Vorschriften §§ 343-372 Recht des Zahlungsverkehrs, Effektengeschift, Depotgeschdft, Ottawa
Ubereinkommen iiber Internationales Factoring, Monachium 2001; A. Zaccaria, Internationales
Factoring nach Inkrafttreten der Konvenion von Ottawa, ,Praxis des Internationalen Privat
und Verfahrensrechts“ 1995, nr 5, s. 279.
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jej nie eliminuje®. Prawo rzymskie zawsze bedzie uniwersalnym systemem
odniesien, stanowigc element dziedzictwa kulturowego Europy.
Ponadnarodowe regulacje prawne niejednokrotnie stanowig uogélnienie
najnowszych doswiadczen miedzynarodowej praktyki kontraktowej, zacho-
wujac przy tym cechy modelowej regulacji obrotu kontraktowego (tzw. soft
law). Moga stuzy¢ jako model dla ustawodawcy w zakresie prawa kontraktéw,
rozwijanego w harmonii z prawem europejskim i miedzynarodowym.

9. Podsumowanie

Nie ulega watpliwosci, ze w dobie konwergencji systemoéw prawnych (globa-
lizacji prawa) paradygmat rozumienia i funkcjonowania prawa jako systemu
istotnie si¢ zmienia. Zachodzacych obecnie przeobrazen — w zakresie cho-
ciazby amerykanizacji prawa prywatnego - nie da si¢ juz w dostateczny
sposob wyjasni¢ za pomoca kategorii wywodzacych sie¢ tylko z klasycznego
pozytywizmu prawniczego. Podejmuje si¢ proby rewizji pogladéw na temat
Kelsenowskiego czy Hartowskiego monistycznego przedstawiania systemu
prawa na rzecz multicentrycznego badz globalnego”.

Dostrzegajac te przeobrazenia, nalezy przyjac, ze wspolczesne prawo
staje si¢ bardziej systemem porozumien réznych partneréw spotecznych niz
autorytatywnym rozkazem skierowanym przez panstwo (zwierzchnika) do
swoich podwladnych. Takie pojmowanie prawa jest wynikiem dokonujacych
sie przeksztalcen wspolczesnych spoteczenstw, a w szczegolnosci rosnacej
autonomii obywateli, ich korporacji i zrzeszen, np. branzowych organizacji
i zwigzkow faktoringowych®®. Okreslone grupy intereséw sg czesto inicjatora-

35 Tak A. Bier¢, Zarys prawa prywatnego..., s. 178.

36 A. Bier¢, Stopniowa unifikacja prawa umow w skali europejskiej, [w:] A. Janik (red.),
Ksigga jubileuszowa dedykowana profesorowi Andrzejowi Catusowi, Warszawa 2009, s. 314.

37 Tak M.]J. Golecki, B. Wojciechowski, Ekonomiczna analiza stosowania prawa
wspdlnotowego, [w:] J. Stelmach, M. Soniewicka (red.), Analiza ekonomiczna w zastosowaniach
prawniczych, Warszawa 2007, s. 118-121; J. Helios, W. Jedlecka, Legitymizacja pozytywistyczna
czy prawnonaturalna prawa europejskiego?, Wroctaw 2010, s. 120-121.

38 International Faktors Group (IFG) bylo do 2016 r. jedng z dwdch miedzynarodowych
organizacji faktoringowych z siedzibg w Brukseli powstala w 1963 r. Druga organizacja
jest powstata w 1968 r. Faktors Chain International (FCI) z siedziba w Amsterdamie
19 pazdziernika 2015 r., czlonkowie IFG w Wiedniu na dorocznym kongresie podjeli
w jednomyslnym glosowaniu decyzje o utworzeniu unii z FCI, zrzeszajaca obecnie z ponad
400 cztonkow z 90 krajow. W 2016 r. zakonczono formalne zjednoczenie obu organizacji
w wyniku czego IFG wlaczono do FCI, okreslanej odtad jako ,,FCI+”. Organizacja ta przede
wszystkim stanowi wspolny glos o sprawach rynku faktoringowego, w tym o potrzebach
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mi ponadnarodowych regulacji prawnych, stanowigcych nastepnie podstawy
regulacji krajowych, odnoszacych si¢ do okreslonych stosunkéw prawnych.
Takim przykladem jest skodyfikowanie w kilku krajach Europy Srodkowe;j
i Wschodniej instytucji faktoringu.

Obecna ewolucja prawa (w szczegolnosci prawa kontraktéw) przebiega
w zmiennym tempie, bedac przy tym procesem niezaprzeczalnym i ciggtym.
Aktualnie dominujacg tendencja jest przenikanie wspolczesnego systemu com-
mon law (prawa powszechnego) do prawa kontynentalnego (der Rechtsstaat).
Dostrzega si¢ wrecz recypowanie tradycyjnych instytucji amerykanskiego
systemu prawnego. W tym aspekcie mozna mowic takze o procesach ameryka-
nizacji prawa kontynentalnego. Powodem takiej praktyki sa m.in. obawy przy
tworzeniu nowych i abstrakcyjnych regulacji. Przykladowo mozna wskaza¢
wlaczenie do kontynentalnego prawa kontraktowego nowych typow stosun-
kéw prawnych, wyksztatconych w amerykanskiej praktyce gospodarczej, takich
jak faktoring . Analizujgc potrzeby teorii i praktyki, w klasyfikacji okreslonych
empiryczne typéw umodw nalezy obecnie w szczegélny sposdb uwzgledniaé
przede wszystkim kontekst kulturowy oraz funkcje jaka pelnig®.

regulacji prawnych. Zob. E. Timmermans, Swiat faktoringu w 2015 roku. Co warto zapamigtac?,
»Faktoring. Almanach Polskiego Zwigzku Faktoréw” 2016, s. 39. Ponadto nalezy jeszcze
wskaza¢ na istniejace od 2009 r. Europejskie Forum Branzy Faktoringowej i Finansowania
Naleznosci Handlowych (Forum for the Faktoring and Commercial Finance Industry - EUF).
Forum powstalo z inicjatywy IFG i najwiekszych zwigzkéw faktoringowych dziatajacych
w poszczegolnych krajach UE (w tym Polskiego Zwigzku Faktoréw). Celem Forum jest
reprezentowanie branzy faktoringowej w strukturach unijnych, promowanie jej rozwoju,
a takze podejmowanie dzialan prowadzacych do zharmonizowania unormowan prawnych
ustugi faktoringu na poziomie unijnym.

39 W tym kontekscie zob. P. Stec, O anglosaskim i kontynentalnym pojmowaniu
powiernictwa. ,Problemy Wspolczesnego Prawa Miedzynarodowego, Europejskiego
i Poréwnawczego” 2003, t. 1, s. 7-27.
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