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Streszczenie

Wartosci niematerialne sa trudne do jednoznacznego zdefiniowania i wyceny, a jednoczesnie czesto dotycza klu-
czowych dla grup przedsiebiorstw powigzanych aktywoéw, decydujacych o ich pozycji rynkowej, strategii bizne-
sowej, innowacyjnosci i rentownosci. Prawidlowy podziat dochodéw z nich osigganych moze by¢ utrudniony w
sytuacji zaangazowania wielu podmiotéw powigzanych w ich tworzenie, rozwoj i wykorzystanie. W wielu przypad-
kach wartosci niematerialne sg unikatowe i tworza efekt synergii, co dodatkowo komplikuje ich wycene.

W Polsce transakcje dotyczace wartosci niematerialnych stanowiag stosunkowo niewielka czes¢ zaraportowanych
transakcji kontrolowanych w formularzu TPR-C za 2019 r. (2%). Polskie podmioty sg wciaz giéwnie biorcami trans-
feru praw do débr niematerialnych, z wyjatkiem franczyzy.

Stowa kluczowe: ceny transferowe, zasada ceny rynkowej, informacja o cenach transferowych, dobra niematerial-
ne.

Abstract

Intangible assets are difficult to clearly define and value, and often relate to crucial assets for MNE groups, deter-
mining their market position, business strategy, innovation and profitability. The correct split of the return gener-
ated by intangibles may be difficult when many related entities are involved in their development, enhancement
and exploitation. In many cases, intangible assets are unique and create a synergy effect, which makes their
valuation more difficult. In Poland, transactions related to intangible assets constitute a relatively small part of
the controlled transactions reported in the TPR-C form for 2019 (2%). Polish entities are still mainly recipients of
the transfer of rights to intangible goods, except for franchise.

Keywords: transfer pricing, arm’s length principle, transfer pricing reporting, intangible assets.

1. WPROWADZENIE

Dobra niematerialne stajg sie coraz istotniejsze w glo-
balnej swiatowej gospodarce. W ostatnich 25 latach w
Stanach Zjednoczonych oraz 10 panstwach europejskich
udziat inwestycji w dobra niematerialne wzrést o 29%'. W
miare jak gospodarka $wiatowa kontynuuje ewolucje w
kierunku coraz wiekszej cyfryzacji — dobra niematerialne
bedg tylko zyskiwa¢ na znaczeniu. Wedtug badania Ocean
Tomo? dobra niematerialne stanowig 90% wartosci rynkowej
indeksu S&P 500 w poréwnaniu do zaledwie 17% 40 lat
temu. Postepy np. w sztucznej inteligencji, technologii

blockchain, przetwarzaniu danych czy biotechnologii bedag
przesgdzaé o sukcesie w coraz bardziej konkurencyjnym
Swiecie.

Dobrom niematerialnym zostato poswiecone Dziatanie
nr 8-10 BEPS?® (ang. Base Erosion and Profit Shifting — erozja
bazy podatkowej oraz przenoszenie zyskoéw), a propozycje
uwzgledniono w rozdziale VI Wytycznych OECD* opubliko-
wanych w roku 2017°. Majg one na celu stworzenie regut
zapobiegajgcych przerzucaniu zyskow w zwigzku z przeno-
szeniem doébr niematerialnych pomiedzy przedsigbiorstwami
powigzanymi.



Pojecie dobr niematerialnych odnosi sie do sktadnikow
niebedgcych aktywami materialnymi ani finansowymi, ktére
moga by¢ przedmiotem wtasnosci lub kontroli w ramach
dziatalno$ci gospodarcze;j i ktérych transfer miedzy podmio-
tami niezaleznymi nastepuje za wynagrodzeniem. Klasyczne
formy transferu praw do débr niematerialnych to ich zbycie
(np. sprzedaz lub wniesienie aportu) oraz przeniesienie praw
do uzytkowania (np. udzielenie licenciji).

Artykut ma charakter przeglgdowy, przedstawiono w nim
podstawowe zagadnienia zwigzane z dobrami niematerialny-
mi w obszarze cen transferowych oraz statystyki ogélne do-
tyczgce transakcji kontrolowanych z ich udziatem — za pierw-
szy okres raportowania w formie elektronicznej informacji TPR
(2019)%. Kluczowym zagadnieniem jest wiasciwa alokacja
dochodéw pomiedzy stronami transakcji, stosownie do zasa-
dy ceny rynkowej (ang. arm’s length).

2. BADANIE RYNKOWOSCI OBROTU DOBRAMI
NIEMATERIALNYMI

Realizacja zasady arm’s length moze okaza¢ si¢ szcze-
golnie trudna w przypadku débr niematerialnych. Do tego
przyczynia sie gtownie unikatowos¢ wielu dobr niematerial-
nych. W niektérych przypadkach podmioty powigzane moga,
z uzasadnionych ekonomicznie wzgledow, zawiera¢ transak-
cje, ktorych nie podjetyby sie podmioty niezalezne’.

Praktyczne stosowanie zasady arm’s length opiera sie na
uwzglednianiu wielu czynnikéw, przede wszystkim cech cha-
rakterystycznych (wlasciwosci) przedmiotu transakcji, cech
podmiotéw transakcji (czyli w szczegdlnosci funkcji petnionych
przez strony transakcji z uwzglednieniem zaangazowania
kapitalowego i ponoszonego ryzyka, a takze stosowanej
strategii gospodarczej), warunkédw umownych, uwarunkowan
ekonomicznych transakcji oraz realizowanej strategii handlo-
wej. Do relewantnych czynnikdw cenotworczych, charaktery-
stycznych dla débr niematerialnych, nalezg w szczegélnosci:
wytgczno$¢ praw i zwigzane z tym ewentualnie uprawnienie
do dalszego ich sublicencjonowania, zasieg geograficzny
praw i ewentualne ograniczenia eksportowe, czas trwania
ochrony badz czas ich faktycznej uzytecznosci, mozliwos$é
wprowadzania zmian i ulepszen, koniecznos¢ ponoszenia
dodatkowych kosztéw®. Ponadto, kiedy poszukuje sie trans-
akcji porownywalnych do transakcji wigzanych débr material-
nych i niematerialnych, nalezy bra¢ pod uwage wartos¢ do-
dang generowang przez sktadnik niematerialny. Analiza
rynkowosci transakcji wymaga uwzglednienia perspektywy
zaréwno nabywcy, jak i zbywcy.

Znaczenie kazdego z wymienionych czynnikéw zalezy od
rodzaju analizowanej transakcji i stosowanej metodyki®. W
odniesieniu do transakcji kontrolowanych obejmujgcych war-
tosci niematerialne badanie poréwnywalnosci uwzglednia
takze ocene zdolnosci stron transakcji do petnienia danej
funkcji oraz ponoszenia danego ryzyka (§ 3 ust. 2 rozporza-
dzen w sprawie cen transferowych?), a w przypadku trudnych
do wyceny wartosci niematerialnych - rbwniez m.in. ocene,
czy podmioty niepowigzane w poroéwnywalnych okoliczno-
sciach dokonatyby rekalkulacji wzglednie renegocjaciji pier-
wotnie ustalonych warunkéw transakciji (§ 3 ust. 3 rozporza-
dzen w sprawie cen transferowych). Przepisy te trzeba od-
czytywaé w potgczeniu z art. 11¢ ust. 3 ustawy z dnia 15 lu-

tego 1992 r. o podatku dochodowym od os6b prawnych™, tzn.
uwzglednia¢ faktyczny przebieg i okolicznosci zawarcia i
realizacji transakcji kontrolowanej oraz zachowania stron tej
transakgc;ji'2.

Przypisanie zyskéw z dobr niematerialnych zwyczajowo
powinna poprzedzacé analiza funkcji, ryzyk i aktywow zwigza-
nych z rozwojem, ulepszaniem, utrzymywaniem, ochrong i
korzystaniem z dobr niematerialnych (tzw. analiza DEMPE,
zob. rys. 1 i tab. 1). W analizie nalezy dokonac identyfikaciji
konkretnych zasobdw, ustalenia ich wtascicieli prawnych i
ekonomicznych, wkladu poszczegdlnych podmiotéw w stwo-
rzenie, rozwoj, utrzymanie, ochrone oraz wykorzystanie takich
dobr, a takze charakteru transakcji dotyczacej débr niemate-
rialnych'. Nie jest trafne przypisanie zyskow okreslonemu
podmiotowi wytgcznie z tego powodu, ze umownie przypo-
rzagdkowano do niego ryzyka lub podmiot ten dostarczyt ka-
pitat lub aktywa. Co do zasady sam tytut prawny do danego
dobra niematerialnego nie implikuje, ze to wtascicielowi
prawnemu nalezy przypisa¢ caty dochéd zwigzany z dobrem,
w szczegolnosci gdy nie wykonuje i nie kontroluje istotnych
funkcji zwigzanych z wytworzeniem, rozwojem, utrzymaniem,
ochrong i wykorzystaniem dobra oraz nie ponosi catosci ry-
zyka zwigzanego z wymienionymi funkcjami. Analiza DEMPE
powinna wykazag¢, ktéry podmiot w grupie faktycznie wtada
(kontroluje) dobrem niematerialnym i w jakim zakresie. We-
ryfikacje wynagrodzenia nalezy oprze¢ na badaniu faktycz-
nego zaangazowania podmiotu, a nie wylgcznie na zapisach
umownych.

Rysunek 1. Analiza DEMPE
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Enhancement (ulepszanie, rozwaj)

Maintenance (utrzymanie)

¢ Protection (ochrona)
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Operacyjne posiadanie dobr niematerialnych wymaga
posiadania personelu majgcego odpowiednie umiejetnosci
lub doswiadczenie, wykonujgcego czynnosci zarzadzajgce
ryzykiem. Posiadanie doswiadczonej, wysoko wykwalifikowa-
nej kadry (kapitatu ludzkiego) nalezy uwzgledni¢ w analizie
porownywalnosci. W niektdérych transakcjach, gtéwnie restruk-
turyzacyjnych, poza transferem aktywow netto przedsiebior-
stwa dochodzi réwniez do transferu kapitatu ludzkiego. Na-
bywca moze uzyskac istotng korzys¢ w postaci oszczedno$ci
czasowych i kosztowych zwigzanych np. z wyszkoleniem
nowych pracownikéw. Jest to tym bardziej wazne, jesli przej-
Scie (lub nawet okresowe oddelegowanie) pracownikéw do
innego podmiotu z grupy wigze sie z transferem know-how™.

Juz w Wytycznych OECD z 2010 r."® podkreslono, ze trans-
akcja polegajaca na przeniesieniu praw i pozytkdw z wartosci
niematerialnych w postaci znaku towarowego pomiedzy pod-
miotami powigzanymi moze uprawniaé organy podatkowe do
jej nieuznania (ang. non-recognition) w sytuacji braku kontroli
nad ryzykiem lub braku zdolnosci do ponoszenia ryzyka przez



Tabela 1. Charakterystyka etapoéw analizy DEMPE

Development (Wytworzenie)

Kreowanie wartosci niematerialnej, planowanie i strategia jej tworzenia

Enhancement (Rozwdj)

Kontynuowanie prac nad wartoscig niematerialng, ktére zapewniajg jej nieprzerwane, pra-
widtowe funkcjonowanie oraz poprawe

Maintenance (Utrzymanie)

Dziatania ukierunkowane na prawidtowe funkcjonowanie i generowanie przychodéw (zyskow)

Protection (Ochrona)

Zapewnianie ochrony, mocnej warto$ci

Exploitation (Wykorzystywanie) | Sposdb wykorzystywania wartosci niematerialnej do generowania przychodéw (zyskéw)

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie Wytycznych OECD.

prawnego wiasciciela dobra niematerialnego, angazowania w
transakcji znikomych aktywéw i niewykonywania zadnych
istotnych funkcji zwigzanych z dobrem niematerialnym. Dotyczy
to przypadkéw, gdy analiza okolicznosci transakcji wykazuje
brak uzasadnienia biznesowego, a jej istota ekonomiczna
rézni sie od formalnych zapiséw umownych'®.

Na temat wtasnosci prawnej i ekonomicznej débr niema-
terialnych wypowiadajg sie sgdy administracyjne. Przyktado-
wo w sprawie rozstrzygnietej przez Naczelny Sgd Administra-
cyjny (NSA) w wyroku z dnia 4 marca 2020 r."” podatnik do-
konat przeniesienia praw do wytworzonych we wtasnym za-
kresie i wykorzystywanych w dziatalnosci znakéw towarowych
na powigzang spotke celowa. Spotka celowa przejeta spotke
cypryjska, na ktoérej rzecz przeniosta otrzymane prawa do
tych znakoéw, aby nastepnie udzieli¢ spotce celowej licencji
na korzystanie ze znakéw towarowych, a ta z kolei podatni-
kowi — w formie sublicencji. Zdaniem podatnika dziatania te
miaty zabezpieczy¢ znaki przez oddzielenie ich od prowadzo-
nej dziatalnosci operacyjnej oraz zapewnic¢ ochrone i rozwoj
wiasnosci intelektualnej. NSA uznat, ze caty schemat trans-
akcji zwigzanych z transferem praw do znakéw towarowych
wykazuje znamiona optymalizaciji, transakcja zbycia praw do
znakow towarowych byta jednak prawnie skuteczna, a do
utrzymania produkcji konieczne byto korzystanie przez po-
datnika z praw do tych znakdéw. Zachodzit zatem zwigzek
przyczynowo-skutkowy miedzy poniesionymi przez podatnika
optatami sublicencyjnymi a zrédtem przychodéw. NSA zauwa-
zyt, ze organy podatkowe nie skorzystaty z mozliwosci kory-
gowania cen stosowanych miedzy podmiotami powigzanymi.
Celem regulacji w zakresie cen transferowych byto i jest za-
pobieganie erozji podstawy opodatkowania przez szkodliwe
— z punktu widzenia interesu panstwa — transferowanie zy-
skoéw migedzy podmiotami powigzanymi.

3. METODY PODATKOWE WERYFIKACJI WYCENY
DOBR NIEMATERIALNYCH

Z podatkowego punktu widzenia podmiot powigzany po-
winien zosta¢ za wykonywane czynnosci (zob. analiza DEM-
PE) wynagrodzony na zasadach rynkowych (arm’s length)
— bez wzgledu na formalnoprawne tytuty wtasnosci lub zapi-
sy w umowach. Przy stosowaniu metod weryfikacji cen trans-
ferowych niezbedna jest gruntowna analiza stanu faktyczne-
go zwigzanego z wyceng transferu dobra niematerialnego.

W zaleznosci od okolicznosci — do wyceny wartosci nie-
materialnych kazda z pieciu podstawowych metod weryfikaciji
moze by¢ odpowiednia, jak réwniez zastosowanie innych
metod alternatywnych moze by¢ wtasciwe'®.

Metodg pierwszego wyboru jest metoda poréwnywalnej
ceny niekontrolowanej'®. Kiedy poszukuje sie transakcji po-

réwnywalnych, nalezy uwzglednia¢ ryzyko deprecjacji warto-
$ci zasobu, ryzyko naruszenia prawa do zasobu przez osoby
trzecie itp.2° Metoda poréwnywalnej ceny niekontrolowanej
stanowi co do zasady metode najbardziej pozadana, lecz
mozliwo$¢ zidentyfikowania poréwnywalnych transakcji nie-
kontrolowanych w przypadku débr niematerialnych moze
stanowi¢ powazng przeszkode w jej stosowaniu. Analizg
wydatkow na wytworzenie débr niematerialnych mozna sie
postuzyé¢ tylko positkowo, majgc na uwadze, ze nie zawsze
istnieje bezposredni zwigzek miedzy kosztami a wartos$cig?'.
W przypadku licencjonowania dobr niematerialnych, oprocz
standardowych poréwnan wewnetrznych, mozna wykorzystaé
dane z komercyjnych baz danych.

Pozostate metody tradycyjne, tj. metoda ceny odprzedazy
oraz metoda koszt plus, majg ograniczone zastosowanie.
Metoda ceny odprzedazy moze zosta¢ wykorzystana np. w
sytuacji, gdy licencjobiorca dokonuje dalszego sublicencjo-
nowania praw do warto$ci niematerialnej. Metoda koszt plus
moze znalez¢ zastosowanie do débr na wczesnym etapie
rozwoju, ewentualnie do niematerialnych débr produkcyjnych
niestanowigcych innowaciji, np. wtedy, gdy licencjobiorca
decyduje sie na zakup licencji na technologie powszechnie
wykorzystywang w danej branzy, bo w jego ocenie samodziel-
ne jej opracowanie byloby nieoptacalne?.

Przy zastosowaniu metody marzy transakcyjnej netto ko-
rzystanie z zewnetrznych danych poréwnawczych skutkuje na
0got wiekszg potrzeba korekt niz w przypadku metod tradycyj-
nych, a dla débr niematerialnych nawet niewielkie réznice mogag
sie odbija¢ na poréwnywalnosci transakcji. Jesli brak transak-
cji poréwnywalnych, OECD zaleca metode podziatu zysku,
ktéra uwzglednia m.in.: przyczyny zawarcia transakcji, per-
spektywy i opcje realnie dostepne dla stron transakc;ji, prze-
wagi konkurencyjne powigzane z danym zasobem itd.%* Meto-
da ta pozwala na najlepsze uchwycenie wartosci dodanej przez
licencjobiorce, gdy ten rozwija licencjonowane dobro i dosto-
sowuje je do wymogow nowego rynku?.

4. TECHNIKI WYCENY

Jezeli nie jest mozliwe zastosowanie metod standardo-
wych, do wyceny débr niematerialnych, podobnie jak i innych
aktywow (réwniez materialnych), mozna zastosowac inne
metody, w tym techniki wyceny (art. 11d ust. 2 ustawy z dnia
15 lutego 1992 r.)*. Zgodnie z § 15 rozporzadzen w sprawie
cen transferowych wsréd innych metod, ktére mogg by¢ sto-
sowane do weryfikacji rynkowosci przedmiotu transakciji
kontrolowanej, wskazano techniki wyceny z uwzglednieniem
standardow wyceny.

W mys$| natomiast § 8 ust. 1i 2 rozporzadzen w sprawie
cen transferowych, jezeli cena transferowa trudnych do wy-



ceny wartosci niematerialnych zostata ustalona na podstawie
informacji lub danych finansowych dotyczgcych zdarzen
przysztych, w tym prognoz finansowych, to w celu oceny jej
wartosci rynkowej nalezy ocenié, czy informacje lub dane fi-
nansowe wziete pod uwage przy jej kalkulacji nie odbiegajg
istotnie od rzeczywistych danych i informacji finansowych. W
przypadku rozbiezno$ci migdzy danymi prognozowanymi a
rzeczywistymi, prowadzacej do roznicy w wysokosci ceny
transferowej trudnych do wyceny wartosci niematerialnych,
wynoszgcej co najmniej 20% wartosci ceny transferowej
skalkulowanej na podstawie danych prognozowanych, okre-
$lajac wysokos$¢ dochodu (straty) podatnika w drodze osza-
cowania, organ podatkowy nie jest zwigzany ograniczeniem
wynikajgcym z § 7 ust. 1, tj. nakazujgcym organowi nie-
uwzglednianie okolicznosci, w tym danych poréwnawczych,
ktére nie mogty byé znane stronom w dniu zawarcia transak-
cji kontrolowanej, w zakresie trudnych do wyceny wartosci
niematerialnych (dodatkowe kryteria poréwnywalno$ci wy-
mienione w § 3 ust. 3).

Wytyczne OECD wskazuja, ze techniki wyceny moga by¢
szczegollnie przydatne do ustalania i weryfikowania cen
transferowych w transakcjach kontrolowanych, ktérych przed-
miotem sg trudne do wyceny warto$ci niematerialne, oraz w
przypadkach ustalania wynagrodzenia z tytutu restrukturyza-
cji (tzw. exit fee). Nie istnieje zamkniety katalog akceptowal-
nych metod wyceny dobr niematerialnych dla celéw cen
transferowych. Preferowana jest metoda wyceny majgca

Tabela 2. Metody dochodowe

charakter ,dwustronnej”, tj. uwzglednia¢ oczekiwany przez
kazdg ze stron transakcji poziom warto$ci.

Katalog technik wyceny szczegdlnie przydatnych do usta-
lania i weryfikowania cen transferowych ujeto m.in. w projek-
cie raportu Wspodlnego Forum UE ds. Cen Transferowych na
temat uzycia technik wyceny na potrzeby cen transferowych
z dnia 22 czerwca 2017 r.%:

1) metody dochodowe oparte na dyskontowaniu przysztych

korzysci ekonomicznych (zob. tab. 2),

2) metody odkosztowe (zob. tab. 3),
3) metody rynkowe (zob. tab. 4).

Zestawienie przyktadowych metod techniki wyceny war-
tosci niematerialnych zawieraja tab. 2-4.

Poprawnos$é wyceny z zastosowaniem tego typu metod
jest w duzej mierze zalezna od poprawnosci przyjetych zato-
zen i prognoz. Dotyczy to m.in.: struktury przewidywanych
przeptywéw pienieznych, przewidywanej stopy wzrostu do-
chodu, przyjetej stopy dyskontowej, zastosowania czynnikow
korygujacych wynikajgcych ze specyfiki dobra, okresu przy-
datnosci zasobu, jego szacowanej wartosci terminalnej,
przewidywanych obcigzen podatkowych, formy zaptaty (np.
wynagrodzenie w formie odsetek od sprzedazy zamiast pew-
nej statej kwoty rzutuje na niepewnos¢ przewidywanej struk-
tury przyszitych przeptywéw pienieznych). Zalecang praktykg
jest uwzglednienie w dokumentacji cen transferowych anali-
zy wrazliwosci pokazujgcej wptyw odchylen poszczegdinych
zmiennych na warto$¢ dobra niematerialnego?. Powszechnie

Metoda hipotetycznych optat
licencyjnych (znana tez jako
metoda zwolnienia z optat
licencyjnych)

Polega na ustaleniu warto$ci biezgcej prognozowanych przeptywdw pienieznych z tytutu hipo-
tetycznych optat licencyjnych, jakie mogtby otrzymaé wtasciciel wycenianego prawa, gdyby
zdecydowat sie na jego licencjonowanie. Alternatywnie — wartos¢ uzytkowanego aktywa stano-
wi suma warto$ci biezgcej przysztych kosztow optat licencyjnych, jakie bytby zobowigzany uiscié¢
przedsiebiorca wykorzystujgcy dobro, gdyby nie byt jego wtascicielem. Stosowana czesto np.
w wycenie znaku towarowego

Metoda premii zysku lub
przyrostu dochodéw

Polega na poréwnaniu prognozowanych strumieni pienieznych, generowanych przez podmiot
wykorzystujgcy w dziatalnosci wyceniane dobro, z przewidywanymi przeptywami finansowymi
podmiotéw nieuzywajgcych tego rodzaju aktywéw. Dodatkowe strumienie pieniezne mogg wy-
nika¢ z dodatkowych przychodéw lub oszczednosci kosztowych. Prognozowane dodatkowe
dochody podlegajg dyskontowaniu w czasie

Metoda prognozowanej nad-
wyzki dochodow

Okres$la warto$¢ wycenianych débr niematerialnych poprzez wytaczenie z prognozowanych
przeptywdw pienieznych czesci strumienia finansowego generowanego przez inne aktywa na-
lezgce do tego samego przedsiebiorstwa. Obejmuje okreslenie wartosci prognozowanych
nadwyzek finansowych, jakie wystepujg w wyniku uzytkowania wycenianego dobra niematerial-
nego. Przeznaczona gtéwnie do wyceny aktywow specyficznych co do rodzaju (unikatowych),
dla ktérych trudno ustali¢ rynkowy poziom optaty licencyjnej lub premii zysku

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie P. Gozlinski, Metody wyceny warto$ci niematerialnych, https://wycena-przedsie-
biorstw.pl/metody-wyceny-wartosci-niematerialnych/, dostep: 10.12.2021.

Tabela 3. Metody odkosztowe

Metoda zamortyzowanego
kosztu zastgpienia

Polega na okresleniu wartosci nabycia lub odtworzenia innego takiego samego lub podobnego,
nowego aktywa i pomniejszenia jej o szacowany stopien ekonomicznego i technologicznego
zuzycia charakterystycznego dla wycenianego aktywa

Metoda historycznego kosz-
tu odtworzenia

Polega na identyfikacji i aktualizacji wartosci historycznych kosztéw nabycia lub wytworzenia
wycenianego aktywa i skorygowania jej o poziom ekonomicznego i technologicznego zuzycia
charakterystycznego dla wycenianego aktywa

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie P. Gozlinski, dz. cyt.



Tabela 4. Metody rynkowe

walnych aktywach

Metoda rynkowa oparta na|Polega na ustaleniu mnoznika bazowego, np. relacji wartosci transakcyjnej poréwnywalnego
transakcjach na poréwny- |aktywa do jego okreslonej wielkosci finansowej, i na podstawie tak ustalonego mnoznika na-
stepuje oszacowanie wartosci wycenianego aktywa jako iloczynu mnoznika bazowego i wielko-
$ci finansowej charakterystycznej dla wycenianego aktywa. W zaleznos$ci od rodzaju wycenia-
nego aktywa — mnoznikiem takim moze by¢ np. warto$¢ transakcyjna w relacji do przychodéw
ze sprzedazy, warto$¢ transakcyjna w relacji do zysku operacyjnego lub jakiejkolwiek innej
wielkosci ekonomicznej lub finansowej, ktéra w istotny sposdb przyczynia sie do kreowania
wartosci wycenianych wtasnosci intelektualnych

materialne

Metoda rynkowa oparta na | Warto$¢ mnoznika bazowego ustala sie poprzez okreslenie udziatu wartosci wycenianego ak-
transakcjach na przedsie- |tywa i wynikéw finansowych z tym aktywem zwigzanych odpowiednio w ogodlinej warto$ci spot-
biorstwach wykorzystuja- | ki i jej wynikach finansowych. Udziat ten oraz udziat korzysci finansowych (wielkosci bazowej
cych podobne aktywa nie-| mnoznika) generowanych przez wyceniane aktywo okresla sie analogicznie jak to zostato opi-
sane w przypadku metod dochodowych

Zroédio: opracowanie wtasne na podstawie P. Gozlinski, dz. cyt.

zwraca sie uwage na roznice w sposobie przeprowadzania
wyceny na potrzeby planowania finansowego oraz wyceny
przeprowadzanej na potrzeby ustalania i weryfikowania cen
transferowych.

W badaniu rynkowosci przyjetego wynagrodzenia trzeba
uwzgledni¢ decyzje, jakie podjetyby podmioty niezalezne, w
tym stuzgce do zabezpieczenia przed ryzykiem, np. przez
zawarcie kontraktéw terminowych, klauzul umozliwiajacych
zmiane cen czy tez zastrzezenie prawa do renegocjacji po-
stanowien kontraktu®. Im wyzszy w momencie zawierania
transakcji poziom niepewnosci odnosnie do przysztych ko-
rzy$ci zwigzanych z dobrem, tym silniejsze jest dazenie
podmiotow niezaleznych do uwzglednienia w kontrakcie od-
powiednich klauzul lub ograniczenia czasu jego obowigzywa-
nia.

OECD kategorycznie odrzuca metode alternatywng w
postaci tzw. reguty kciuka®.

5. STATYSTYKI TRANSAKCJI DOTYCZACYCH
WARTOSCI NIEMATERIALNYCH

Sktadana po raz pierwszy za rok podatkowy 2019 w formie
elektronicznej informacja TPR obejmuje m.in. informacje na

temat zawieranych przez podmioty powigzane transakcji
kontrolowanych dotyczgcych wartosci niematerialnych i praw-
nych. Z uwagi na specyfike transakcji kontrolowanych zwig-
zanych z udostepnianiem lub wykorzystaniem wartosci nie-
materialnych i prawnych — podmioty raportujgce sg zobowig-
zane wskazac¢ w informacji TPR odpowiednie kody, odpowia-
dajgce rodzajowi wartosci niematerialnej, bedgcej przedmio-
tem transakciji. Z informacji TPR-C (w zakresie podatku do-
chodowego od oséb prawnych) ztozonych za 2019 r. wynika-
ja dane zagregowane przedstawione w tab. 5.

Przewazajgcym rodzajem transakcji dotyczgcych dobr
niematerialnych (zaraportowanych za rok 2019) byt zakup
wiedzy technicznej lub organizacyjnej (know-how) w zakresie
produkciji, stanowigcy 26,8% wartosci tego rodzaju transakgciji
kontrolowanych ogotem.

Relacja migdzy udostepnianiem a korzystaniem z warto-
$ci niematerialnych przez polskie podmioty powigzane ksztat-
tuje sie w stosunku 1:4. Oznacza to, ze polskie podmioty
powigzane gtéwnie korzystajg z praw do wartosci niemate-
rialnych i prawnych, tj. dokonujg ich zakupu w ramach trans-
akcji kontrolowanych. Wcigz polskie podmioty sg biorcami
transferu praw do débr niematerialnych (z wyjgtkiem franczy-

Tabela 5. Transakcje kontrolowane dotyczace wartosci niematerialnych za rok 2019

Kod 1401 Kod 2401 — Korzystanie
. e . . — Udostepnienie warto- | z wartosci niematerial- Suma
Rodzaj wartosci niematerialnej . .
$ci niematerialnych nych (w min zt)
(w min zi) (w min zf)
DNO1 — Marka/znak towarowy 702,69 3 111,90 3 814,59
DNO02 — Patent 0,00 38,74 38,74
DNO3 — Wiedza techniczna lub organizacyjna (know-how) 66,73 4 247,03 4 313,76
w zakresie produkcji
DNO04 — Wiedza techniczna lub organizacyjna (know-how) 0,00 201,25 201,25
w zakresie innym niz produkcja
DNO5 - Franczyza 3 007,53 975,43 3 982,96
DNO06 — Oprogramowanie 58,82 363,56 422,38
DNO7 — Inne wartosci niematerialne 124,31 1 058,57 1182,88
DNO08 — Zbior warto$ci niematerialnych, dla ktérych usta- 55,10 2 087,29 2 142,39
lono jednolitg wspdlng cene transferowg
Suma koncowa 4 015,18 12 083,77 16 098,95

Zroédto: opracowanie wtasne na podstawie danych Ministerstwa Finanséw wedtug stanu na wrzesien 2021 r.



Rysunek 2. Transakcje kontrolowane dotyczgce wartosci
niematerialnych za rok 2019
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Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych Minister-
stwa Finanséw wedtug stanu na wrzesieh 2021 .

zy). Odzwierciedla to poziom zaawansowania technologicz-
nego przedsiebiorstw.

Ponadto w ztozonych TPR-C za 2019 r. polskie podmioty
powigzane wykazaty;

1) kontrolowane transakcje sprzedazy wartosci niematerial-
nych w kwocie 354,24 min zi,
2) kontrolowane transakcje zakupu wartosci niematerialnych

w kwocie 1027,87 min zi.

Relacja sprzedazy wartosci niematerialnych do ich zaku-
pow wynosi 1:3, co potwierdza powyzsze wnioski.

W transakcjach polegajgcych na udostepnianiu i korzy-
staniu z wartosci niematerialnych najczesciej wykorzystywa-
nymi metodami weryfikacji ceny transferowej, wedtug TPR-C
za 2019 rok, byly: metoda poréwnywalnej ceny niekontrolo-
wanej (74% transakcji) oraz inne metody, w tym techniki
wyceny (13%). Natomiast w transakcjach sprzedazy i zakupu
wartosci niematerialnych najczesciej stosowano tzw. inne
metody, w tym techniki wyceny (36% tego rodzaju transakcji),
metode poréwnywalnej ceny niekontrolowanej (33% transak-
cji), jak rowniez metode marzy transakcyjnej netto (27%).

6. PERSPEKTYWY

Nalezy sie spodziewaé szerszego stosowania metody
podziatu zysku oraz technik wyceny w transakcjach dotycza-
cych transferéw wartosci niematerialnych i prawnych w sytu-
acji, gdy nie jest mozliwe zastosowanie metody poréwnywal-
nej ceny niekontrolowanej. Szczegdlnie trudnym przypadkiem
pozostaje wycena unikatowych dobr niematerialnych, ponie-
waz przyszie korzysci sg trudne do oszacowania.

Wyzwaniem w weryfikacji wynagrodzenia jest asymetria
informacji miedzy podatnikiem a organami podatkowymi.
Dlatego w ramach oceny ex post organy podatkowe moga
uwzglednia¢ wszelkie faktyczne skutki finansowe transakgc;ji i
na nich oprze¢ ewentualng korekte jej wyceny. Zabezpiecze-
niem dla podatnika moze by¢ sporzadzenie analizy ex ante
ze szczego6lnym uwzglednieniem kalkulacji ryzyka zwigzane-
go z zasobem.

Bardziej szczego6towe zasady stosowania metody podzia-
tu zyskéw m.in. przy transferze dobr czesciowo gotowych,
podziatu zysku miedzy witasciciela prawnego zasobu a pod-
mioty wykonujgce zwigzane z nim funkcje czy w kwestii wy-
korzystania unikatowych doébr niematerialnych o szczegdlnej
wartosci w globalnych tancuchach wartosci przedstawiono w
Dziataniu nr 10 BEPS (nr brzeg. 2.131 i nast.). Dziataniem

moggcym mie¢, przynajmniej posrednio, pozytywny wptyw na
kwestie zwigzane z cenami transferowymi jest rozwoj spra-
wozdawczosci finansowej w kontek$cie wypracowania po-
wszechnych standardéw pozwalajgcych na identyfikacje i
wycene (zmian) stanu zasobow niematerialnych.
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