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Problemy zwigzane z uznawaniem i wyceng przychodow z podstawowej dziatalnosci operacyjnej stanowig
istotny obszar merytoryczny rachunkowosci finansowej, zwfaszcza z uwagi na determinowanie przezen
wyniku finansowego jednostki. Intensywne prace Rady Migdzynarodowych Standardéw Rachunkowosci
dotyczace tego obszaru, trwajace od 2008 r., ostatecznie zostaty zwieniczone opracowaniem MSSF 15
,Przychody z umoéw z klientami”. Zwazywszy na to, ze polskie regulacje w tej materii sg bardzo ogol-
nikowe, wiele jednostek dziatajgcych w Polsce uzyskato bardzo dobre wskazowki praktyczne. Celem
artykutu jest krytyczna analiza obowigzujgcych w Polsce przepisdw rachunkowosci w zakresie identy-
fikacji, ujmowania i prezentacji przychodoéw z podstawowej dziatalnoSci operacyjnej na tle aktualnych
kierunkdw zmian w tym obszarze w rachunkowosci migdzynarodowej. Na szczegding uwage zastuguja
zaproponowane rozwigzania w sytuaciji ciagtego spetniania zobowigzan wobec klientow wskutek realizacji
sprzedazy towarow i ustug, takze dotyczace rozliczenia umow ztozonych, obejmujacych kilka odrebnych
produktow i to $wiadczonych w roznych okresach sprawozdawczych.
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Problems with recognition and assessment of revenues from ordinary activities are among the most
important issues in financial accounting, especially because they determine the profit or loss. Since
about three years ago, intensive work by IASB has been carried out, which has finally finished with
IFRS 15 “Revenue”. The aim of the paper is to critically analyse the accounting law applicable in
Poland on identification, recognition and presentation of revenues from companies’ ordinary activities.
Considering that the Polish regulations in this respect are very general, many entities in Poland have
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Kierunki zmian w uznawaniu przychodow z dziatalnos$ci operacyjnej przedsigbiorstwa

1. Wprowadzenie

Kategoria przychoddw jest jedng z najwazniejszych wielkosci ekonomicz-
nych determinujacych wyniki finansowe przedsigbiorstwa. Stad tez iden-
tyfikacja przychoddw, stosowane metody wyceny oraz formy prezentacji
w sprawozdaniu finansowym powinny by¢ przedmiotem szczegOlnego zain-
teresowania kazdego systemu rachunkowosci. Niestety, w tej materii polskie
regulacje rachunkowosci sg do$¢ skromne. Pozostaje korzystanie z rozwigzan
mi¢dzynarodowych standardéw rachunkowoscil. Powyzsze stato si¢ prze-
stanka dla rozpoznania szczegétowych rozwiazan przyjetych w MSR/MSSF
dopuszczonych do stosowania w Polsce.

Za podstawowe metody badawcze przyjeto krytyczng analize literatury
przedmiotu oraz metode¢ dedukcji.

2. Kategoria przychodow z dziatalno$ci operacyjnej

Kwalifikowanie i wycena przychodéw maja znaczenie nie tylko z punktu
widzenia rachunkowosci i sprawozdawczo$ci finansowej, ale takze z punktu
widzenia prawa podatkowego. Zaréwno w jednym, jak i drugim przypadku
uznana w okresie sprawozdawczym wielko$¢ przychodéw generalnie deter-
minuje wielko$¢ syntetycznego wyniku finansowego w ujeciu prawa rachun-
kowoSci i prawa podatkowego, takze poprzez przyj¢cie przez te dwa obszary
prawa podstawowej zasady wspdtmiernoSci przychodow i zwigzanych z nimi
kosztow. Nalezy jednoznacznie stwierdzi€, ze polskie regulacje rachunko-
wosci sa bardzo ogdlnikowe w przedmiocie kwalifikowania i uznawania
przychodow.

W zasadzie podstawowa definicja przychodow okreS§lona w ustawie
o rachunkowosci jest analogiczna do definicji przychodéw wskazanej
w MSR 18 ,,Przychody”, obowigzujacym do konica 2017 r. Mianowicie,
zgodnie z art. 3 ust. 1 pkt 30 ustawy o rachunkowoSci, przez przychody
i zyski (traktujac te dwie kategorie na réwni) rozumie si¢ uprawdopodob-
nione powstanie w okresie sprawozdawczym korzySci ekonomicznych o wia-
rygodnie okreslonej wartosci, w formie zwigkszenia wartosci aktywow albo
zmniejszenia wartos$ci zobowigzan, ktére doprowadza do wzrostu kapitatu
wlasnego lub zmniejszenia jego niedoboru w inny sposdb niz wniesienie
Srodkow przez udziatowcdw lub wiascicieli (Ustawa. o rachunkowosci, 2016).

Sens merytoryczny definicji przychodéw wedtug przyjetego przez Unig
Europejska do stosowania od dnia 1 stycznia 2018 r. MSSF 15 ,,Przychody
z uméw z klientami” (Rozporzadzenie Komisji, 2016) jest podobnie okre-
Slony, przy czym tenze standard wprowadza takze kategori¢ dochoddw.
Mianowicie, przez przychody rozumie¢ nalezy dochdd uzyskany w ramach
zwyklej dzialalnoSci jednostki. Dochod za§ oznacza wzrost korzysci ekono-
micznych w danym okresie sprawozdawczym w postaci wplywu aktywow
lub zwigkszenia ich wartoSci lub zmniejszenia warto$ci zobowigzan, ktore
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prowadza do przyrostu kapitalu wlasnego w inny sposéb niz wniesienie
wkiadu przez udzialowcoéw lub wiascicieli2. MSSF 15 ma zastosowanie do
wszystkich umow, gdy strong umowy jest klient, z wyjatkiem takich, ktore
sq regulowane przez inne MSR/MSSEF. Istotny jest fakt, ze przez klienta
rozumie si¢ strong, ktora zawarfa umowe z jednostka w celu otrzymania —
w zamian za wynagrodzenie — dobr lub ustug, ktore sg wynikiem rutynowej
dziatalnoSci operacyjnej jednostki.

Struktura wewnetrzna i uzyte nazewnictwo pozycji w rachunku zyskow
i strat narzuca podzial przychodéw na trzy grupy: przychody ze sprzedazy
produktow, towarOw i materiatow, pozostate przychody operacyjne oraz
przychody finansowe. W tym sprawozdaniu nie uzyto okreSlenia ,,podsta-
wowe przychody operacyjne” czy ,,przychody z podstawowej dziatalnoSci
operacyjnej”, nalezy jednak tak przyjaé, a to za sprawa zapisu art. 42 ust. 1
pkt 1 ustawy o rachunkowosci. Wskazano tutaj, ze na wynik finansowy netto
skfadaja sie m.in.:

— wynik dziatalnoSci operacyjnej, w tym z tytulu pozostatych przychodéw

i kosztow operacyjnych;

— wynik operacji finansowych.

W literaturze przedmiotu wskazuje si¢ na cztery gtowne tytuly przycho-
dow, tj. sprzedaz, odsetki, darowizny, inne sytuacje (Szczypa, 2016, s. 95). Za
dominujace nalezy przyja¢ zardwno przychody z podstawowej, jak i pozosta-
fej dziatalnoSci operacyjnej, ktore tacznie kwalifikujq si¢ do grupy dziatalnosci
operacyjnej. W ustawie o rachunkowosci wskazano tylko przyktadowe tytuty
pozostalych przychoddw operacyjnych i przychodéw finansowych. Z uzytego
nazewnictwa pozycji w rachunku zyskéw i strat jednoznacznie wynika, ze
gléwnym Zrodltem przychodéw z podstawowej dziatalnoSci operacyjnej sg
przychody z tytutu sprzedazy produktdw, towaréw i materialéw. Podobnie
nalezy rozumie¢ tre§¢ MSSF 15, ze przedmiotem umoéw z klientami sg towary
lub ustugi przyrzeczone klientowi za wynagrodzeniem. Rdznica pomiedzy
polskimi regulacjami a MSSF w postrzeganiu podstawowej (zwyklej) dzia-
falnoSci operacyjnej jednostki w zasadzie tkwi w kwalifikacji szczegdtowych
przedmiotéw tej dzialalnoSci. Mozna mie¢ watpliwosci co do kwalifikacji
przychoddw ze sprzedazy materiatéw, uyjmowanych w podstawowej dziatalno-
Sci wedtug ustawy o rachunkowosci, gdyz tego rodzaju przychody sa posred-
nio zwigzane z podstawowg dzialalnosci jednostki. Transakcja sprzedazy
materialéw bedzie wedtug MSSF kwalifikowana do dziatalnoSci operacyjnej,
jednakze nie do tzw. podstawowej (zwyklej). Taki wniosek mozna wywies¢
z wyjasnien co do dziatalnosci ubocznej w MSR 1 , Prezentacja sprawozdan
finansowych”. Szerzej na ten temat w (Chorowska, 2014, s. 62-64).

Do istotnych atrybutéw przychodéw z podstawowej dziatalno$ci opera-
cyjnej nalezy zaliczy¢ (Gierusz, 2005, s. 196):

— powtarzalno$¢, czyli wielo§¢ nastepujacych po sobie operacji;
— przewidywalno$¢, oznaczajaca mozliwosS¢ ich zaplanowania i ustalenia
wartosci;
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— stabilno$¢, czego efektem jest zblizona wielko$¢ przychodow ze sprzedazy
w kolejnych okresach;
— ciaglo$¢, wskazujaca na istniejacy bez przerwy zwigzek pomigdzy
nast¢pujacymi po sobie faktami.
Powyzsze argumenty na rzecz kwalifikacji podstawowej dziatalnoSci ope-
racyjnej sa jak najbardziej zgodne z formalnym jej postrzeganiem, chociazby
poprzez wskazanie w statucie (umowie) jednostki przedmiotu dzialalnosci.

3. Rozpoznanie przychodéw oraz moment ich uznania

Jedng z wazniejszych kwestii ujecia przychodéw w ksiegach rachunko-
wych jest okreSlenie kryteriéw kwalifikowania przychodéw, czego akurat
nie wskazano w ustawie o rachunkowosci. Takie kryteria byly okreSlone
w obowigzujacym do 2017 r. MSR 18 ,,Przychody”. Pozostawiono je takze
w podobnej treSci merytorycznej w MSSF 15 (o czym szerzej w dalszej
czesci artykutu)3.

Proces ustalania i rozliczania przychodéw wedlug MSSF 15 sktada si¢
z pieciu etapow, ktore pogladowo przedstawiono na rysunku 1.

Etap 1 Etap 2 Etap 3 Etap 4 Etap 5
Identyfikacja Identyfikacja Okreslenie Alokacja ceny Ujecie
umow umownych ceny transakcji przychodow
z klientami zobowigzan transakcji do umownych w chwili
do wykonania zobowigzan wypetnienia
$wiadczen do realizacji zobowigzan
Swiadczen przez jednostke

Rys. 1. Etapy rozliczania przychoddw. Zrédfo: opracowanie na podstawie MSSF 15, Deloitte.
(2014). Biuletyn MSSF ,Naprzeciw standardom”, (wydanie 03), s. 4.

Podstawowa staboscig aktualnie obowiazujacych polskich regula-
cji z punktu widzenia praktycznego uprawiania rachunkowosci jest brak
okreslenia warunkéw uznawania przychodéw oraz niedookreslenie daty
uznania przychodéw dla celéw sprawozdawczych (Buk, 2014, s. 139). Te
luke wypetnia literatura przedmiotu, jednakze do$¢ czesto podkreSla sie
podejscie bardziej formalne niz merytoryczne. Na przyktad uzaleznia sig
dat¢ uznania przychodéw od dnia wystawienia faktury czy od dnia zaptaty
(Kiziukiewicz, 2005, s. 74). Niektorzy autorzy zwracaja jednakze uwage na
aspekty blizsze definicji przychoddw, a wigc powstanie prawdopodobnych
korzySci ekonomicznych. Wskazuje si¢ tez za moment sprzedazy w kraju
date wykonania $wiadczenia, tj. wydania czy wysylki rzeczowych aktywow
obrotowych (Czubakowska, 2009, s. 369). Pomimo braku okreslenia w pol-
skich regulacjach rachunkowosci Scistych wskazoéwek dotyczacych ustalania
momentu wystapienia przychodu, mozna przyjac, ze przychod ujmuje si¢
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w ksiggach rachunkowych wowczas, gdy istnieje dostateczne prawdopodo-

biefistwo, ze przedsigbiorstwo go uzyska w wiarygodnie okreslonej wartoSci.

W innym przypadku moment uznania przychodu powinien by¢ odroczony.

Kwestig niejednoznaczng jest tez uznawanie przychodow z tytutu §wiadczo-

nych ustug ciagtych badz nieciaglych, realizowanych w jednym lub w kilku

okresach sprawozdawczych (Micherda, 2005, s. 205). Niekoniecznie data
odbioru ustugi musi si¢ pokrywac z data wystawienia faktury, jak niektorzy

autorzy bezposrednio czy posrednio sugeruja (Czubakowska, 2009, s. 369).

Kierujac si¢ nadrz¢dna w rachunkowosci zasada memoriatowa, w powszech-

nych transakcjach sprzedazy produktow i towardw najczeSciej za moment

wystqplenla przychodoéw sugeruje si¢ przyja¢ (Gabrusewicz, 2009, s. 52):
przy sprzedazy gotowkowej — dziefi, w ktorym nastapita zaptata gotowka
lub kartg kredytowa (ma to zwykle miejsce w handlu detalicznym);

— przy sprzedazy bezgotéwkowej na rynku krajowym — dzief wydania pro-
duktow lub towarow nabywcy lub postawienie ich do dyspozycji nabywcy
wraz z wystawieniem faktury (dotyczy to operacji mi¢dzy przedsigbior-
stwami produkcyjnymi i handlowymi);

— przy sprzedazy zagranicznej — dziefi przewiezienia skfadnikéw aktywow
przez granicg, za potwierdzeniem przez Urzad Celny dokumentem SAD.
Z MSSF 15 jednoznacznie wynika, ze wypelnienie zobowigzania przez

jednostke, uprawniajace do rozpoznania przychodéw, moze mie¢ miejsce

nie tylko w dacie jednoczesnego rozliczenia pieni¢znego, ale juz w dacie
przeniesienia dobr lub ustug na klienta, o ile uzyska on kontrolg nad tym
dobrem (MSSF 15, 2016, par. 31). Transakcja ma cechy sprzedazy, jezeli jed-
nostka przekazuje znaczace ryzyko i korzySci wynikajace z wlasnoSci, nawet
wtedy, gdy zachowa sobie tytul wtasnosci dla zabezpieczenia naleznosci.

Jezeli dokonuje si¢ wymiany dobr i ustug podobnego rodzaju i podobnej

wartosci, to takiej transakcji nie uwaza si¢ za generujaca przychody.

Zdaniem autorki podstawowa zaleta MSR/MSSF jest m.in. fakt, ze
w poréwnaniu z polskimi regulacjami rachunkowosci standardy migdzyna-
rodowe w miar¢ czytelnie wyjaSniaja w ogole warunki uznawania przychodow
oraz zasady ich wyceny dla celow ustalenia wyniku finansowego.

Zgodnie z par. 9 MSSF 15, jednostka ujmuje umowe z klientem, a wiec
takze przychody tylko wowczas, gdy spetnione sg wszystkie nastepujace kryteria:
a) strony umowy zawarly umowe¢ (w formie pisemnej, ustnej lub zgodnie

z innymi zwyczajowymi praktykami handlowymi) i sa zobowigzane do

wykonania swoich obowigzkow;

b) jednostka jest w stanie zidentyfikowa¢ prawa kazdej ze stron dotyczace
dobr lub ustug, ktoére maja zostaé przekazane;

¢) jednostka jest w stanie zidentyfikowa¢ warunki ptatnosci za dobra lub
ustugi, ktore majg zosta¢ przekazane;

d) umowa ma tre§¢ ekonomiczng (tzn. mozna oczekiwaé, ze w wyniku
umowy ulegnie zmianie ryzyko, rozklad w czasie lub kwota przysztych
przeplywow pienieznych jednostki);
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e) jest prawdopodobne, ze jednostka otrzyma wynagrodzenie, ktore bedzie
jej przystugiwalo w zamian za dobra lub ustugi, ktore zostang przekazane
klientowi.

Oceniajac, czy otrzymanie kwoty wynagrodzenia jest prawdopodobne,
jednostka uwzglednia jedynie zdolno$¢ i zamiar zaptaty kwoty wynagrodzenia
przez klienta w odpowiednim terminie. Kwota wynagrodzenia, ktére bedzie
przystugiwalo jednostce, moze by¢ nizsza niz cena okreS§lona w umowie,
jesli wynagrodzenie jest zmienne, poniewaz jednostka moze zaoferowac
klientowi ulge cenowa.

Zdaniem autorki za najwazniejsze nalezy uznac kryterium w punkcie
(e), gdyz wymaga ono, by uzna¢ przychody tylko wtedy, gdy jednostka uzy-
ska w przysztosci realne korzySci ekonomiczne, a wigc ustalony w okresie
sprawozdawczym zysk tez bedzie realny.

4. Okreslenie ceny transakcyjnej i jej alokacja
do umownych zobowigzan

Praktyka gospodarcza kreuje coraz bardziej wysublimowane umowy
z klientami, w ramach ktorych realizuje si¢ kilka tzw. wigzanych transak-
¢ji realizowanych w r6znych okresach sprawozdawczych. Jako przyktadowe
mozna wymieni¢ chociazby rézne premie motywacyjne za przekroczenie
okreslonej wielkoSci sprzedawanych dobr, odszkodowania umowne za nie-
dotrzymanie okreSlonych parametrow dobr, premie lojalnoSciowe, Swiad-
czenie bezplatnych ustug serwisowych przez okreSlony czas uzytkowania
dobra itp.

Zgodnie z par. 47 MSSF cena transakcyjna to kwota wynagrodzenia,
ktora zgodnie z oczekiwaniem jednostki bedzie jej przystugiwaé w zamian
za przekazanie przyrzeczonych towarow lub ustug klientowi, z wytaczeniem
kwot pobranych w imieniu oséb trzecich. Wynagrodzenie to moze obejmo-
wac¢ wynagrodzenie stale, wynagrodzenie zmienne lub oba te rodzaje. Nie
ma w zasadzie niejednoznaczno$ci w odniesieniu do ustalenia wynagrodze-
nia stalego i w porOwnaniu do wczesniejszych regulacji nie zaszly istotne
zmiany. Natomiast w zakresie ustalenia wynagrodzenia zmiennego w cenie
transakcyjnej MSSF 15 wprowadza wiele ograniczen. Jednostka moze osza-
cowac te czeS¢ wynagrodzenia wylacznie w takim zakresie, w jakim istnieje
wysokie prawdopodobienstwo, ze nie nastgpi wyksiegowanie znaczacej cz¢-
Sci wezesniej ujetych skumulowanych przychodéw, w miare jak stopniowo
spada niepewno$¢ co do wysokosci wynagrodzenia zmiennego (MSSF 15,
par. 56). Typowa przyczyna moga by¢ np. zwroty sprzedanych towaréw, do
czego maja prawo klienci niespozywczych dobr konsumpcyjnych.

Bardziej ztozona sytuacja wystepuje w przypadku, gdy cena transak-
cyjna obejmuje wynagrodzenie za tzw. wigzang sprzedaz towarow i ustug
realizowana w réznym czasie. Powstaje dylemat, czy tak wigzana sprzedaz
ma wynikaé z jednej umowy, czy nalezaloby t¢ umowe¢ rozdzieli¢ i przy-
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pisa¢ do celowo wyodregbnionych towardw i ustug. Co do zasady, wyna-

grodzenie powinno by¢ przypisane do umownych zobowigzan. Zgodnie

z par. 84 MSSF 15 wynagrodzenie zmienne okre§lone w umowie mozna

przypisa¢ do cafoSci lub okreslonej cze¢sci umowy w nastepujacy sposob:

— do jednego lub wigcej, lecz nie wszystkich zobowigzafi do wykonania
Swiadczenia okre§lonych w umowie;

— do jednego lub wigcej wyodrebnionych, lecz nie wszystkich towarow
lub ustug przyrzeczonych w ramach grupy wyodrebnionych towaréw lub
ustug, ktore stanowia cze$¢ pojedynczego zobowigzania do wykonania
Swiadczenia.

Przy czym przypisanie zmiennej kwoty wynagrodzenia w catosci do zobo-
wigzania do wykonania $wiadczenia lub odpowiednio do wyodrebnionego
towaru lub ustugi, ktore stanowig cz¢$¢ pojedynczego zobowigzania do wyko-
nania $wiadczenia, moze mie¢ miejsce przy spelnieniu obydwu warunkow
(1) jednostka rzeczywiscie dazy do speinienia zobowigzania oraz (2) musi
by¢ zgodno$¢ tego przypisania z celem realizacji transakcji.

Juz w momencie zawarcia umowy z klientem nalezy okresli¢, czy jed-
nostka bedzie spelniata zobowigzanie do wykonania Swiadczenia w okre§lo-
nym momencie, czy w miar¢ uplywu czasu. Ta kwestia w dotychczasowych
regulacjach nie byta klarownie wyjasniona w MSR/MSSF obowiazujacych
do 2017 r. ani tez w polskich regulacjach rachunkowosci, mimo ze ma to
duze znaczenie dla poprawnego alokowania przychodoéw w czasie. Oczywi-
Scie watpliwosci powstaja w sytuacji rozkiadania w czasie realizacji zobo-
wigzania. Ujmowanie przychodéw w miar¢ uplywu czasu jest mozliwe,
jezeli jest spetniony co najmniej jeden warunek, ktorych przykiady podano
w tabeli 1.

Lp. Warunek - kryterium Przyktady

1. | Klient jednocze$nie otrzymuje i czerpie korzy- | Powtarzalne czynnoS$ci ustugowe,
Sci ze $wiadczenia jednostki, w miar¢ wykony- | np. systematycznie realizowane
wania przez nia zobowiazan ustugi informatyczne

2. | W wyniku spetniania przez jednostkg¢ zobo- | Budowanie cudzego skladnika
wigzania powstaje lub jest ulepszony sktadnik | aktywow
aktywow, a kontrole nad tym skfadnikiem akty-
wOW W procesie jego powstawania czy ulepsza-
nia sprawuje klient

3. | W wyniku spetniania przez jednostk¢ zobowia- | Budowanie specjalistycznego skiad-
zania nie powstaje sktadnik aktywow o alter- | nika aktywow, ktéry moze byé
natywnym zastosowaniu dla jednostki, a jed- | wykorzystywany wylacznie przez
nostce przystuguje egzekwowalne prawo do | klienta

zaplaty za dotychczas wykonane $wiadczenie

Tab. 1. Warunki uznawania przychodéw w miare uptywu czasu. Zrédfo: opracowanie wiasne
na podstawie MSSF 15 (2016). Przychody z umdw z klientami. W: Standardy MSSF 2016.
Ttumaczenie polskie. Warszawa: Stowarzyszenie Ksiegowych w Polsce, par. 35; KPMG.
(2014). Insights into IFRS. KPMG’s Practical Guide to International Financial Reporting
Standards, v. 1. KPMG, s. 954.
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Kierunki zmian w uznawaniu przychodow z dziatalnos$ci operacyjnej przedsigbiorstwa

Przed teoretykami i praktykami rachunkowos$ci w dalszym ciagu pozostaje
do rozwazenia kwestia ustalenia ceny transakcyjnej z tytutu sprzedazy dobr
z wykorzystaniem zache¢t bezgotowkowych wobec klientdéw, ktorych nowe
formy staja si¢ coraz powszechniejsze. Wdrazany MSSF 15 uchyla obowig-
zujaca do 2017 r. interpretacje KIMSF 13 | Programy lojalno$ciowe”, ktdra
w ograniczonym zakresie rekomendowala pewne wskazéwki. W par. B39-B43
MSSF 15 okreslono dos$¢ ogdlnie metodyke szacowania przychodow, ale tylko
dla opcji uzyskania w przyszioSci dodatkowych dob lub ustug przez klienta.
Nalezy jednak zwrdci¢ uwage, ze w praktyce gospodarczej (najcz¢sciej hiper-
markety) stosuje si¢ takze instrumenty bezgotéwkowe zachecajace klientow,
polegajace na udzielaniu dyskonta lub rabatéw warto$ciowych naliczonych
od transakcji wezeSniej dokonanej, ale fizycznie rozliczonych dopiero przy
kolejnej transakcji (nie sg to klasyczne przeceny). W takiej sytuacji ostateczna
warto$¢ uznanych przychodéw ze sprzedazy bedzie nizsza o warto$¢ udzie-
lonego dyskonta i rabatéw (szerzej zob. Buk, 2015, s. 28). Powstaje pytanie,
czy nalezy obnizy¢ przychody o oczekiwang warto$¢ dyskonta z tytutu sprze-
dazy pierwotnej, czy tez warto$¢ przychodow zrealizowanych z jednoczesnym
wykorzystaniem tego dyskonta? Zdaniem autorki drugie rozwigzanie wydaje
si¢ wlasciwsze, gdyz de facto obnizono warto$¢ przychoddw ze sprzedazy dobr
w ramach zrealizowanej drugiej transakcji. Pierwsze rozwigzanie mogtoby
miec zastosowanie, gdyby byto duze prawdopodobienstwo, ze udzielony dys-
kont bedzie wykorzystany oraz ze jego warto§¢ mozna wiarygodnie ustalic.

5. Podsumowanie

Kwalifikacja, uznawanie, wycena i prezentacja przychodéw z podstawo-
wej dziatalnoSci operacyjnej w sprawozdaniu finansowym od wielu lat budzi
wiele watpliwoSci. Rada Migdzynarodowych Standardéw RachunkowoSci
pierwszy projekt MSSF 15 opracowata juz w 2002 r. (http://www.iasplus.
com/en/standards/ifrs/ifrs15, 08.01.2018). Polskie regulacje rachunkowosci
w tej materii sg do$¢ ogélne i preferujg raczej forme¢ niz tre§¢ meryto-
ryczng. Zwazywszy na to, ze dopuszcza si¢ stosowanie rozwigzan wskaza-
nych w MSR/MSSE, ktore nie sa rozwini¢te w ustawie o rachunkowosci czy
w krajowych standardach rachunkowosci, nalezy sadzi¢, ze wdrozony od
2018 r. MSSF 15 bedzie stanowit bardzo cenng pomoc dla stuzb ksiggowych
i biegtych rewidentéw. Stosowanie tego standardu bedzie jednak wymagato
wiele dodatkowej pracy polegajacej na szczegOlowe] analizie jakoSciowej
zlozonych umoéw z klientami, alokacji przychodow z tytutu realizacji Swiad-
czeh w miar¢ uplywu czasu do odpowiednich okreséw sprawozdawczych,
powigzaniu spetnianych zobowigzan z potencjalnymi odrgbnymi towarami
i ustugami realizowanymi w ramach jednej umowy. Szczegdtowa ewidencja
przychodow z pewnoSciag bedzie bogatsza, ale bedzie tez wymagata dodat-
kowego informatycznego wsparcia oraz rozwinig¢cia stosowanych rachunkéw
kosztow produktow.
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Halina Buk

Przypisy
1 Zgodnie z art. 10 ust. 3 ustawy o rachunkowos$ci w sprawach nieuregulowanych

przepisami ustawy lub w razie braku krajowego standardu rachunkowosci jednostki
moga stosowa¢ MSR.

2 Definicje tych terminéw podano w zalaczniku A do MSSF 15, stanowiacego integralng
cze$¢ standardu. Pomija si¢ w artykule przytaczanie niektorych pojeé dotyczacych
szczegOlnych grup przychodéw, jak np. z tytulu uméw o budowe czy uméw leasin-
gowych.

3 Por. par. 9 Zatacznika ,Miedzynarodowy Standard Sprawozdawczosci Finansowej
15. Przychody z uméw z klientami” (Rozporzadzenie Komisji, 2016).
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