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Istot� działania funduszy po�yczkowych jest udost�pnienie �rodków pie-

ni��nych dla sektora MSP i instytucji wspieraj�cych ten sektor. Zaspokajanie 

potrzeb finansowych MSP ma pozytywne skutki, m.in. powstawanie nowych 

miejsc pracy oraz wzmocnienie kapitałowe przedsi�biorstw. Poniewa� sektor ten 

znajduje si� w kryzysie, tworzenie pozabankowych instytucji po�yczkowych jest 

dobr� form� pomocy najmniejszym przedsi�biorstwom. Tradycyjnie jako 

fundusz po�yczkowy rozumie si� instytucj� nieb�d�c� bankiem, której działal-

no�� koncentruje si� na zapewnieniu dost�pu do zewn�trznych �ródeł kapitału 

poprzez udzielanie po�yczek. Fundusze po�yczkowe udzielaj� przedsi�biorcom 

po�yczek na cele bezpo�rednio zwi�zane z podj�ciem, prowadzeniem i rozwija-

niem działalno�ci gospodarczej. 

Celem autorki artykułu jest analiza mo�liwo�ci finansowania mikro-, ma-

łych i �rednich przedsi�biorstw oraz powstaj�cych podmiotów gospodarczych, 

jakie stwarzaj� fundusze po�yczkowe jako instytucje finansuj�ce ich działalno�� 
eksploatacyjn� i inwestycyjn�. Podmioty sektora MSP maj� szanse uzyskania 

�rodków pieni��nych w funduszach nawet wtedy, gdy ich banki odrzucaj� 
wnioski kredytowe lub w ogóle nie chc� ich rozpatrywa� w warunkach wzrostu 

ryzyka finansowego w kryzysie. Celami po�rednimi jest prezentacja genezy  

i form funduszy po�yczkowych oraz wskazanie pozytywnych efektów społecz-

no-ekonomicznych udzielania po�yczek dla MSP. 

Fundusze po�yczkowe s� cz�sto jedyn� ofert� dla najmniejszych firm,  

z której mog� one skorzysta�, gdy� ze wzgl�du na nisk� wiarygodno�� finanso-

w� nie bardzo mog� liczy� na bankowe wsparcie. Po�yczki mo�na uzyska� na 

uruchomienie działalno�ci, jej rozwój, a tak�e tworzenie nowych miejsc pracy 

albo zatrudnianie bezrobotnych zarejestrowanych w urz�dach pracy. Po�yczki s� 
cz�sto udost�pniane na dogodniejszych warunkach ni� kredyty bankowe. Nie 
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przeprowadza si� tu wnikliwej oceny opłacalno�ci przedsi�wzi�cia, weryfikacja 

wniosków trwa krócej, a procedury zwi�zane z uzyskaniem pieni�dzy (rozmo-

wy, negocjacje) s� w funduszach mniej skomplikowane. Zdarza si� jednak, �e 

po pozytywnej ocenie wniosku na po�yczk� trzeba czeka� dwa miesi�ce, 

poniewa� jej wypłata nast�pi dopiero wtedy, gdy nagromadzi si� odpowiednia 

suma w ramach spłat po�yczek. Takie sytuacje b�d� miały miejsce coraz 

rzadziej, poniewa� w nast�pstwie dokapitalizowania bud�ety funduszy s� coraz 

wi�ksze i starczaj� dla wi�kszej liczby po�yczkobiorców
1
. Dynamiczny rozwój 

funduszy po�yczkowych na terenie całego kraju jest spowodowany m.in. 

unijnymi dotacjami, które zwi�kszaj� kapitały poszczególnych funduszy. 

Fundusze po�yczkowe tworz�, alternatywne do bankowego, �ródła ze-

wn�trznego finansowania głównie dla sektora MSP. Udzielanie po�yczek 

podmiotom, które nie mog� otrzyma� kredytu bankowego z powodu niewielkiej 

wymaganej kwoty finansowania, braku historii kredytowej czy wymaganych 

zabezpiecze�, wsparcie ich rozwoju – to główne cele funkcjonowania funduszy 

po�yczkowych w polskiej praktyce gospodarczej
2
. 

Fundusze po�yczkowe zapewniaj� dost�p do zewn�trznego kapitału przez 

udzielanie po�yczek oraz przygotowuj� mikro- i małych przedsi�biorców do 

efektywnego finansowania w przyszło�ci ze strony systemu bankowego. Dla 

wielu przedsi�biorców fundusze po�yczkowe stanowi� jedyn� szans� zaistnienia 

na rynku, trwania oraz rozwoju
3
. 

Małe i �rednie przedsi�biorstwa maj� utrudniony dost�p do �ródeł finanso-

wania inwestycji, w tym przede wszystkim innowacji. Wi��e si� to w pierwszym 

rz�dzie z trudno dost�pnym kredytem długoterminowym. W�ród podstawowych 

utrudnie� przy dost�pie do kapitałów obcych nale�y wymieni� wymagane 

zabezpieczenia, wysoko�� stóp procentowych, w tym przede wszystkim zbyt 

wysokie oprocentowanie kredytów, uci��liwo�� procedur bankowych oraz 

niech�� banków do udzielania kredytów MSP
4
. �rodki adresowane głównie do 

sektora MSP maj� przeciwdziała� trudno�ciom w dost�pie do kredytów i innych 

�ródeł finansuj�cych jego rozwój. Do tego rodzaju �ródeł finansowania nale�� 
�rodki unijne, �rodki bud�etowe, po�yczki i por�czenia udzielane przez fundusze 

po�yczkowe i por�czeniowe
5
. 

                      
1 O. Gajda, Gdzie po po�yczk�, „Rzeczpospolita” 2004, nr 248, s. 9. 
2 A. Skowronek-Mielczarek, Małe i �rednie przedsi�biorstwa. �ródła finansowania,  

C. H. Beck, Warszawa 2007, s. 109. 
3 Przedsi�biorczo�� w Polsce 2007, dokument przyj�ty przez Rad� Ministrów 27 lipca  

2007 r., Ministerstwo Gospodarki, Warszawa 2007, s. 106. 
4 Szerzej: A. Czajkowska, Bariery kredytowania małych przedsi�biorstw, „Acta Universitatis 

Lodziensis” 2007, Folia Oeconomica, nr 203, s. 69–87. 
5 A. 	ołnierski (red.), Raport o stanie sektora małych i �rednich przedsi�biorstw w Polsce  

w latach 2007–2008, Polska Agencja Rozwoju Przedsi�biorczo�ci, Warszawa 2009, s. 91. 
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Istotnym czynnikiem ograniczaj�cym rozwijanie przedsi�biorczo�ci jest 

niedostatek kapitału. Dost�p do finansowania zewn�trznego to jeden z głównych 

czynników warunkuj�cych potencjał rozwojowy, w tym równie� innowacyjno�� 
polskich mikro-, małych i �rednich przedsi�biorstw

6
. 

1. KRYZYSOWE UWARUNKOWANIA ROZWOJU RYNKU PO�YCZKOWEGO 

Kryzys �wiatowy, którego skutki coraz bardziej odczuwa polska gospodar-

ka, powoduje, �e polityka kredytowa banków w zakresie finansowania przedsi�-
biorców staje si� nad wyraz ostro�na. W tej sytuacji polski system funduszy 

po�yczkowych nabiera dodatkowego znaczenia. Co prawda, w aktualnych 

uwarunkowaniach niepewno�ci, ch�� inwestowania w nowe przedsi�wzi�cia jest 

naturalnie ograniczana, jednak�e klienci funduszy po�yczkowych to osoby  

i firmy elastycznie dopasowuj�ce si� do potrzeb rynku, o relatywnie niskich 

kosztach działania, poszukuj�ce zarówno kapitału obrotowego, jak i inwestycyj-

nego. Nie bez znaczenia pozostaje równie� coraz wi�ksza aktywno�� przedsi�-
biorców w obszarze przedsi�wzi�� innowacyjnych

7
.  

Niestety, pomimo sprawdzonego, profesjonalnego i efektywnego systemu 

po�yczkowego dla sektora mikro-, małych i �rednich przedsi�biorstw oraz osób 

rozpoczynaj�cych działalno�� gospodarcz�, fundusze po�yczkowe stoj� po raz 

kolejny przed barier� ograniczonych kapitałów. Kapitał po�yczkowy w ramach 

ostatniego dokapitalizowania Sektorowego Programu Operacyjnego Wzrost 

Konkurencyjno�ci Przedsi�biorstw został w cało�ci rozdysponowany na po�ycz-

ki. Zdecydowana wi�kszo�� tych �rodków wróci z powrotem w formie spłat 

po�yczek najwcze�niej za kilka miesi�cy, za rok, a najpó�niej za 5 lat
8
. 

Kryzys na rynkach finansowych oraz spowolnienie w gospodarce �wiatowej 

mo�e oddziaływa� niekorzystnie na gospodark� Polski ró�nymi kanałami
9
: 

– zmniejszenie aktywno�ci na rynku pieni��nym, 

– wzrost kosztu finansowania i ograniczenia finansowania dla banków, 

– wzrost kosztu kredytów i ograniczenie ich dost�pno�ci,  

– wysoka zmienno�� warto�ci złotego, 

                      
6 Fundusze po�yczkowe w Polsce wspieraj�ce mikro, małe i �rednie przedsi�biorstwa wg 

stanu na 31 grudnia 2008 r., „Raport” 2009, nr 11, Polskie Stowarzyszenie Funduszy Po�yczko-

wych, Szczecin, kwiecie� 2009, s. 5. 
7 Ibidem, s. 5. 
8 Ibidem, s. 5. 
9 Z. Hockuba, Czy gospodarka Polski jest odporna na skutki mi�dzynarodowego kryzysu 

finansowego?, Narodowy Bank Polski, [w:] Rynek kapitałowy. Koniunktura gospodarcza, 

materiały konferencyjne, Politechnika Łódzka, Łód�, 4 grudnia 2008 r., s. 23. 
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– zmniejszenie inwestycji krajowych oraz bezpo�rednich inwestycji zagra-

nicznych, 

– zmniejszenie popytu zagranicznego, spadek dynamiki eksportu. 

Celem osób i instytucji zainteresowanych kreowaniem sprzyjaj�cej rozwo-

jowi małej i �redniej przedsi�biorczo�ci atmosfery winno sta� si� promowanie 

idei por�cze� oraz wsparcie procesu powstania i prowadzenia działa� przez te 

jednostki. Instytucje te, pełni�c wa�n� rol� w procesie pozyskiwania przez MSP 

kapitałów kredytowo-po�yczkowych, warunkuj�cych finansowanie działalno�ci 

operacyjnej i inwestycyjnej, stymuluj� ich rozwój
10

. 

Zaostrzone procedury i wysokie oprocentowanie kredytów bankowych po-

woduj�, �e coraz wi�ksz� popularno�ci� zaczynaj� cieszy� si� po�yczki  

z funduszy po�yczkowych, które opieraj� si� na �rodkach publicznych – głównie 

�rodkach unijnych i �rodkach pochodz�cych z bud�etu pa�stwa. Po�yczki takie 

nie s� wysokie (zazwyczaj nie wi�cej ni� 120 tys. zł) i najcz��ciej wymagaj� 
dodatkowych zabezpiecze� (z reguły jest to zastaw lub hipoteka), jednak ich 

oprocentowanie, w porównaniu z kredytem bankowym, jest ni�sze, co zwi�ksza 

ich atrakcyjno��. Co wi�cej, udzielane s� nie tylko ju� istniej�cym firmom, ale 

tak�e osobom, które dopiero planuj� rozpocz�� własn� działalno�� gospodarcz�. 
Z funduszy tego typu najcz��ciej korzystaj� małe przedsi�biorstwa, ale coraz 

cz��ciej interesuj� si� nimi tak�e i �rednie firmy
11

. Przyst�pienie Polski do Unii 

Europejskiej umo�liwiło tak�e przedsi�biorcom dost�p do poka�nych �rodków  

z funduszy strukturalnych
12

. 

2. GENEZA I RODZAJE FUNDUSZY PO�YCZKOWYCH 

Zawieraj�c umow� po�yczki fundusz zobowi�zuje si� na rzecz osoby b�d�-
cej odbiorc� (przedsi�biorc�) przenie�� okre�lon� ilo�� pieni�dzy, natomiast 

po�yczkobiorca zobowi�zuje si� do spłaty okre�lonej kwoty po�yczki wraz  

z odsetkami, które przybieraj� form� oprocentowania. Rezultatem tego jest fakt, 

�e fundusz po�yczkowy uzyskuje �rodki na prowadzenie działalno�ci, a po�ycz-

kobiorca (przedsi�biorca) uzyskuje �rodki finansowe na realizacj� zamierzonych 

celów
13

. Po upływie terminu zwraca on po�yczk� wraz z odsetkami, które 

                      
10 J. Adamek, Fundusze por�cze� kredytowych dla małych i �rednich przedsi�biorstw – zale-

ty i wady, [w:] L. Pawłowicz, R. Wierzba (red.), Bankowo�� wobec procesów globalizacji, 

CeDeWu, Warszawa  2003, s. 22. 
11 M. Gawrychowski, Fundusz teraz lepszy ni� bank, „Gazeta Prawna” – dodatek Forsal 

2008, nr 219, s. A2–A3. 
12 Przedsi�biorczo�� w Polsce, Departament Analiz i Prognoz, Ministerstwo Gospodarki, 

Warszawa, sierpie� 2008, s. 93.  
13 Kredyty i po�yczki dla MSP, Izba Rzemie�lnicza w Opolu, http://erzemieslnik.pl, na dzie�: 

29.07.2009. 
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przybieraj� form� oprocentowania. Oprocentowanie staje si� jednym ze �ródeł 

�rodków prowadzenia działalno�ci przez fundusz, a po�yczkobiorca uzyskuje 

potrzebne mu �rodki finansowe. 

W Polsce pierwsze fundusze po�yczkowe powstały na pocz�tku lat 90. ubie-

głego stulecia. Przyczyn� ich powstawania była realizacja programów wsparcia 

finansowego dla sektora MSP. Główn� rol� w tworzeniu podstaw dla rozwoju 

instytucji oferuj�cych po�yczki dla przedsi�biorców odegrały programy: 

1. Projekt Rozwoju Małej Przedsi�biorczo�ci TOR#10, w ramach którego 

utworzono kilkadziesi�t funduszy rozwoju przedsi�biorczo�ci, przy których to  

w kolejnych latach powstawały fundusze po�yczkowe
14

. Projekt tworzenia 

instytucji w ramach tego programu realizowało Ministerstwo Pracy i Polityki 

Socjalnej, korzystaj�c z pomocy technicznej Uniwersytetu Stanowego Ohio. 

TOR#10 wspierał wybrane lokalne instytucje pozarz�dowe non-profit w celu 

rozwini�cia ich aktywno�ci w zakresie: pomocy bezrobotnym i zagro�onym 

utrat� pracy, którzy wykazuj� predyspozycje do stania si� przedsi�biorcami, oraz 

integracji lokalnych �rodowisk w celu aktywnego przezwyci��ania bezrobocia
15

. 

2. Polsko-Ameryka�ski Fundusz Przedsi�biorczo�ci powstał w 1989 r.  

z inicjatywy Kongresu Stanów Zjednoczonych. W pierwszych latach działalno-

�ci wspierał rozwój gospodarki rynkowej w Polsce (kultury, edukacji, inicjatyw 

lokalnych). W 1994 r. działalno�� funduszu rozszerzono o udzielanie mikropo-

�yczek przedsi�biorcom. Realizacj� zadania zlecono utworzonemu w Warszawie 

Funduszowi Mikro sp. z o.o.
16

 Fundusz ten powstał z my�l� o najmniejszych 

przedsi�biorstwach, które nie mog� liczy� na wsparcie z innych �ródeł komer-

cyjnych
17

. 

3. Kanadyjsko-Polski Program Przedsi�biorczo�ci, którego zadaniem jest 

pomoc w tworzeniu oraz rozwoju małych i �rednich przedsi�biorstw. Realizacj� 
zajmuje si� Polska Fundacja Przedsi�biorczo�ci (do 1997 r. odpowiedzialna była 

Polsko-Kanadyjska Fundacja Przedsi�biorczo�ci). Fundacja ta udziela pomocy 

w postaci kredytów i po�yczek z dwóch programów: Program Kredytowy 

Branch Network i Kanadyjski Program Po�yczkowy
18

. 

Z funduszy po�yczkowych najcz��ciej korzystaj� mikrofirmy i osoby za-

czynaj�ce działalno��. Udzielane przez fundusze po�yczki maj� ni�sze oprocen-

towanie ni� kredyty bankowe. Zazwyczaj maksymalna wysoko�� po�yczki nie 

                      
14 H. Waniak-Michalak, Pozabankowe �ródła finansowania małych i �rednich przedsi�-

biorstw, Wolters Kluwer Business, Kraków 2007, s. 133. 
15 B. Bartkowiak, S. Flejterski, P. Pluskota, Fundusze i usługi po�yczkowe dla mikro, małych  

i �rednich przedsi�biorstw, Centrum Doradztwa i Informacji Difin, Warszawa 2006, s. 58–59. 
16 Informacje o Funduszu Mikro sp. z o.o. i jego aktualnej ofercie po�yczkowej znajduj� si� 

na stronie: www.funduszmikro.pl. 
17 Ibidem, s. 64. 
18 H. Waniak-Michalak, Pozabankowe �ródła..., s. 134. 
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przekracza 120 tys. zł, ale cz��� funduszy oferuje wy�sze kwoty – do 250 tys.,  

a nawet 500 tys. zł. Fundusze finansuj� nie tylko ju� istniej�ce firmy (a� 80% 

�rodków trafia do przedsi�biorców, którzy działaj� co najmniej 12 miesi�cy), ale 

tak�e osoby chc�ce rozpocz�� działalno�� gospodarcz�19
. 

Szczególnym rodzajem jest mikropo�yczka, traktowana jako sposób na 

zmniejszenie bezrobocia, prowadzenie polityki w odniesieniu do osób wyklu-

czonych społecznie i finansowo oraz jako element rozwoju przedsi�biorczo�ci. 

Mikropo�yczka mo�e odgrywa� rol� w procesie promowania idei samozatrud-

nienia oraz procesu wzrostu gospodarczego. Działalno�� mikropo�yczkowa staje 

si� motorem dla innowacyjnych i dynamicznych procesów ekonomicznych 

europejskiej gospodarki
20

. 

Główni klienci funduszy po�yczkowych to mikro- i małe przedsi�biorstwa,  

a tak�e osoby bezrobotne podejmuj�ce działalno�� gospodarcz� oraz zagro�eni 

zwolnieniem z pracy, jak równie� przedsi�biorcy tworz�cy nowe miejsca pracy. 

Oferta jest jednak tak�e kierowana do firm �rednich oraz du�ych. Z po�yczek 

korzystaj� wła�ciciele najmniejszych przedsi�biorstw, opodatkowanych na 

zasadach ogólnych, płatnicy zryczałtowanego podatku dochodowego i karty 

podatkowej, czyli nawet te podmioty, których nie chc� finansowa� banki. 

Beneficjentami po�yczek s� równie� osoby prowadz�ce gospodarstwa agrotury-

styczne, o ile posiadaj� wpis do ewidencji działalno�ci gospodarczej.  

Fundusze po�yczkowe udzielaj� głównie po�yczek przeznaczonych na cele 

zwi�zane z podj�ciem działalno�ci gospodarczej, m.in. na zakup materiałów  

i surowców niezb�dnych do realizacji zało�onego przedsi�wzi�cia gospodarcze-

go, wdra�anie nowych rozwi�za� technicznych lub technologicznych, finanso-

wanie inwestycji, zakup maszyn i urz�dze�, czy te� rozbudow�, adaptacj� lub 

modernizacj� obiektów produkcyjnych, handlowych, usługowych
21

. 

Profil działalno�ci funduszy po�yczkowych skutkuje pobudzeniem lokalnej 

przedsi�biorczo�ci, w szczególno�ci działalno�ci inwestycyjnej, co sprzyja 

tworzeniu nowych miejsc pracy. Funkcje pełnione przez fundusze to przede 

wszystkim zaspokojenie potrzeb finansowych. Ponadto �wiadcz� one usługi  

w zakresie
22

: 

                      
19 M. Gawrychowski, Fundusz teraz lepszy ni� bank, „Gazeta Prawna” 2008, nr 219, 

http://biznes.gazetaprawna.pl, aktualizacja: 7.11.2008. 
20 P. Pluskota, Instytucje mikropo�yczkowe Europejskiej Sieci Mikrokredytowania jako ele-

ment finansowania działalno�ci gospodarczej, [w:] A. Bielawska (red.), Uwarunkowania rynkowe 

rozwoju mikro i małych przedsi�biorstw – Mikrofirma 2009, „Zeszyty Naukowe Uniwersytetu 

Szczeci�skiego” 2009, nr 540, Ekonomiczne Problemy Usług, nr 34, s. 98, 104. 
21 H. Howaniec, W. Walkiewicz (red.), Zarz�dzanie przedsi�biorstwem – aspekty finansowe, 

informacyjno-komunikacyjne i operacyjne, Wyd. Akademii Techniczno-Humanistycznej, Bielsko- 

-Biała 2008, s. 85–86. 
22 B. Bartkowiak, S. Flejterski, P. Pluskota, Fundusze i usługi..., s. 64; M. Panfil (red.), Fi-

nansowanie rozwoju przedsi�biorstwa – studia przypadków, Difin, Warszawa 2008, s. 199. 
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– pomocy w przygotowaniu wniosków po�yczkowych, 

– pomocy w przygotowaniu biznesplanów przedsi�wzi�cia, 

– działalno�ci informacyjnej i doradczej przy zarz�dzaniu finansami  

w przedsi�biorstwie, 

– prowadzeniu szkole� w tej dziedzinie, 

– zajmuj� si� inkubatorami przedsi�biorczo�ci, jak równie� funduszami 

por�czeniowymi. 

Jako cechy odró�niaj�ce ofert� funduszy od innych �ródeł finansowania 

wskazuje si� najcz��ciej stosunkowo niskie kwoty po�yczek, krótki okres spłaty, 

niewielki stopie� sformalizowania oraz indywidualny kontakt z ekspertami 

funduszy, co przy tej skali udost�pnianych funduszy jest rzadko spotykane  

w bankach. Sytuacja w zakresie udost�pnianych �rodków i okresu ich wykorzy-

stywania w ostatnich latach ulega wyra�nej poprawie; spotka� mo�na oferty  

z kwotami po�yczek ponad 500 tys. zł i okresem spłaty 5 lat
23

. 

Cho� cz��� po�yczek w funduszach po�yczkowych jest ni�ej oprocentowa-

na w porównaniu z ofert� bankow�, nie we wszystkich przypadkach zalicza si� 
je do pomocy publicznej, gdy� do niej kwalifikuje si� jedynie takie po�yczki, 

które m.in. udzielane s� ze �rodków publicznych (z bud�etu pa�stwa, urz�dów 

gmin i marszałka itd.) i jednocze�nie s� ni�ej oprocentowane od komercyjnych 

kredytów udzielanych w bankach. Ma to odniesienie jedynie do cz��ci po�yczek 

udzielanych przez fundusze, które zostały dokapitalizowane przez PARP
24

. 

Fundusze po�yczkowe opieraj� si� głównie na �rodkach publicznych. Wi�kszo�� 
pochodzi ze �rodków unijnych, bud�etu pa�stwa oraz zagranicznych programów 

pomocowych. 

Koszt po�yczki uzale�niony jest od kwoty, okresu wykorzystania oraz licz-

by por�czycieli, jego wysoko�� zmienia si� w zale�no�ci od konkretnej sytuacji. 

Nale�y jednak by� przygotowanym, �e b�dzie on wy�szy od kosztu kredytu 

bankowego – zasad� jest, �e fundusze po�yczkowe nie tylko powinny si� 
samofinansowa�, ale równie� pomna�a� ilo�� �rodków, które nast�pnie mog� 
udost�pnia� kolejnym po�yczkobiorcom. Oprocentowanie cz�sto nie jest te� 
precyzyjnie podawane, ale ukryte w harmonogramie spłat

25
. 

Wyró�nia si� wiele kryteriów podziału funduszy po�yczkowych (por. tab. 1). 

Jednym z nich jest forma organizacyjnoprawna, która nie jest �ci�le uwarunko-

wana przez przepisy prawne, jednak�e ze wzgl�du na wysokie kwoty gromadzo-

nych i udost�pnianych funduszy, najbardziej odpowiednie s� dla nich spółki 

kapitałowe zapewniaj�ce wi�ksz� stabilno�� działalno�ci. Instytucje prowadz�ce 

                      
23 M. Panfil (red.), Finansowanie rozwoju..., s. 204. 
24 O. Gajda, Jak sumujemy pomoc de minimis, „Rzeczpospolita” 2004, nr 123, Vademe- 

cum, s. 3. 
25 M. Panfil (red.), Finansowanie rozwoju..., s. 206. 
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fundusz po�yczkowy funkcjonuj� tak�e w formie stowarzysze� oraz fundacji  

i innych. Pod wzgl�dem zasi�gu prowadzenia działalno�ci najcz��ciej s� to 

podmioty lokalne, wspieraj�ce miejscowych przedsi�biorców. Fundusze 

po�yczkowe bardzo ró�ni� si� równie� pod wzgl�dem kwot udzielanych 

po�yczek – od kilkuset złotych (przy pierwszej po�yczce) do kilkuset tysi�cy 

(dla stałych, sprawdzonych po�yczkobiorców finansuj�cych działalno�� inwe-

stycyjn�). Skala działalno�ci funduszy po�yczkowych i wysoko�� udzielanych 

po�yczek oraz wysoko�� oprocentowania, prowizji i opłat z reguły zale�� od 

wysoko�ci kapitałów (funduszy) własnych, jak równie� mo�liwo�ci pozyskania 

zewn�trznych �ródeł finansowania przez fundusz ze �rodków Unii Europejskiej, 

organizacji mi�dzynarodowych, rz�dowych i pozarz�dowych, jednostek samo-

rz�du terytorialnego. 

 
Tabela 1. Klasyfikacje funduszy po�yczkowych 

Kryteria klasyfikacji 

forma  

organizacyjno-prawna 

miejsce prowadzenia 

działalno�ci 

kwoty udost�pnianych 

po�yczek i ich 

przeznaczenie 

preferencje w zakresie 

oprocentowania 

• stowarzyszenia 

• fundacje 

• spółki akcyjne 

• spółki z ograniczo-

n� odpowiedzialno-

�ci� 
• zrzeszenia 

• spółdzielnie 

• fundusze po�ycz-

kowe prowadzone 

przez gminy oraz 

samorz�d gospo-

darczy 

• organizacje 

pozarz�dowe 

• lokalne instytucje 

wspierania przed-

si�biorczo�ci 

• tzw. fundusze mi-

kropo�yczkowe to 

grupa funduszy, któ-

ra koncentruje si� 
na udzielaniu bar-

dzo niskich po�y-

czek mikroprzedsi�-
biorcom i osobom 

bezrobotnym 

rozpoczynaj�cym 

działalno�� gospo-

darcz�; specyfik� 
tych instytucji jest 

uproszczony tryb 

przyznawania 

po�yczki 

• instytucje finanso-

we udost�pniaj�ce 

finansowanie w for-

mie po�yczek bez 

odwoływania si� do 

standardów mikro-

finansowania 

• instytucje po�ycz-

kowe (programy pu-

bliczne) dofinanso-

wane przez pomoc 

publiczn� 
• komercyjne – insty-

tucje po�yczkowe, 

których celem jest 

maksymalizacja zy-

sku z prowadzonej 

działalno�ci po�ycz-

kowej, a jednocze-

�nie pełni� misj� 
wspierania przedsi�-
biorczo�ci 

• spółdzielcze kasy 

oszcz�dno�ciowo- 

-po�yczkowe 


 r ó d ł o: opracowanie własne. 
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3. CECHY POTENCJAŁU WIARYGODNO�CI KREDYTOWEJ MSP 

Poddaj�c analizie zale�no�ci �ródeł finansowania małych i �rednich przed-

si�biorstw w kontek�cie faz ich rozwoju
26

, warto zwróci� uwag� na kilka 

prawidłowo�ci
27

: 

– w�ród form finansowania wczesnych stadiów rozwoju MSP główn� rol� 
odgrywa kapitał własny oraz po�yczki rodzinne, 

– w miar� rozwoju działalno�ci do dyspozycji MSP pojawiaj� si� nowe 

�ródła finansowania zewn�trznego, oferowane przez instytucje publiczne i nie-

publiczne, 

– wykorzystywanie tych �ródeł warunkowane jest ró�nymi zasadami do-

st�pu i kosztem pozyskania, 

– główn� rol� w obcym finansowaniu działalno�ci rozwojowej MSP od-

grywaj� banki oraz instytucje parabankowe, oferuj�ce produkty kredytowo- 

-po�yczkowe. 

MSP postrzegane s� przez pryzmat wysokiego ryzyka transakcji, wysokich 

kosztów administracji po�yczk� (lub kredytem), niskiej rentowno�ci operacji 

kredytowo-po�yczkowych
28

. Elementami warunkuj�cymi potencjał wiarygodno-

�ci kredytowej małego i �redniego przedsi�biorstwa s�29
: 

– niezdolno�� lub niech�� do dostarczania informacji generowanych przez 

system rachunkowo�ci, mała wiarygodno�� informacji handlowych, 

– brak mo�liwo�ci potwierdzenia przeszło�ci kredytowej (brak historii kre-

dytowej lub zła historia) wskazuj�cej na rzetelno�� regulacji zobowi�za� wobec 

kapitałodawców,  

– niska rentowno�� działania i płynno�� warunkuj�ca mo�liwo�� spłaty za-

dłu�enia, 

– du�a podatno�� na impulsy rynkowe i zmiany ekonomicznych warunków 

działania, decyduj�ca o mo�liwo�ci zaburze� w funkcjonowaniu firmy i jej 

upadło�ci, niska warto�� kapitałów własnych jako podstawa finansowania 

projektu obj�tego po�yczk� lub kredytem, 

– utrudniona mo�liwo�� zaoferowania po��danego zabezpieczenia tran-

sakcji (forma, niska warto�� aktywów traktowanych jako zabezpieczenie itd.), 

                      
26 Według Third Round Of Bankers and SMEs – Final Report, Centre for Strategy & Evalua-

tion Services, June 2000, s. 19, wyró�nia si� 5 faz rozwoju: pre-start-up, start-up, wczesny wzrost, 

ekspansja, dojrzało��. 
27 J. Adamek, Fundusze por�cze�..., s. 14–15.  
28 Finance and e-finance for SME-s as a means to enhance their operations and competitive-

ness, United Nations Conference on Trade and Development, TD/B/COM.3/EM.13/2, Geneva 

2001, s. 2. 
29 J. Adamek, Fundusze por�cze�..., s. 16–17. 
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– słabo�� biznesplanów wynikaj�ca z uproszczonego systemu zapisu ope-

racji gospodarczych, stanowi�cych podstaw� szacowania parametrów opisuj�-
cych przeszło�� i przyszło�� MSP, niskie umiej�tno�ci planowania finansowego 

wła�cicieli MSP lub słabe kwalifikacje przedsi�biorcy, i inne. 

Najwi�ksze problemy z dost�pem do zewn�trznego finansowania maj� oso-

by podejmuj�ce działalno�� gospodarcz� oraz firmy małe, bez historii kredyto-

wej, które nie posiadaj� maj�tku wystarczaj�cego do zabezpieczenia kredytu. 

Przedsi�biorstwa takie maj� znacznie mniejsze szanse na uzyskanie kredytu 

bankowego. Je�eli kredyt otrzymuj�, to jego oprocentowanie jest z reguły 

wy�sze nawet o 5–7 p.p. ni� w przypadku kredytów oferowanych firmom  

o długim sta�u. Dlatego tak istotny jest dla nich dost�p do ró�nych �ródeł 

finansowania z ró�nego typu instytucji po�yczkowych. Stanowi� one alterna-

tywne w stosunku do kredytu bankowego sposoby krótkoterminowego finanso-

wania działalno�ci małych i �rednich przedsi�biorstw
30

. 

Analiza finansowa funduszy mikropo�yczkowych ma drugorz�dne zna-

czenie, a tryb opiera si� w głównej mierze na szczegółowej analizie wiarygod-

no�ci i rzetelno�ci klienta dokonywanej podczas rozmowy z doradc� (tzw. 

character step lending). Po�yczka cz�sto posiada progresywny charakter 

swojej warto�ci, co oznacza, �e warto�� po�yczki, na któr� opiewa pierwsza 

umowa, przy ka�dej nast�pnej mo�e by� podwy�szana proporcjonalnie do 

wzrostu wiarygodno�ci po�yczkobiorcy. Zalet� w tego typu funduszach jest 

minimalna ilo�� dokumentów niezb�dnych do zło�enia wniosku oraz bezpo-

�redni kontakt z beneficjentem przez cały okres spłacania po�yczki. Cz�sto 

spotykanym zabezpieczeniem, które odró�nia ten rodzaj funduszy od innych, 

jest tworzenie tzw. grup po�yczkowych, w których poszczególne osoby 

zaci�gaj�ce po�yczk� por�czaj� sobie nawzajem
31

.  

Przy po�yczkach udzielanych przez fundusze po�yczkowe spłata rozło�ona 

jest w dogodnym czasie, stosowane s� dost�pne zabezpieczenia. �rodki te 

oferowane s� przez instytucje wyspecjalizowane w obsłudze MSP. Dzi�ki temu 

s� dopasowane konstrukcyjnie do oczekiwa� MSP, uwzgl�dniaj� ich specyficz-

ne cechy. Odnosi si� to głównie do po�yczek udzielanych przez fundusze 

po�yczkowe i por�cze� udzielanych przez fundusze por�czeniowe, w których 

procedura stosowana przy ich udzielaniu całkowicie ró�ni si� od działa� banków 

przy przyznawaniu kredytów
32

. 

Pewnym mankamentem funduszy s� ich indywidualne wymagania w zakre-

sie zabezpieczenia spłaty po�yczek. Niektóre wymagaj� du�ej liczby por�czycie-

                      
30 A. Skowronek-Mielczarek, Małe i �rednie przedsi�biorstwa..., s. 105. 
31 B. Bartkowiak, S. Flejterski, P. Pluskota, Fundusze i usługi..., s. 64. 
32 A. 	ołnierski (red.), Raport..., s. 81. 
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li (osób fizycznych), inne z kolei w ogóle nie dopuszczaj� takiej formy zabez-

pieczenia i ��daj� np. wył�cznie tzw. twardych zabezpiecze�, jak hipoteka, 

przelew itp.
33

 

4. EFEKTY WSPARCIA MAŁYCH I �REDNICH PRZEDSI�BIORSTW  
PRZEZ FUNDUSZE PO�YCZKOWE 

W kontek�cie danych dotycz�cych liczby i warto�ci udzielonych po�yczek 

w 2008 r. (przedsi�biorcy pozyskali blisko 20 tys. po�yczek na kwot� 440 mln 

zł) oraz utworzonych nowych miejsc pracy (6 tys.), trudno wyobrazi� sobie 

rozwój polskiej przedsi�biorczo�ci i innowacyjno�ci bez funduszy po�yczko-

wych
34

. W 2008 r. funkcjonowało w Polsce 65 instytucji prowadz�cych 71 fun-

duszy po�yczkowych, których podstawowym zadaniem jest udzielanie po�yczek 

mikro-, małym i �rednim przedsi�biorstwom. Obserwuje si� kontynuacj� 
systematycznego przyrostu kapitału po�yczkowego oraz udzielonych po�yczek, 

zarówno w uj�ciu ilo�ciowym, jak i warto�ciowym. Kapitał po�yczkowy wzrósł 

o 132,2 mln zł (tj. o 15%), a liczba po�yczek o 19,6 tys. sztuk (o 12,9%), za� ich 

warto�� o 438,4 mln zł (o 18,3%)
35

. 

Fundusze por�czeniowe po�rednio umo�liwiaj� MSP dost�p do kapitałów,  

a w sposób bezpo�redni robi� to fundusze po�yczkowe. Dostarczaj� one 

sektorowi mikro-, małych i �rednich przedsi�biorstw potrzebnych �rodków na 

bie��c� działalno��, jak i inwestycje. Szczegółowe dane na temat działalno�ci 

funduszy po�yczkowych przedstawia tabela 2
36

. 

Działalno�� funduszy po�yczkowych, podobnie jak por�czeniowych, wyka-

zuje tendencj� wzrostow�. Przede wszystkim ro�nie kapitał funduszy, który 

mo�e by� wykorzystany na po�yczki, równie� wzrasta liczba i warto�� udzielo-

nych po�yczek. Wzrost ten nie jest jednak tak znaczny, jak w przypadku 

funduszy por�czeniowych. Tutaj roczna dynamika nie przekracza 20%, za�  
przy funduszach por�czeniowych kształtuje si� powy�ej 40%. Informacja na 

temat struktury po�yczek w zale�no�ci od przeznaczenia po�yczki dost�pna jest 

z lat 2004–2007 oraz narastaj�co do 31 grudnia kolejnych lat, co przedstawia 

tabela 3
37

. 

                      
33 P. Stopczyk, K. Buczyło, Zabezpieczenie na wag� złota, „Rzeczpospolita” 2004, nr 123, 

Vademecum, s. 10. 
34 Fundusze po�yczkowe w Polsce wspieraj�ce mikro, małe i �rednie przedsi�biorstwa wg 

stanu na 31 grudnia 2007 r., Polskie Stowarzyszenie Funduszy Po�yczkowych, Szczecin, 

„Raport” 2008, nr 9, s. 7. 
35 Fundusze po�yczkowe w Polsce [...] wg stanu na 31 grudnia 2008 r., s. 7, 8.  
36 A. 	ołnierski (red.), Raport..., s. 90. 
37 Ibidem, s. 90. 
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Liczba po�yczek na inwestycje stanowiła w latach 2004 i 2005 niecałe 

70% ogółu udzielonych po�yczek, natomiast w 2006 i 2007 r. niewiele ponad 

50% – maleje odsetek po�yczek finansuj�cych cele inwestycyjne. Przez cały 

okres funkcjonowania funduszy do 2007 r. na cele inwestycyjne przyznano 

ł�cznie 63,7% po�yczek (tj. 96 888 po�yczek na kwot� 1518,5 mln zł). Dla 

MSP, maj�cych najwi�ksze problemy z uzyskaniem kredytu, a szczególnie 

kredytu inwestycyjnego, fundusze po�yczkowe cz�sto s� jedynym �ródłem 

pozyskania zewn�trznych �ródeł finansowania, głównie na cele inwestycyjne. 

Szczególne znaczenie maj� w przypadku finansowania inwestycji, gdy� 
wła�nie kredyt inwestycyjny jest najmniej dost�pny dla najmniejszych firm. 

Niepokój budzi malej�cy udział po�yczek na cele inwestycyjne – od pocz�tku 

funkcjonowania funduszy do 31 grudnia 2004 r. było ich 67,9%, za� do 

31.12.2007 r. 63,7%
38

. 

Bardzo pozytywnym zjawiskiem jest fakt, �e zdecydowana wi�kszo�� po-

�yczek udzielana jest mikroprzedsi�biorstwom. Przez cały okres funkcjonowa-

nia funduszy po�yczkowych 96,3% po�yczek udzielono mikroprzedsi�bior-

stwom, 3,6% po�yczek małym przedsi�biorstwom, a 0,2% �rednim firmom. 

Je�eli chodzi o warto�� po�yczek, było to odpowiednio 84,3%, 13,4% i 2,2%. 

Najwi�ksze problemy z pozyskaniem �rodków zewn�trznych maj� wła�nie 

mikroprzedsi�biorstwa. Fundusze po�yczkowe zmniejszaj� ten problem. 

Sytuacja ta jest podobna jak w odniesieniu do funduszy por�czeniowych, przy 

czym odsetek po�yczek udzielanych mikroprzedsi�biorstwom jest znacznie 

wy�szy od odsetka przyznanych im por�cze�39
. 

Bezpo�rednim efektem wsparcia finansowego mikro-, małych i �rednich 

przedsi�biorstw przez fundusze po�yczkowe s� nowe miejsca pracy. Dla wielu 

lokalnych, pocz�tkuj�cych przedsi�biorców fundusze po�yczkowe stanowi� 
jedyn� szans� zaistnienia na rynku, trwania i dalszego rozwoju. Na 65 instytucji 

prowadz�cych fundusze po�yczkowe 61 podało liczb� nowo utworzonych 

miejsc pracy od pocz�tku działalno�ci do 2008 r. Fundusze, udzielaj�c przedsi�-
biorcom po�yczek na ł�czn� kwot� 2816,7 mln zł, umo�liwiły utworzenie  

57,8 tys. nowych miejsc pracy. W 2008 r. fundusze, udzielaj�c wsparcia 

finansowego w postaci po�yczek w wysoko�ci 438,4 mln zł, utworzyły 6 tys. 

nowych miejsc pracy (6,6 tys. w 2007 r.). Oznacza to, �e wygenerowanie 

jednego nowego miejsca pracy w 2008 r. wymagało zewn�trznego wsparcia 

finansowego przeci�tnie w kwocie 73,1 tys. zł (w 2007 r. – 62,9 tys. zł;  

w 2006 r. – 56,9 tys. zł; w 2005 r. – 44,5 tys. zł; w 2004 r. – 30,7 tys. zł)
40

. 

                      
38 Ibidem, s. 90. 
39 Ibidem, s. 91. 
40 Fundusze po�yczkowe w Polsce [...]  wg stanu na 31 grudnia 2008 r., s. 34. 
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W�ród po�yczek udzielonych od pocz�tku działalno�ci funduszy do 31 

grudnia 2008 r. dominowały po�yczki
41

: 

– przeznaczone na cele inwestycyjne – stanowiły ok. 2/3 wszystkich po�y-

czek zarówno w uj�ciu ilo�ciowym, jak i warto�ciowym,  

– udzielane przedsi�biorstwom handlowym i usługowym – po�yczki na 

działalno�� handlow� stanowiły mniej ni� połow� ogólnej liczby udzielanych 

po�yczek, 

– o kwocie do 10 tys. zł – ponad 2/3 ogólnej liczby wypłaconych po�yczek 

i prawie 1/4 ich warto�ci, przy jednoczesnym wzro�cie liczby po�yczek o war-

to�ci 50–120 tys. zł; stanowiły one 10,3% ogólnej liczby udzielonych po�yczek  

i 45,7% ł�cznej ich warto�ci,  

– udzielane przedsi�biorcom zatrudniaj�cym do dziewi�ciu osób – 96,3% 

ogólnej liczby udzielonych po�yczek i 84,4% ich warto�ci. 

Na przestrzeni ostatnich lat obserwuje si� wydłu�anie okresu, na który 

udzielane s� po�yczki. Przeci�tny czas ich zapadalno�ci wyniósł 21,2 miesi�cy, 

a w przypadku po�yczek na cele inwestycyjne 22,5 miesi�cy. W 2008 r. prze-

ci�tny termin zapadalno�ci po�yczek wyniósł 25,2 miesi�cy, a na cele inwesty-

cyjne 26,5 miesi�ca. 

Bezpo�rednim efektem wsparcia finansowego małych i �rednich przedsi�-
biorstw przez fundusze po�yczkowe s� nowe miejsca pracy. Fundusze, udziela-

j�c przedsi�biorcom po�yczek na kwot� 2,8 mld zł, umo�liwiły utworzenie  

57,8 tys. nowych miejsc pracy. W 2008 r. po�yczki udzielone w kwocie  

438,4 mln zł umo�liwiły utworzenie 6,0 tys. nowych miejsc pracy. 

Dotychczasowe do�wiadczenia wyra�nie wskazuj� na du�y potencjał roz-

wojowy systemu funduszy po�yczkowych. Działalno�� silnych lokalnych  

i regionalnych instytucji po�yczkowych stanowi podstawowy warunek sprawne-

go funkcjonowania i rozwoju sektora mikro- i małych przedsi�biorstw. Poprawa 

dost�pno�ci do kapitału po�yczkowego przyczyni si� do wzrostu innowacyjno�ci 

i konkurencyjno�ci przedsi�biorstw, tworzenia nowych miejsc pracy, a tak�e 

korzystnego klimatu inwestycyjnego, b�d�cego podstaw� dla rozwoju lokalnego 

i regionalnego
42

. 

3 lutego 2009 r. Rada Ministrów przyj�ła program pn. Kierunki rozwoju 

funduszy po�yczkowych i por�czeniowych dla małych i �rednich przedsi�biorstw 

w latach 2009–2013. W programie przewidziano realizacj� szeregu działa� 
organizacyjnych, ekonomicznych oraz zmian legislacyjnych słu��cych rozwo-

                      
41 Przedsi�biorczo�� w Polsce, Departament Analiz i Prognoz, Ministerstwo Gospodarki, 

Warszawa, lipiec 2009, s. 97. 
42 K. Szydłowski, Finansowanie działalno�ci mikro oraz małych przedsi�biorstw z udziałem 

�rodków z funduszy po�yczkowych, [w:] A. Bielawska (red.), Uwarunkowania rynkowe..., s. 137. 
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jowi funduszy po�yczkowych i por�czeniowych, w szczególno�ci w zakresie 

poprawy dost�pu do nich dla mikro- i małych przedsi�biorstw
43

. 

Krajowy Plan Rozwoju 2008–2011 za kluczowe przyj�ł usprawnienie i za-

pewnienie przyjaznego otoczenia instytucjonalnego i legislacyjnego dla przed-

si�biorczo�ci, a w szczególno�ci MSP, co przyczyni si� m.in. do zwi�kszenia 

atrakcyjno�ci inwestycyjnej kraju. W tym celu w ramach priorytetu Innowacyjna 

Gospodarka KPR zaplanowano m.in. realizacj� nast�puj�cych zada�: stosowanie 

zasady Think Small First w procesie tworzenia polityki wobec przedsi�biorczo-

�ci; identyfikacja, pomiar i redukcja obci��e� administracyjnych nakładanych 

przez prawo na przedsi�biorców; promowanie społecznej odpowiedzialno�ci 

biznesu (CSR); dalsza poprawa dost�pu przedsi�biorców do zewn�trznych �ródeł 

finansowania za po�rednictwem systemu funduszy po�yczkowych i por�czenio-

wych. Kryzys gospodarczy, z jakim obecnie mamy do czynienia, mo�e stanowi� 
dodatkowy impuls dla reform strukturalnych zawartych w KPR. Ich realizacja 

umo�liwiłaby w pełni wykorzystanie szans przyszłego rozwoju gospodarczego, 

a zarazem pozwoliłaby złagodzi� skutki kryzysu w krótkim okresie
44

. 

5. FUNDUSZE POR�CZENIOWE JAKO STYMULATORY AKCJI  
KREDYTOWO-PO�YCZKOWEJ NA RZECZ SEKTORA MSP 

Fundusze por�czeniowe s� wa�nymi instytucjami, które umo�liwiaj� mikro-, 

małym i �rednim przedsi�biorstwom uzyskanie kredytu lub po�yczki, je�eli te 

nie posiadaj� wystarczaj�cych zabezpiecze�. Kryzys i zaostrzenie polityki 

kredytowej przez banki spowodowały, �e liczba przedsi�biorców zainteresowa-

nych uzyskaniem gwarancji kredytowych zdecydowanie wzrosła np. na Górnym 

�l�sku. Jednak�e nie oznacza to, �e o tyle samo wzro�nie warto�� udzielonych 

por�cze�. Jest wi�ksze zainteresowanie por�czeniami, ale te� pogorszyła si� 
jako�� klientów. W niektórych regionach Polski (np. na Dolnym �l�sku) przed-

si�biorcy nie s� skłonni zaci�ga� nowych kredytów. Je�li zmniejsza si� poziom 

zamówie�, to przedsi�biorca my�li o czym innym, a nie o kolejnych po�ycz-

kach
45

. 

Praktyka gospodarcza dowodzi, �e MSP funkcjonuj� w warunkach luki za-

bezpieczeniowej, która zgodnie ze sw� istot� kształtuje mo�liwo�� wykorzysta-

nia przez nie kapitałów kredytowych. Na przykład autorzy raportu ILO (Interna-

tional Labour Organization) dotycz�cego ochrony zabezpieczeniowej małych 

                      
43 Przedsi�biorczo�� w Polsce, [2009], s. 9. 
44 Ibidem, s. 10. 
45 R. Grzyb, Warto�� por�cze� mo�e zwi�kszy� si� nawet dwukrotnie, „Gazeta Prawna” 2009, 

nr 54, s. A10. 
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po�yczek, w jego wst�pie stwierdzaj�, �e brak zabezpiecze� staje si� głównym 

ograniczeniem rozwoju dla osób samozatrudniaj�cych si�, przedsi�biorstw 

znajduj�cych si� w fazie start up oraz dla wszystkich pozostałych małych  

i �rednich firm działaj�cych w ka�dym regionie �wiata. Potwierdzeniem tej tezy 

staj� si� wyniki bada� przeprowadzonych przez H. Wilsona, który stwierdza, �e 

małe i �rednie firmy nie mog� sprosta� wymaganiom zabezpieczeniowym 

formułowanym przez banki. Problem ten, według tego autora, dotyczy szczegól-

nie tych przedsi�biorstw, które wykorzystuj� specyficzne aktywa, a tym samym 

wykazuj� najni�sz� warto�� zabezpieczeniow� dla kredytodawcy
46

. 

Przedsi�biorcy, zwłaszcza reprezentuj�cy sektor małych i �rednich firm, 

licz� na rozwój instytucji otoczenia biznesu, które zechc� partycypowa�  
w cz��ci ryzyka gospodarczego, jakie ponosz�. Wskazuje to na potrzeb� 
dalszego intensywnego rozwoju funduszy por�czeniowych i po�yczkowych. 

Nale�ałoby zintensyfikowa� działania promocyjne i podj�� współprac� z wi�ksz� 
liczb� banków komercyjnych, tym bardziej �e pomoc finansowa oferowana 

przez opisywane instytucje ma równie� sprawi�, aby firmy osi�gały takie 

stadium rozwoju, które pozwoli przedsi�biorcom sta� si� kredytobiorcami – 

partnerami dla sektora bankowego
47

. 

6. KORZY�CI DLA PO�YCZKOBIORCÓW  

System funduszy po�yczkowych w Polsce wywiera istotny wpływ na funk-

cjonowanie sektora MSP. Przyczynia si� do ich rozwoju, tworzenia nowych, 

innowacyjnych przedsi�biorstw. Powstaj�ce podmioty gospodarcze, mikro-, 

małe i �rednie przedsi�biorstwa odnosz� szereg korzy�ci z tytułu zaci�gania 

po�yczek, m.in.:  

– mo�liwo�� uzyskania pomocy na rozpocz�cie działalno�ci gospodarczej 

(szczególnie przez osoby bezrobotne, po pi��dziesi�tym roku �ycia, absolwen-

tów szkół �rednich i wy�szych, osoby niepełnosprawne lub ich pracodawcy),  

a tak�e we wczesnym etapie działalno�ci, 

– kreowanie historii kredytowej przedsi�biorstw, 

– zwi�kszanie poda�y zewn�trznego finansowania działalno�ci gospodarczej, 

– mo�liwo�� pobudzania inwestycji, 

– zwi�kszenie rentowno�ci prowadzonej działalno�ci,  

– obni�anie kosztów finansowania przedsi�biorstw, 

                      
46 J. Adamek, Instytucje por�cze� i gwarancji kredytowych dla małych i �rednich przedsi�-

biorstw – do�wiadczenia polskie i zagraniczne, Wyd. Akademii Ekonomicznej, Wrocław 2006,  

s. 44. 
47 H. Howaniec, W. Walkiewicz (red.), Zarz�dzanie przedsi�biorstwem..., s. 92. 
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– stymulowanie rozwoju przedsi�biorstw, wzmacnianie ich pozycji ryn-

kowej, 

– tworzenie pozytywnych wzorców przedsi�biorczo�ci, 

– finansowe zasilenie gospodarki w sposób zapewniaj�cy najszybsze i naj-

bardziej widoczne efekty dla społeczno�ci lokalnej, 

– mo�liwo�� pozyskania �rodków z funduszy strukturalnych Unii Europej-

skiej.  

Zasadnicz� cech� wyró�niaj�c� fundusze po�yczkowe od innych form fi-

nansowania jest ich pomocowy charakter. Podmioty udost�pniaj�ce kapitał na 

po�yczki deklaruj�, �e nie robi� tego dla zysku, ale aby wspomóc rozwój danego 

kraju przez aktywizacj� postaw przedsi�biorczych oraz danie szansy przetrwania 

i rozwoju niewielkim przedsi�biorstwom
48

. Tymczasem banki nie finansuj� osób 

bezrobotnych, potencjalnych ani pocz�tkuj�cych przedsi�biorców. S� równie� 
niektóre du�e banki w Polsce, które nie chc� finansowa� przedsi�biorców, 

którzy rozliczaj� si� na podstawie karty podatkowej, podatku ryczałtowego,  

a nawet uproszczonej ksi�gowo�ci w oparciu o ksi�g� przychodów i rozchodów, 

poniewa� s� zainteresowane udzielaniem kredytów w kwotach co najmniej 

kilkuset tysi�cy złotych. 

PODSUMOWANIE 

Fundusze po�yczkowe to podstawowy czynnik przedsi�biorczo�ci, konku-

rencyjno�ci i integracji społecznej
49

. Bezpo�rednim efektem wsparcia finanso-

wego mikro-, małych i �rednich przedsi�biorstw przez fundusze po�yczkowe s� 
nowe miejsca pracy. Dla wielu lokalnych, pocz�tkuj�cych przedsi�biorców 

fundusze po�yczkowe stanowi� jedyn� szans� zaistnienia na rynku, trwania  

i dalszego rozwoju
50

. Fundusze mikropo�yczkowe s� jedn� z alternatyw, z jakich 

mog� skorzysta� bezrobotni chc�cy posiada� własn� firm�. Problem zwi�zany  

z brakiem wła�ciwych funduszy potrzebnych na rozpocz�cie działalno�ci 

gospodarczej rozwi�zuj� wła�nie fundusze mikropo�yczkowe
51

. Obok zaspoka-

jania potrzeb finansowych swych klientów, fundusze po�yczkowe �wiadcz� 
szereg innych usług, takich jak pomoc w przygotowywaniu wniosków po�ycz-

                      
48 M. Panfil (red.), Finansowanie rozwoju..., s. 208. 
49 B. Bartkowiak, Fundusze po�yczkowe (mikrokredyty) jako czynnik przedsi�biorczo�ci, 

konkurencyjno�ci, integracji społecznej, [w:] A. Bielawska (red.), Uwarunkowania rynkowe 

rozwoju mikro i małych przedsi�biorstw, „Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szczeci�skiego” 2008, 

nr 492, Ekonomiczne Problemy Usług, nr 16, s. 22. 
50 Raport. Fundusze po�yczkowe w Polsce wspieraj�ce mikro, małe i �rednie przedsi�bior-

stwa, Polskie Stowarzyszenie Funduszy Po�yczkowych, Szczecin 2004, s. 20. 
51 Fundusze mikropo�yczkowe, http://cwp.wsei.edu.pl/, na dzie�: 22.04.2006. 
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kowych, czy biznesplanów przedsi�wzi��. Poza tym oferuj� pomoc doradcz� 
przy zarz�dzaniu finansami w przedsi�biorstwie i prowadz� szkolenia w tej 

dziedzinie. Fundusze po�yczkowe wpływaj� na rozwój mikro- i małych firm, 

pomagaj�c w przezwyci��aniu problemów zwi�zanych z dost�pem do zewn�trz-

nych �ródeł finansowania. Wynikiem ich działalno�ci jest pobudzanie lokalnej 

przedsi�biorczo�ci poprzez zwi�kszenie płynno�ci finansowej przedsi�biorstw.  

W warunkach spowolnienia gospodarczego i ograniczonego dost�pu do ka-

pitału nale�y zintensyfikowa� działania na rzecz ułatwienia dost�pu do ze-

wn�trznych �ródeł finansowania, przede wszystkim systemu funduszy po�ycz-

kowych jako alternatywnego �ródła finansowania inwestycji w MSP. Szczegól-

ny nacisk powinien by� poło�ony na promowanie instrumentów wsparcia, w tym 

funduszy po�yczkowych �wiadcz�cych ró�nego rodzaju usługi dla MSP. 

Fundusze po�yczkowe powinny ci�gle rozwija� działalno��, lepiej dociera� ze 

swoj� ofert� do przedsi�biorstw, stara� si� by� bardziej elastycznymi w warun-

kach przyznawania �rodków. Po�yczki umo�liwiaj� niewielkim podmiotom ich 

sfinansowanie, szczególnie MSP maj�cym problemy z uzyskaniem kredytu. 

Fundusze po�yczkowe stały si� wa�nym elementem systemu finansowania 

mikro-, małych i �rednich przedsi�biorstw. Wielu przedsi�biorców lub osób 

rozpoczynaj�cych działalno�� gospodarcz� swój rozwój zawdzi�cza wsparciu 

funduszy po�yczkowych. Na podkre�lenie zasługuje fakt, �e z po�yczek 

korzystaj� głównie mikroprzedsi�biorstwa. Te najmniejsze podmioty maj� 
wyj�tkowo trudny dost�p do zewn�trznych �ródeł finansowania rozwoju, 

szczególnie kredytów. W tym kontek�cie niew�tpliwie fundusze po�yczkowe 

spełniaj� wa�n� rol� w gospodarce.  

Agnieszka Czajkowska 

LOAN FUNDS AS THE CHANCE OF FINANCING SME SECTOR IN CRISIS 

(Summary) 

The article introduces loan funds, which deliver capitals to micro, small and medium sized 

enterprises, even in period of crisis and limited possibilities of financing from alternative sources. 

In this way they contribute to a formation and a development of economic subjects and stimulate 

the employment growth also. Loan funds fulfill a gap of financing, which banks can not or do not 

want fill up. In aim of showing a meaning of loan funds were presented effects of their activity for 

SME sector in last years. Afterwards, the guarantee funds role was showed, which stimulate giving 

loans and credits. 

 

 

 


